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PREHLAD PLANU

uvoD
Plan predajného vykonu Nu Skin (dalej len ,plan”) je navrhnuty tak, aby vas ako Brand Affiliate odmenil za:

predaj nasich produktov vasim zdkaznikom a Brand Affiliates;

rozvoj dalSich Brand Affiliate, ktori ponukaju nase produkty svojim priamym zdkaznikom a Brand Affiliates;
budovanie a rozvoj vasej kruhovej skupiny Brand Affiliates a zakaznikov; a

vedenie dalSich Brand Representatives, ktori buduju a rozvijaju svoje vliastné kruhové skupiny.

V tomto pléane predajného vykonu sa stanovuju zmluvné podmienky odmien za predaj, ktoré mozete ziskat prostrednictvom tohto planu.
Odporuc¢ame vam, aby ste si tento plan dokladne precitali a definicie pojmov si vyhladali v slovniku pojmov.

Dosiahnutie odmeny ako Brand Affiliate si vyZaduje znaény &as, Usilie a odhodlanie. Uspech bude zavisiet aj od vasej Sikovnosti, talentu
a liderskych schopnosti. Neexistuju Ziadne zaruky finanéného Uspechu a vysledky sa medzi U¢astnikmi budud znaéne lisit. Uplny stihrn
zarobkov na jednotlivych drovniach planu predajného vykonu pre svoj region/trh najdete na lokalite www.nuskin.com.

1.2 UCAST NA PLANE

1.3

1.4

Na pldne sa mozete zucastnit prostrednictvom Styroch spdsobov:

Ako Brand Affiliate moZete' (1) nakupovat produkty za ¢lenskud cenu za U¢elom daldieho predaja alebo osobnej spotreby; (2) registrovat
zékaznikov, ktori nakupuju produkty priamo od spolo¢nosti Nu Skin; (3) registrovat Brand Affiliates, ktori nakupuju produkty priamo od
spolo¢nosti Nu Skin a/alebo preddvaju produkty registrovanym zakaznikom a Brand Affiliates; a (4) rozhodnut sa kvalifikovat sa na Brand
Representative.

Brand Affiliates musia mat v danom Sestmesacnom obdobi objem predaja vylu¢ne od ¢lenov a maloobchodnych zéakaznikov na trovni 50 L1
(L1 SV). Ucty Brand Affiliate, ktoré nedosiahnu tuto hranicu, mdze spolo¢nost preklasifikovat na ¢lenské Ucty. To znamen3d, Ze sa vasa predajna
siet presunie pod Brand Affiliate, ktory sa nachadza priamo nad vami.

Ak sa chcete znova stat Brand Affiliate, méZete konvertovat svoj Ucet alebo sa znova zaregistrovat a odoslat novu zmluvu Brand Affiliate.
S postupom svojho titulu ziskavate pristup k ¢oraz vacsim vyhodam:

Brand Representatives su Brand Affiliates, ktori uspesne dokoncili kvalifikaciu na Brand Representative a nadalej si svoju poziciu Brand

Representative udrziavaju.

Rozhodnutie kvalifikovat sa ako Brand Representative mozete spravit hned, ako sa pripojite k spolo¢nosti Nu Skin ako Brand Affiliate, alebo
kedykolvek neskor.

ZAKAZNICI

Zakaznici sa nezUcastnuju tohto planu, nemozu dalej predavat produkty a nemozu registrovat inych zédkaznikov alebo Brand Affiliates. Existuju
tri typy zdkaznikov:

Neregistrovani zékaznici nakupuju produkty priamo od Brand Affiliate za cenu, ktord ponuka Brand Affiliate.?

Maloobchodni zékaznici nakupuju produkty od Brand Affiliates priamo cez systémy Nu Skin za zverejnent maloobchodnu cenu, na ktord sa
mozu vztahovat lubovolné zlavy.

Clenovia sa registruju na ndkup produktov od spolo¢nosti Nu Skin za ¢lensku cenu.

Maloobchodnym zakaznikom a ¢lenom, ktori neuskutocnili Ziadny nakup za poslednych 24 mesiacov, bude ich zdkaznicky Ucet deaktivovany
a pred opatovnym nakupom si musia zaregistrovat novy uUcet.

BONUSY

Nasledujuce bonusy mdzete ziskat denne, tyzdenne alebo mesacne, v zavislosti od vasej Urovne Ucasti:

TABULKA 1.A
‘ BRAND AFFILIATES ‘ BRAND REPRESENTATIVES ‘ GOLD A VYSSIE

Bonus z maloobchodného
predaja (denny)

Bonus urovne 1 (denny) 9 o Q

Bonus Urovne 2 (tyzdenny)

Building Bonus (Bonus za rast)
(tyzdenny) (] (]

Leading bonus (Bonus za liderstvo)
(mesacny)

" Pre Franclzsko a Taliansko — pozrite si poznamku 1 na str. 10.
2 Pre Francuzsko a Taliansko — pozrite si poznamku 1 na str. 10.



BONUSY Z PLANU

BONUS Z MALOOBCHODNEHO PREDAJA

Popis bonusu z maloobchodného predaja

Bonus z maloobchodného predaja predstavuje odmenu za nakupy produktov uskutocnené vasimi maloobchodnymi zakaznikmi. Ked'
predavate produkty maloobchodnym zékaznikom prostrednictvom systémov Nu Skin za vy$Siu cenu, ako je ¢lenskd cena, ziskate bonus
z maloobchodného predaja.

. Vypocet bonusu z maloobchodného predaja

i. Co musite urobit: Predavajte produkty za cenu vy&siu, ako je ¢lenskd cena, svojim maloobchodnym zakaznikom cez systémy Nu Skin.

ii. Co zarobite: Bonus z maloobchodného predaja je rozdiel medzi (1) cenou zaplatenou vadim maloobchodnym zékaznikom po pripadnych
zlavach (bez nékladov na dopravu a dani) a (2) ¢lenskou cenou.

. Denny vypocet

Kazdy den vypocitame bonusy z maloobchodného predaja za vas predaj produktov a pripiSeme ich na vas u¢et Nu Skin hned, ako budu
objednavky zakupené vasimi maloobchodnymi zédkaznikmi Uplne spracované. VSetky ¢akajlce platby budu takisto automaticky uvolnené
vasej finan¢nej institucii po dokonceni kazdého vypoctu tyzdennej provizie (v zavislosti od poziadaviek trhu), pokial sa vyslovne nerozhodnete
pre vyplacanie bonusu z maloobchodného predaja na mesacnej baze — v takom pripade bude vypldcany mesacne. Ak sa chcete odhlasit

z tyzdenného vyplacania bonusu a byt vyplacaniiba raz za mesiac, prihlaste sa do svojho Uctu Nu Skin a upravte svoje preferencie na karte
Provizie.

. Opravnenost

Na ziskanie bonusov z maloobchodného predaja st opravneni len Brand Affiliates, ktori maju dobré postavenie.

BONUS UROVNE 1 (L1)

Popis bonusu L1

Okrem bonusu z maloobchodného predaja mozete ziskat aj bonus L1, ktory vds odmenuje za predaj produktov a poskytovanie zakaznickeho
servisu vasim zakaznikom a Brand Affiliates Urovne L1 a pomoc Brand Affiliates pri propagdcii produktov ich zékaznikom. Vasi zékaznici

a Brand Affiliates Urovne L1 su zékaznici a Brand Affiliates na prvej Urovni vasej kruhovej skupiny (nie st zahrnuti Brand Representatives).

Vypocet bonusu L1
i. Co musite urobit: Ako Brand Affiliate preddvajte Produkty svojim zékaznikom a Brand Affiliates Grovne L1.
ii. Co zarobite: 5 % z hodnoty predajného objemu (CSV) z v4$ho objemu predaja L1 (L1 SV).

. Denny vypocet

Kazdy den vypocitame bonusy L1 za vas predaj produktov a pripiSeme ich na vas uc¢et Nu Skin hned, ako budu objednavky zakupené vasimi
zakaznikmi a Brand Affiliates Urovne L1 Uplne spracované. VSetky Cakajlce platby budu takisto automaticky uvolnené vasej financnej institucii
po dokonceni kazdého vypodctu tyzdennej provizie (v zavislosti od poZiadaviek trhu), pokial sa vyslovne nerozhodnete pre vyplacanie bonusu L1
na mesacnej baze — v takom pripade bude vypladcany mesacne. Ak sa chcete odhlasit z tyzdenného vyplacania bonusu a byt vyplacaniiba raz za
mesiac, prihladste sa do svojho U¢tu Nu Skin a upravte svoje preferencie na karte Provizie.

. Opravnenost

Na ziskanie bonusov L1 su opravneni len Brand Affiliates, ktorf maju dobré postavenie.

BONUS UROVNE 2 (L2)

Popis bonusu L2

Okrem bonusu L1 moZete ziskat aj bonus L2, ktory vas odmeriuje za predaj produktov a poskytovanie zékaznickeho servisu vasim zdkaznikom
a Brand Affiliates Urovne L1 a pomoc vasim osobne zaregistrovanym Brand Affiliates pri propagdcii produktov ich zékaznikom. Vasi zékaznici
a Brand Affiliates Urovne L2 su zakaznici a Brand Affiliates na druhej Urovni vasej kruhovej skupiny (nie su zahrnuti Brand Representatives).
Bonus L2 nezahfiia objem predaja vygenerovany Brand Affiliates Urovne L1 vo vasej kruhovej skupine, ktorych ste osobne nezaregistrovali.

Vypocet bonusov L2
i. Co musite urobit: Ako Brand Affiliate dosiahnite objem predaja asporn 500 mesac¢ne na vasej Urovni L1.
ii. Co zarobite: 5% z hodnoty predajného objemu z va$ho objemu predaja L2 (L2 SV).

. Vypocet tyzdennej platby

V prvom tyzdni, kedy dosiahnete 500 L1 SV v mesiaci vzniku provizie, vypocitame vSetky bonusy L2, ktoré ziskate za svoj L2 SV za dany tyzden
a za akykolvek L2 SV, ktory ste dosiahli v predchddzajucich tyzdhoch toho istého mesiaca vzniku provizie. Po zvySok mesiaca vzniku provizie
budeme vypocitavat vSetky bonusy L2, ktoré ziskate v tyzdni, v ktorom dosiahnete prislusny objem predaja. Vage bonusy L2 sa zvycajne
zaznamenaju na vas ucet Nu Skin do jedného pracovného dia po skonceni tyzdenného obdobia a automaticky sa prevedie do vasej finanénej
institucie (podla poziadaviek Specifickych pre trh), pokial sa vyslovne neprihlasite k vyplacaniu bonusu L2 mesac¢ne - v takom pripade bude
vyplacany na mesacénej baze. Ak sa chcete odhlasit z tyZzdenného vypldcania bonusu a byt vypldcani iba raz za mesiac, prihlaste sa do svojho
Uctu Nu Skin a upravte svoje preferencie na karte Provizie.

. Opravnenost

Na ziskanie bonusov L2 st opravneni len Brand Affiliates, ktori maju dobré postavenie.
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A.

BUILDING BONUS (BONUS ZA RAST)

Popis Building bonus (Bonusu za rast)

Po postupe na poziciu Brand Representative alebo vys$siu budete moct ziskat Building bonus (Bonus za rast) v rozsahu 10 % az 25 % z hodnoty
predajného objemu na produktoch zakupenych zakaznikmi a Brand Affiliates vo vasej kruhovej skupine (GSV). Vasu kruhovu skupinu tvorite (1)
vy, (2) vasi ¢lenovia, maloobchodni zdkaznici a Brand Affiliates a (3) ¢lenovia, maloobchodni zédkaznici a Brand Affiliates vasich Brand Affiliates
atd., az po vasho dalsieho Brand Representative. Vasa kruhova skupina bude zahfiiat kruhové skupiny vasich Brand Affiliates, ktorf sa usiluju

o kvalifikaciu na Brand Representative. Ked' vasi Brand Affiliates dokoncia svoju kvalifikdciu na Brand Representative, opustia vasu kruhovu
skupinu a oni (a ich kruhové skupiny) sa stanu su¢astou vasho timu.

Vypocet Building bonus (Bonusu za rast)
i. Co musite urobit: Ako Brand Representative dosiahnite kazdy mesiac cielové ukazovatele skupinového predajného objemu (GSV).

ii. Co zarobite: percentudlny podiel z hodnoty predajného objemu z vasho mesa&ného skupinového predajného objemu. Building bonus
(Bonus za rast) sa zacina na 10 % a zvysuje sa az na 25 % na zaklade vasho skupinového predajného objemu, ako je uvedené v tabulke 2.A:

TABULKA 2.A

CO MUSITE UROBIT €O ZAROBITE

Building Bonus (bonus za rast)
Ako Brand Representative zvyste svoj mesacny VO V)'/éke 10-25%

skupinovy predajny objem (GSV) Vypldcany na zéklade hodnoty CSV vasho
mesacného GSV
2000 - 2999 GSV 10 %
3000 - 4999 GSV 15 %
5000 - 9999 GSV 20 %
VIAC AKO 10 000 GSV 25%

. Tyzdenny vypocet

Ked' v mesiaci vzniku provizie dosiahnete GSV aspori 2000, vypocitame Building bonus (Bonus za rast) na zéklade hodnoty predajného objemu
vSetkého prislusného GSV novo dosiahnutého do konca kazdého tyzdenného obdobia, ako aj vSetky dodatocné percentudine podiely za
Building bonus (Bonus za rast), na ktory ste sa kvalifikovali na zaklade GSV dosiahnutého v predchadzajucich tyzdhoch aktualneho mesiaca
vypoctu provizie. Vase Building bonuses (Bonusy za rast) sa zvyc¢ajne zaznamenaju na vas ucet Nu Skin do jedného pracovného dna po
skoncéeni tyzdenného obdobia a automaticky sa prevedie do vasej finan¢nej institlcie (podla poziadaviek Specifickych pre trh), pokial sa
vyslovne neprihlasite k vyplacaniu Building bonus (Bonusu za rast) mesacne — v takom pripade bude vyplacany na mesacnej baze. Ak sa chcete
odhlasit z tyzdenného vypldcania bonusu a byt vypldcani iba raz za mesiac, prihlaste sa do svojho U¢tu Nu Skin a upravte svoje preferencie na

karte Provizie.

PRIKLAD: Ak v prvom tyzdni dosiahnete GSV 2000, vas Building bonus (Bonus za rast) bude predstavovat 10 % prislusnej hodnoty predajného
objemu. Ak v druhom tyZdni dosiahnete dalsi GSV 1000 (takZe spolu od zaciatku mesiaca GSV 3000), vas Building Bonus (Bonus za rast) za
druhy tyzden bude 15 % z hodnoty predajného objemu z GSV 1000, plus 5 % z hodnoty predajného objemu z predtym dosiahnutého GSV

2000 z prvého tyzdna. Vas Building Bonus (Bonus za rast) budeme takto upravovat kazdy tyzden.

. Opravnenost

Na Building Bonus (bonus za rast) maju narok len Brand Representatives, ktori dosiahnu GSV aspon 2000 a maju dobré postavenie. Ak vyuZijete
Flex body na udrzZanie statusu Brand Representative alebo stratite status Brand Representative, nebudete mat v danom mesiaci ndrok na
Building Bonus (Bonus za rast). Pozrite ¢ast 3.2 a 3.3.

LEADING BONUS (BONUS ZA LIDERSTVO)

Popis Leading bonus (Bonusu za liderstvo)

Ked sa kvalifikujete na titul Gold alebo vy$si, okrem ziskavania bonusov z maloobchodného predaja, L1, L2 a bonusov za rast mozZete ziskat aj

5 % z hodnoty predajného objemu dosiahnutej vasim timom. Leading Bonus (bonus za liderstvo) je zaloZeny na objeme predaja timu a vyplaca
sa Ciastocne za to, Ze pomahate vasim Brand Affiliates kvalifikovat sa ako Brand Representatives a za motivaciu, usmerfiovanie a Skolenie Brand
Representatives, ktorych priamo vediete vo svojom time a ktori su oznacovani ako vasi G1 Brand Representatives (t. j. veduci vasich timov lidrov,
pozrite Cast Generacie). Ked vasi G1 Brand Representatives dosiahnu vyssi titul, vasou Ulohou bude viest tim, ktory zahfia Brand
Representatives inych generacii (napr. G2, G3 atd.), ktori pracuju na budovani svojich vliastnych kruhovych skupin a zvySovani predaja
produktov. Leading Bonus (Bonus za liderstvo) je vasa odmena za podporu predaja v rdmci vasho timu, poskytovanie zékaznickych sluzieb
vasmu timu a pomoc inym Brand Affiliates pri propagdécii produktov ich zékaznikom.

. Vypocet Leading bonus (Bonusu za liderstvo)

i. Co musite urobit: Kvalifikujte sa na titul Gold alebo vy$si a dosiahnite mesa&ny skupinovy predajny objem (GSV) aspof 3000.

ii. Co zarobite: 5 % z hodnoty predajného objemu z celkového objemu predaja vasho timu a daldich 5 % (spolu 10 %) z hodnoty predajného
objemu z objemu skupinového predaja vasich osobne zaregistrovanych G1 Brand Representatives. Tabulka 2.B uvadza poZiadavky na titul,
ako aj generdcie, za ktoré mozno kazdému titulu vyplatit Leading Bonus (Bonus za liderstvo):



TABULKA 2.B
€0 MUSITE UROBIT

Dosiahnite GSV 3000 mesacne a rozvijajte Leadership Team
(Tim lidrov)

€O ZAROBITE

5 % Leading Bonus (Bonus za liderstvo)

vyplacany na zaklade timovej mesacnej hodnoty predajného objemu

LEADERSHIP TEAMS (TIMY LIDROV)

TITUL VYPLACANE GENERACIE

5 % za vasu G1

plus 1z nich musi mat LTSV = 20 000

! cold Plus dalsich 5 % za vasu osobne zaregistrovanu G1
2 Lapi 5 % zavase G1-G2
apis Plus dalSich 5 % za vasSu osobne zaregistrovanu G1
3 Rub 5% za vase G1- G3*
1z toho musf mat LTSV = 5000 uby Plus dalsich 5 % za vasu osobne zaregistrovanu G1
4 £ Id 5 % za vase G1 - G4*
1z nich musi mat LTSV = 10 000 mera Plus dalsich 5 % za vasu osobne zaregistrovanu G1
° 5 % za vade G1 - G5*
1z nich musi mat LTSV = 10 000, Diamond

Plus dalSich 5 % za vasSu osobne zaregistrovanu G1

6
1z nich musi mat LTSV = 10 000,
plus 1z nich musi mat LTSV = 20 000,
plus 1z nich musi mat LTSV = 30 000

5 % za vase G1 - G6*

i ko
Blue Diamond Plus dalSich 5 % za vasSu osobne zaregistrovanu G1

*Poziadavky na oprdvnenost najdete v ¢asti Politika a postupy spolo¢nosti Nu Skin.

**Blue Diamond a Presidential Director sa kvalifikuju na poziciu Business Builder a poziciu Presidential Director Business Builder. KedZe pozicie
Business Builder a Presidential Director Business Builder sa nepovazuju za Leadership Team (Tim lidrov), U¢ty Brand Affiliate nedostavaju
dodato¢nych 5 % za objem dosiahnuty na tychto poziciach. Pozrite si dodatok D.

C. Mesacné platba

Vas Leading Bonus (Bonus za liderstvo) vypocitame po ukonceni kazdého mesiaca. Leading Bonus (Bonus za liderstvo) sa spravidla zaznamena
vo vasom Ucte Nu Skin v priebehu prvého tyzdna kazdého mesiaca a automaticky sa prevedie do vasej financnej institucie (v zavislosti od

poziadaviek trhu).

D. opravnenost

Na Leading bonus (Bonus za liderstvo) maju narok len Brand Representatives s titulom Gold alebo vys$sim, ktori dosiahnu GSV aspori 3000 a
maju dobré postavenie. Ak pouzijete Flex body na udrzanie statusu Brand Representative alebo stratite status Brand Representative, nebudete
mat v tom mesiaci narok na Leading Bonus (bonus za liderstvo). Pozrite ¢ast 3.2 a 3.3.




. TITUL BRAND REPRESENTATIVE

AKO SA KVALIFIKOVAT NA BRAND REPRESENTATIVE

PoZiadavky na kvalifikaciu na Brand Representative

Aby ste sa kvalifikovali ako Brand Representative, musite predlozit svoju predbeznu zmluvu a dosiahnut skupinovy predajny objem (GSV) 2000
(vratane objemu predaja 500 na Urovni L1) po¢as obdobia kvalifikadcie Brand Representative. Kvalifikdciu na Brand Representative mozete
dokoncit tak rychlo, ako chcete (za jeden tyzder alebo za dva mesiace), ale ak sa rozhodnete kvalifikovat sa po¢as dvojmesac¢ného obdobia,
musite dosiahnut aspori 1000 jednotiek skupinového predajného objemu (vratane vasich viastnych 250 jednotiek objemu predaja na Urovni L1)
kazdy mesiac.

Formular predbeznej zmluvy najdete po prihlaseni sa do svojho Uc¢tu Nu Skin.

Obdobie kvalifikacie Brand Representative
Vase obdobie kvalifikacie Brand Representative sa zac¢ina mesiacom, v ktorom odoslete svoju predbeznu zmluvu. Na dokoncenie kvalifikacie na
Brand Representative mate ¢as do konca nasledujiceho mesiaca.

PRIKLAD: Ak 25. jina odoslete svoju predbeznt zmluvu s cielom kvalifikovat sa ako Brand Representative, vaée obdobie kvalifikicie Brand
Representative sa za¢ne v mesiaci jun. Vase kvalifikacné obdobie Brand Representative sa skon¢i podla toho, ktora z nasledujicich moznosti
nastane skor:

i. datumom, kedy sa stanete Brand Representative po spineni kvalifikaénych poziadaviek na Brand Representative (pozrite ¢ast 3.1A);
ii. na konci prvého mesiaca vasho obdobia kvalifikdcie Brand Representative, ak nesplnite minimalny pozadovany objem predaja za prvy
mesiac kvalifikacie na Brand Representative (1000 jednotiek skupinového predajného objemu vratane vasich 250 jednotiek objemu
predaja na Urovni L1);
iii. do konca druhého kalendarneho mesiaca po odoslani predbeznej zmluvy a nesplneni poziadaviek na kvalifikaciu na Brand
Representative v tomto druhom mesiaci. Ak ste vo vys$sie uvedenom priklade splnili minimalne poziadavky v juni, ale nie v juli, vase
obdobie kvalifikdcie na Brand Representative sa skonéi v posledny der mesiaca jul.

. Splnenie poziadaviek na kvalifikaciu na Brand Representative a povysSenie

Ked' splnite poziadavky na kvalifikaciu na Brand Representative, stanete sa Brand Representative v prvy def nasledujiceho tyzdenného obdobia
(8., 15. alebo 22. defi daného mesiaca alebo 1. def nasledujiceho mesiaca) a mate potom ndrok na ziskanie Building Bonus (Bonusu za rast) za
novo zrealizovany skupinovy predajny objem. Pozrite tabulku 2.A. MdZete tieZ zacat ziskavat Leading Bonus (Bonus za liderstvo) za vSetky
schvalené objemy predaja z nakupov vykonanych vasim timom po datume postUpenia na Uroven Brand Representative.

Ked Brand Affiliates vo vasej kruhovej skupine postUpia na Brand Representative, tdto skutocnost méze ovplyvnit vas tim a nasledne aj vas
postup, a to nasledovnym spdsobom:

I. Ak sa niekto z vasej skupiny tiez usiluje o kvalifikaciu na Brand Representative, stane sa suc¢astou vasho timu iba vtedy, ak: (1) Uspesne
dokoncite svoj prvy kvalifikacny mesiac na Brand Representative v tom istom mesiaci alebo skor ako v mesiaci, kedy dana osoba spinila
svoje poziadavky na kvalifikdciu na Brand Representative; a (2) dokoncite kvalifikaciu na Brand Representative v ramci vasho obdobia
kvalifikdcie na Brand Representative. Pozrite dodatok A.

ii. Ak Brand Affiliate vo vagej skupine dokon&i kvalifikéciu na Brand Representative pred casovymi rémcami uvedenymi vy&sie, bude zaradeny
do timu dalsieho Brand Representative nad vami a z jeho predajnej aktivity nebudete ziskavat Ziadne Building Bonuses (Bonusy za rast) ani
Leading Bonuses (Bonusy za liderstvo). Pozrite dodatok A.

. Nesplnenie poZziadaviek na kvalifikaciu na Brand Representative

Ak nesplnite poziadavky na kvalifikdciu na Brand Representative po¢as obdobia kvalifikacie na Brand Representative, vasa kvalifikdcia na Brand
Representative bude ukoncend. Ak sa chcete znova pokusit kvalifikovat ako Brand Representative, budete musiet odoslat novu predbeznu
zmluvu a opatovne zacat s kvalifikaciou na Brand Representative.

TITUL BRAND REPRESENTATIVE

. Zachovanie alebo strata titulu Brand Representative

Poziadavky na udrzanie si titulu za¢inaju prvy cely mesiac po splneni poziadaviek na kvalifikaciu na Brand Representative. Pozrite dodatok A.
Svoj status Brand Representative si udrzite na zaklade vasho predajného vykonu v jednotlivych mesiacoch.

I. Ak dosiahnete aspon 2000 jednotiek skupinového predajného objemu (GSV) za mesiac, udrzite si status Brand Representative po¢as daného
mesiaca.

Il. Ak sa vdm nepodari dosiahnut 2 000 jednotiek GSV, ale napriek tomu dosiahnete aspor 500 jednotiek GSV za mesiac a mate k dispozicii
dostatoc¢ny pocet Flex bodov (popisanych v ¢asti 3.3 nizsie) na vyrovnanie rozdielu v chybajicom skupinovom predajnom objeme (napr.
500 jednotiek GSV plus 1 500 Flex bodov), vase Flex body sa pouziju na udrZzanie statusu Brand Representative po¢as daného mesiaca.
Ked' sa Flex body pouZziju na udrzanie statusu Brand Representative, v danom mesiaci nemate narok na ziskanie Building Bonus (Bonusu za
rast) ani Leading Bonus (Bonusu za liderstvo).

. Ak nesplnite poZiadavky na udrZanie statusu, stratite svoj status Brand Representative a stanete sa Brand Affiliate s U¢innostou od prvého
dfa nasledujuceho mesiaca. Ak stratite status Brand Representative, nebudete viac mat ndrok na ziskanie Building Bonus (Bonusu za rast)
ani Leading Bonus (Bonusu za liderstvo) a stratite svoj tim, ako aj kruhovu skupinu a tim Brand Representatives pod vami, ktoré postupia
0 generaciu vyssie a stane sa sucastou predajnej siete Brand Representative, ktory je nad vami. Svoju predajnu siet mozete znova ziskat
prostrednictvom restartu. Pozrite dodatok C.

Svoj status alebo titul sa nesmiete snazit udrzat vytvaranim falosnych uctov, ndkupom dalsich produktov alebo pouzivanim akejkolvek inej formy
manipuldcie, ktora je proti duchu a zameru tohto planu alebo politike a postupom spolo¢nosti Nu Skin.



3.3 FLEX BODY

A. Popis
Flex body su ndhradou za skupinovy predajny objem a pouzivaju sa na udrzanie si statusu Brand Representative, ak nedosiahnete aspor 2000
jednotiek skupinového objemu predaja za mesiac. Za mesiac mozete pouzit najviac 1500 Flex bodov.

Flex body neposkytuju objem predaja ani hodnotu predajného objemu a nevypldca sa za ne Ziaden bonus. Flex body nemaju ziadnu penaznu
hodnotu a nikdy ich nemoZno vymenit za peniaze. Platnost Flex bodov nevyprsi a mbzete ich nazbierat najviac 3000; ak vSak stratite status
Brand Representative, vSetky nazbierané Flex body vam prepadnu. Ked sa Flex body pouziju na udrzanie statusu Brand Representative, v
danom mesiaci nebudete mat narok na ziskanie Building Bonus (Bonusu za rast) ani Leading Bonus (Bonusu za liderstvo).

B. Pridelovanie Flex bodov
Flex body vam budu pridelené ako novému Brand Representative a kazdy nasledujuci rok v mesiaci vyrocia vasho datumu postupenia na Uroven
Brand Representative. Na zaciatku prvych troch celych mesiacov vo funkcii nového Brand Representative mate pridelenych 1500 Flex bodov v
prvom mesiaci, 1000 v druhom mesiaci a 500 v tretom mesiaci, spolu teda 3000 Flex bodov. V kazdom nasledujucom roku vam pridelime
dodato¢nych 1500 Flex bodov v mesiaci vyrocia, v ktorom ste sa stali Brand Representative. Kedykolvek mdzete nazbierat maximaine 3000 Flex
bodov. Vase Flex body najdete vo svojom Ucte Nu Skin.

Ak stratite svoj status Brand Representative a znova dokondite kvalifikdciu na Brand Representative (aj prostrednictvom restartu), bude vam
pridelenych 1000 Flex bodov v prvom mesiaci a 500 v druhom mesiaci po ddtume postipenia.



4.1

DALSIE PODMIENKY

BONUSY

. Opravnenost na bonusy

Aby ste mali nérok na akékolvek bonusy (okrem Retailing Bonuses — bonusov z maloobchodného predaja), musite zrealizovat kazdy mesiac
predaj produktov piatim roznym zdkaznikom. Ak tuto poziadavku nesplnite, musite okamzite informovat spolo¢nost. Spolo¢nost tiez vykona
nahodny prieskum Brand Affiliates, aby preskimala dodrziavanie tejto poziadavky.

. Vypocty bonusov

Bonusy sa vypocitavaju na zéklade denného, tyzdenného a mesacného harmonogramu, ktory uréi spolo¢nost Nu Skin, a zaznamenadvaju sa vo
vasom ucte Nu Skin.

Bonusy a vymenné kurzy
Pri vypocte bonusov sa hodnota objemu predaja za predaj produktov na réznych trhoch prepocitava na domacu menu pomocou priemerného
denného vymenného kurzu predchadzajiceho mesiaca.

PRIKLAD: Pri stanoveni zakladnej sumy pouzivanej na vypocet vasich bonusov za marec spolo¢nost pouzije priemerny denny vymenny kurz za
februar.

. Verzia pre domdci trh

Tato verzia planu sa vztahuje len na Brand Affiliates, ktori maju ID Brand Affiliate pre trhy v Eurdpe a Afrike. Plan vam ponuka prilezitost ziskavat
bonusy za predaj na véetkych globdinych trhoch s vynimkou pripadov, ked je zahrani¢na Ucast obmedzena (kontaktujte svojich Account
manazérov pre konkrétne trhy). Ak mate ID Brand Affiliate pre trhy v Eurépe a Afrike, vasa opravnenost na bonusy a referenéné kritéria sa

riadia podmienkami tejto verzie planu, aj ked ¢lenovia vasej kruhovej skupiny alebo timu maju ID Brand Affiliate z inych trhov.

PRIKLAD: Ak ste Brand Representative s ID Brand Affiliate pre Eurdpu a Afriku a zaregistrujete ¢lena v Austrdlii a on si zakupi niektoré produkty
prostrednictvom australskej webovej stranky nuskin.com, ak sa tento jednotlivec (a) zaregistruje ako vas zakaznik a (b) je vo vasej skupine, ked'
nakupuje produkty na australskom trhu, potom tieto nakupy produktov budu mat objem predaja a hodnotu predajného objemu, ktoré nastavil pre
tieto produkty australsky trh. Australska hodnota predajného objemu bude v ¢ase predaja prepocitana na miestnu menu vasho trhu podla vasho
Brand Affiliate ID. Miestny trh vam poskytne informacie tykajuce sa objemu predaja, hodnoty predajného objemu, tvorby cien a iné informacie
slvisiace s odmenovanim za predaj kazdého produktu na danom trhu.

Tento plan sa nevztahuje na nase podniky v pevninskej Cine, Vietname alebo Indii, ktoré funguju podra odli$nych obchodnych modelov.

Vratenie bonusov, ktoré vam boli vyplatené

Spolo¢nost mé pravo narokovat si na spatné vyplatenie bonusov, ktoré vam boli vyplatené, ako je opisané v Politike a postupoch, vratane
vyméahania bonusov, ktoré boli vyplatené za produkty, ktoré boli ndsledne vratené. Casovy harmonogram a sp6sob vymahania budu zavisiet
od bonusu a od toho, kedy boli produkty vratené. Pozrite si Dodatok B. Suhrn nasich zadsad vratenia tovaru najdete na lokalite nuskin.com.

Povysenie na Brand Representative; Dal$ie zmeny v pripade povysenia na titul
Povysenie na Brand Representative sa mdze uskutocnit kazdy tyzden. Iné zmeny titulov sa realizuju iba po¢as mesacného vypoctu bonusov
a prejavia sa vo vasom Ucte Nu Skin na 5. den nasledujiceho mesiaca alebo skor. Pozrite dodatok A.

. Propagécia produktov a tvorba cien

Moézeme upravit zverejnentd maloobchodnu cenu, objem predaja, hodnotu predajného objemu a ¢lensku cenu. Pozrite si ozndmenia o tvorbe
cien produktov a propagacii na svojom trhu tykajuce sa pripadnych zliav a ich vplyvu na tvorbu cien, bonusy, objem predaja, hodnotu
predajného objemu a iné informécie suvisiace s odmenovanim za predaj jednotlivych produktov.

. Iné formy odmenovania za predaj

I. Maloobchodny zisk sa rovna (1) cene, za ktoru preddvate produkt minus (2) vase naklady (vasa nakupna cena, dane, doprava, obchodné
naklady atd.). Mate narok na celd hodnotu maloobchodného zisku zarobeného mimo systémov Nu Skin.3

ii. Mozete tiez ziskat motivadné vylety alebo iné neperiazné odmeny a kompenzécie z inych kratkodobych obchodnych motivadnych ponuk,
ktoré nie su zahrnuté v plane predajného vykonu.

UKONCENIE UCTOV BRAND AFFILIATE

. Strata vyhod Brand Affiliate

Po ukonceni svojho Gc¢tu Brand Affiliate stratite vSetky vyhody Brand Affiliate vratane akéhokolvek pristupu do vasho Uc¢tu Brand Affiliate,
vasej kruhovej skupiny, timu, predajnej siete, objemu predaja vytvoreného vasou skupinou alebo timom a bonusov.

. Presun uctu Brand Affiliate

Spolo¢nost ma pravo odlozit na primerane dihy ¢as akykolvek presun Uc¢tu Brand Affiliate a presun akejkolvek c¢asti jeho skupiny alebo predajnej
siete do vySSej predajnej siete alebo do inej predajnej siete.

3 Pre Francuzsko a Taliansko — pozrite si poznamku 1 na str. 10.



4.3

4.5

4.6

4.7

4.8

INE MATERIALY A PREKLADY

Ak sa vyskytnu nezrovnalosti medzi zmluvnymi podmienkami uvedenymi v tomto plane a akymikolvek marketingovymi materialmi alebo inym
sUvisiacim obsahom, tento plan bude mat prednost. Pokial to nie je inak zakazané v pravnych predpisoch, v pripade rozdielov medzi anglickou
verziou tohto planu a akymkolvek jej prekladom mé prednost anglicka verzia.

VYNIMKY

. Udelenie vynimiek z planu

Spolo¢nost méze upustit od akychkolvek poziadaviek ¢i zmluvnych podmienok tohto planu alebo ich upravit (dalej spolo¢ne len ako ,vynimky

z planu”). Spolo¢nost méze udelit vynimky z planu (1) jednotlivému Gétu Brand Affiliate alebo (2) lubovolnému poctu Uctov vratane timov alebo
trhov. Udelenie vynimky z planu Uctu Brand Affiliate, timu alebo trhu nevytvara zavézok firmy udelit vynimku z planu inému Gc¢tu Brand Affiliate,
timu alebo trhu. Akékolvek podstatna vynimka z planu si vyzaduje vyslovny pisomny suhlas opravneného predstavitela spolo¢nosti a spolo¢nost
nema ziadnu povinnost poskytnut inym Brand Affiliates, vratane dalsich, vyssie postavenych Brand Affiliates, informdcie o vynimke z planu
pisomne alebo inou formou.

. Ukoncenie vynimiek z planov

Spolo¢nost méze kedykolvek a z akéhokolvek dévodu ukoncit akukolvek vynimku z planu, ktord bola predtym udelend, bez ohladu na dobu
platnosti vynimky. Ak bola konkrétnemu Brand Affiliate udelend vynimka z plédnu, tato vynimka z pldnu je osobné a vztahuje sa len na daného
Brand Affiliate a spolo¢nost. Vynimky z planu zaniknt prevodom Uctu Brand Affiliate, bez ohladu na formu prevodu (napr. predaj, postupenie,
prevod, dedi¢stvo, zo zdkona alebo inym spdsobom), a kazda takdto vynimka sa stdva neplatnou.

VYMEDZENIE POJMOV
Podmienky v tomto plane sa mézu lisit od predchadzajlcich verzii planu a mdzu byt revidované.

PRAVO NA UPRAVU
Tento plan mdZzeme kedykolvek upravit na zédklade nasho vlastného rozhodnutia. Ak tento plan zmenime, ozndmime vam to 30 dni pred tym,
nez akékolvek zmena nadobudne Ucinnost.

SULAD
Aby ste sa kvalifikovali na bonusy, musite dodrZiavat poziadavky tohto planu, zmluvu Brand Affiliate a politiku a postupy spolo¢nosti Nu Skin.

TYZDENNE A MESACNE OBDOBIA

Akykolvek odkaz na ,mesiac” znamenad kalendarny mesiac. Akykolvek odkaz na ,tyzden”, ,tyzdenny” alebo ,tyZdenné obdobie” znamena
7-dnové obdobie zacinajlice sa 1., 8., 15. alebo 22. deri kazdého mesiaca, ale za predpokladu, Ze Stvrty tyzden kazdého mesiaca pokracuje do
konca mesiaca. Vypocty bonusov sa riadia ¢asovym pasmom Mountain Standard Time alebo Mountain Daylight Savings Time v meste Provo,
Utah, USA (koordinovany svetovy ¢as [UTC-7]).

POZNAMKA C. 1:
FRANCUZSKO: , VDI Mandataires” nemaiju dovolené predavat priamo neregistrovanym zakaznikom.
TALIANSKO: ,Incaricati“ mozu priamo alebo nepriamo podporovat vyzdvihnutie nakupnych objednéavok na mieste bydliska koncovych

zékaznikov v mene spolo¢nosti. Ako Brand Affiliate (Incaricato) si moéZete zakupit produkty len na osobnu potrebu a potrebu 0s6b Zijucich
s vami v jednej doméacnosti. Nakupné objedndvky prijaté od neregistrovanych zakaznikov musite postupit spolocnosti.
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SLOVNIK POJMOV

Bonus Urovne 1 (L1): Bonus, pri ktorom sa vyplaca 5 % z hodnoty predajného objemu z predajného objemu produktov na urovni L1 zakUpenych
prostrednictvom systémov Nu Skin vasimi Brand Affiliates a zakaznikmi, ako je opisané v ¢asti 2.2.

Bonus Urovne 2 (L2): Bonus, pri ktorom sa vyplaca 5 % z hodnoty predajného objemu z predajného objemu produktov na Urovni L2 zakUpenych
prostrednictvom systémov Nu Skin vasimi Brand Affiliates a zékaznikmi, ako je opisané v ¢asti 2.3.

Bonus: Kompenzacia za predaj vyplacana prostrednictvom tohto planu vratane bonusov z maloobchodného predaja, bonusov za uroven 1

a Uroven 2, bonusov za rast a bonusov za vedenie. Bonusy nezahffiaju ziaden maloobchodny zisk, ktory méZete zarobit z produktov, ktoré si
zakuUpite a priamo dalej predate neregistrovanym zakaznikom, ani iné pefiazné alebo nepenazné obchodné motiva¢né ponuky. Pre Francuzsko
a Taliansko — pozrite si poznamku 1 na str. 10.

Brand Affiliate: Osoba, ktord sa zaregistruje v spolo¢nosti Nu Skin ako Brand Affiliate a méze nakupovat produkty za ¢lenské ceny, preddvat ich

a registrovat zékaznikov a Brand Affiliates. Pojem Brand Affiliate sa pouZiva aj ako véeobecné oznacenie pre vSetkych Brand Affiliates a Brand
Representatives. Ked sa napriklad hovori o véetkych partneroch Gold alebo Emerald a vyssich, tiez sa mézu oznacovat ako Brand Affiliate. Brand
Affiliates sa nepovazuju za zdkaznikov.

Brand Representative: Brand Affiliate, ktory Uspesne dokoncil kvalifikdciu na Brand Representative a ktory nestratil svoje postavenie Brand
Representative. Pojem Brand Representative sa pouziva aj ako véeobecné oznacenie pre vSetky tituly Brand Representative a vyssie pozicie.
Tituly Ruby alebo Diamond sa napriklad pri vSeobecnych rozhovoroch o Brand Representatives mbézu tiez oznacovat ako Brand Representatives.

Building Bonus (Bonus za rast): Bonus 10-25 %, ktory sa vyplaca na zéklade hodnoty predajného objemu zo skupinového predajného objemu
produktov zakupenych prostrednictvom systémov Nu Skin vasimi Brand Affiliates a zékaznikmi vo vasej kruhovej skupine, ako je opisané
v Casti 2.5.

Clen: Zakaznik, ktory sa zaregistruje prostrednictvom systémov Nu Skin na zéklade pozvénky Brand Affiliate na nakup produktov Nu Skin za
¢lensku cenu. Clenovia nemézu registrovat zdkaznikov ani Brand Affiliates, a ani nemézu dalej predévat produkty Nu Skin a nezd&astiuju sa
tohto planu.

Clenska cena: Kataldgova cena produktov pre ¢lenov aj Brand Affiliates bez dane a poplatkov za dopravu. Clenska cena sa stanovuje pre
miestny trh a mozZe sa prilezitostne upravovat na Gc¢ely podpory predaja a stimulov.

Datum postupenia na Urover Brand Representative: Prvy den tyzdenného obdobia po dokonceni kvalifikdcie na Brand Representative. Ak sa
kvalifikujete ako Brand Representative v 1., 2. alebo 3. tyzdni v mesiaci, datumom postupenia na Uroven Brand Representative bude 8., 15. alebo
22. den daného mesiaca. Ak sa kvalifikujete ako Brand Representative v 4. tyzdni mesiaca, ddtumom postlpenia na Brand Representative bude
prvy def nasledujuceho mesiaca. Pozrite dodatok A.

Flex body: Flex body st ndhradou za skupinovy predajny objem a pouzivaju sa na udrzanie si statusu Brand Representative, ak nedosiahnete
aspon 2000 jednotiek skupinového objemu predaja za mesiac. Flex body neposkytuju objem predaja ani hodnotu predajného objemu a
nevypldca sa za ne ziaden bonus. Flex body nemaju Ziadnu pefiaznud hodnotu a nikdy ich nemozno vymenit za peniaze. Flex body nemaju
exspiraciu, a kedykolvek mézete nazbierat maximalne 3000 Flex bodov. Ak vSak stratite status Brand Representative, pridete o vSetky
nazbierané Flex body. Pozrite ¢ast 3.3.

Generécie: Urovne Brand Representative vo vasom time. Kazdy Brand Representative, ktorého priamo vediete a ktory je vo vagom time prvym
Brand Representative pod vami, je va$ G1 Brand Representative. Ti Brand Representatives, ktori su na dalSej Urovni pod nim, su vasi G2 Brand
Representatives a tak dalej. Brand Affiliates, ktori nedosiahli status Brand Representative, netvoria generaciu, ale su sucastou ich skupiny Brand
Representative. Napriklad Brand Affiliates (ktori nedosiahli status Brand Representative) vasho G1 Brand Representative nie su sucastou vasej 2.
generacie (G2), namiesto toho su suc¢astou skupiny vasho G1 Brand Representative.

Hodnota predajného objemu (CSV): Pefiazna hodnota stanovena pre kazdy produkt, ktord sa pouziva na vypocet bonusov L1, L2, Building
Bonuses (Bonusov za rast) a Leading Bonuses (Bonusov za liderstvo). Hodnota predajného objemu sa priebezne upravuje v désledku réznych
faktorov vratane zmien v tvorbe cien, fluktuacie meny, propaga¢nych akcii a podobne. Hodnota predajného objemu sa li$i od objemu predaja

a vSeobecne sa nerovna objemu predaja produktu. Niektoré produkty mézu mat nulovi hodnotu predajného objemu. Informacie tykajlce sa
hodnoty predajného objemu a iné informacie tykajluce sa odmenovania za predaj jednotlivych produktov ndjdete po prihlaseni sa do vasho uctu
Nu Skin. Hodnota predajného objemu sa pri predaji produktov na viacerych trhoch prepocita na menu vasho domaceho trhu.

Kruhova skupina: Vasu kruhovu skupinu tvorite (1) vy, (2) vSetci vasi ¢lenovia, maloobchodni zékaznici a Brand Affiliates a (3) vSetci ¢lenovia,
maloobchodni zédkaznici a Brand Affiliates vasich Brand Affiliates atd., az po vasho dalSieho Brand Representative. Vasa kruhova skupina bude
zahrnat kruhové skupiny vasich Brand Affiliates, ktori sa usiluju o kvalifikaciu na Brand Representative. Brand Affiliate, ktory dokonéi kvalifikaciu
na Brand Representative, opusti vasu skupinu a on a jeho skupina sa stanu suc¢astou vasho timu.

Kvalifikdcia na Brand Representative: Proces, pomocou ktorého sa stanete Brand Representative. Pozri ¢ast 3.1.

Leadership Team (Tim lidrov): Vase timy lidrov pozostavaju z vasich G1 - G6 Brand Representatives, po¢nuc kazdym z vasich G1 Brand
Representatives. Timy lidrov sa od seba navzajom liSia a vedu ich jednotlivi G1 Brand Representatives. Pozrite ¢ast 2.5.
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Leading bonus (Bonus za liderstvo): Bonus, ktory sa vam mesacne vypldca, ak mate titul Gold alebo vys$si, na zédklade hodnoty predajného
objemu, ktord sa tyka objemu predaja generovaného vasim timom. Pozrite ¢ast 2.5.

Maloobchodni zakaznici: Kazdy zakaznik, ktory nakupuje produkty prostrednictvom systémov Nu Skin, ktory nie je ¢lenom ani Brand Affiliate.
Bonusy za nakup produktov maloobchodnymi zékaznikmi sa vyplatia podla Brand Affiliate, ktory je v ¢ase objednavky konkrétneho produktu
identifikovany ako predajca. Na Ucely tohto planu sa neregistrovany zdkaznik nezahrfia do vymedzenia pojmu maloobchodného zakaznika.

Maloobchodni zdkaznici sa nezuc¢astiuju tohto planu a nemédzu dalej preddvat produkty ani registrovat inych zakaznikov ani Brand Affiliates.

Nazov: Ako Brand Representative ziskate tituly na zéklade vasich Leadership Teams (Timov lidrov) a ich objemu predaja. Vas$ titul ur€uje pocet
generacil, z ktorych mozete ziskavat Leading Bonus (Bonus za liderstvo). Pozrite tabulku 2.B.

Neregistrovani zakaznici: Jednotlivci, ktori nakupuju produkty od Brand Affiliate mimo systémov Nu Skin (bez ohladu na to, ¢i si neregistrovany
zakaznik uz predtym zakupil produkty priamo od spolo¢nosti Nu Skin). Neregistrovani zakaznici sa nezucastriuju tohto pldnu a nemézu dalej
predavat produkty ani registrovat zakaznikov. Pre Francuzsko a Taliansko — pozrite si poznamku 1 na str. 10.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. a jej pridruzené spolo¢nosti (okrem spolo¢nosti Rhyz, Inc. a jej dcérskych spolo¢nosti).

Obdobie kvalifikacie Brand Representative: Obdobie, ktoré zac¢ina mesiacom, v ktorom odoslete svoju predbeznu zmluvu. Na dokoncenie
kvalifikdcie na Brand Representative mate ¢as do konca nasledujuceho mesiaca. Pozri ¢ast 3.1.

Objednavky Drop Ship: VV zavislosti od dostupnosti na miestnom trhu a platnych predpisov. Objednévka Drop Ship je objednavka, ktoru zadate
vo svojom Ucte Brand Affiliate, ale oznacite ju ako predaj vasmu zakaznikovi. Pre schvalenie objednavky Drop Ship je nevyhnutné takuto
objednavku v ¢ase nakupu oznacit, predat a zaslat zo strany spolo¢nosti priamo vasmu zakaznikovi.

Objem predaja (SV): Nemenova hodnota stanovena pre kazdy produkt pouzivana na kvantifikdciu predaja produktu, ktora sa scitava na meranie
opravnenosti na rézne vykonnostné referencné kritéria, ako aj na urCenie percenta bonusu. Objem predaja sa priebezne upravuje podla potrieb
spolocnosti. Objem predaja sa lisi od hodnoty predajného objemu (C8). Informacie tykajlice sa objemu predaja a iné informdcie tykajlce sa
odmenovania za predaj jednotlivych produktov ndjdete po prihldseni sa do vasho u¢tu Nu Skin.

Objem predaja Leadership Teams (LTSV): Sucet vSetkych objemov predaja daného Leadership Team (Timu lidrov). Pozrite ¢ast 2.5.

Objem predaja trovne 1 (L1 SV): Sucet vSetkych objemov predaja produktov z ndkupov vasich zédkaznikov a Brand Affiliates Urovne L1 a z vasich
opravnenych objednavok Drop Ship.

Objem predaja Urovne 2 (L2 SV): Sucet vSetkych objemov predaja produktov z ndkupov Urovne L2 a z vasich opravnenych objednavok
Drop Ship od vasich osobne zaregistrovanych Brand Affiliates L1.

Osoba: Jednotlivec alebo podnikatelsky subjekt.

Osobna registracia: Akt registracie osoby v spolo¢nosti Nu Skin. Ked sa napriklad v spolo¢nosti Nu Skin zaregistruje Brand Affiliate alebo
¢len a uvedie vas ako sponzora, alebo ked sa v spolo¢nosti Nu Skin zaregistruje maloobchodny zakaznik a uvedie vas ako predajcu v ¢ase
objedndvky konkrétneho produktu, stane sa vasim osobne zaregistrovanym Brand Affiliate, osobne zaregistrovanym ¢lenom alebo osobne
zaregistrovanym maloobchodnym zakaznikom.

Plan predajného vygmu: Tento plén predajného vykonu (tiez ako ,plan”) (vratane dodatkov, ktoré mézu byt zaclenené v buduicnosti) stanovuje
podmienky odmeniovania za predaj, ktoré mdzete ziskat ako Brand Affiliate, ktory sa zUc¢astnuje tohto planu.

Podnikatel&gubjekt: Akykolvek podnikatelsky subjekt, ako je spolo¢nost, partnerstvo, spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym, fond alebo ind
forma obchodnej organizacie so samostatnou pravnou subjektivitou, ktory bol vytvoreny v sulade so zakonmi jurisdikcie, v ktorej bol tento
subjekt zalozeny.

Politika a postupy: Dokument, ktory je stc¢astou zmluvy medzi vami a spolo¢nostou Nu Skin a stanovuje urcité politiky a postupy tykajice sa
vasho podnikania.

Pozicia Business Builder (BBP): Pozicia, ktord sa nachadza vo vasej G1. Pozicia BBP vam bude udelend po prvom mesiaci, ked dosiahnete titul
Blue Diamond. Pozrite si dodatok D.

Pozicia Presidential Director Business Builder (Presidential Director BBP): Pozicia nachddzajuca sa v rémci G1 vasej pozicie BBP. Vasa pozicia
Presidential Director BBP véam bude udelend po prvom mesiaci, kedy dosiahnete titul Presidential Director. Pozrite si dodatok D.

Pozdavky na kvalifikaciu na Brand Representative: Poc¢as vasho obdobia kvalifikacie Brand Representative musite predloZit predbeznd zmluvu
a kvalifikdcia musi prebehnut v stlade s postupom opisanym v ¢asti 3.1.

Predajna sietVVasa predajna siet pozostava z vasej kruhovej skupiny, vasho timu a kruhovych skupin a timov vasich Brand Representatives
pod vami.
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PredbeZna zmluva: Dokument, ktory odos$lete prostrednictvom systémov Nu Skin, aby ste informovali spolo¢nost o svojom zamere kvalifikovat
sa ako Brand Representative.

Produkty: VSetky tovary a sluzby ponukané spolo¢nostou Nu Skin.

Restart: Proces, prostrednictvom ktorého titul Gold alebo vy$si dostdva prilezitost znovu ziskat svoju predajnu siet (ako keby neprisiel o svoje
postavenie Brand Representative). Pozrite dodatok C.

Retailing Bonus (Bonus z maloobchodného predaja): Rozdiel medzi (1) cenou zaplatenou vasim maloobchodnym zékaznikom (bez nékladov na
dopravu a dane) v pripade, Ze zakaznici nakUpia produkty priamo od spolo¢nosti Nu Skin, (2) a ¢lenskou cenou. Pozrite ¢ast 2.1.

Skupinovy predajny objem (GSV): Sucet objemu predaja zo vSetkych nadkupov produktov v ramci vasej skupiny.
Spolo¢nost: Nu Skin alebo ,my*“.

Systémy Nu Skin: Akykolvek proces, aplikacia alebo iné digitdlne viastnictvo v rémci digitédineho ekosystému spolo¢nosti Nu Skin ur¢ené
spolo¢nostou Nu Skin na ndkup alebo predaj produktov Nu Skin, vratane aplikacii Nu Skin Prysm iO, Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, webovej lokality
nuskin.com, MySite, nastroja osobnej ponuky alebo akejkolvek inej platformy poskytovanej spolo¢nostou Nu Skin.

Tim: V&s tim pozostédva zo véetkych generdcii Brand Representatives a ich kruhovych skupin, ako je uréené vasim titulom (pozrite tabulku 2.B).
V&$ tim nezahfna vas ani vasu kruhovu skupinu.

Uget Brand Affiliate: Uget vytvoreny pri vasej registracii ako Brand Affiliate v spolo¢nosti Nu Skin. Ked'si vytvorite U¢et Brand Affiliate, bude vam
pridelené ID Brand Affiliate.

Uget Nu Skin: Digitalny Uget, ktory sa nachadza v digitdlnych nastrojoch spolo¢nosti Nu Skin (napr. aplikdcia Nu Skin Stela a lokalita nuskin.com)
a ktory vém poskytuje pristup k nastrojom a informacidm na podporu vasho podnikania Nu Skin vratane podrobnosti o vasich bonusoch,
platbach a Upravéch provizii. Uéet Nu Skin sa vam vytvori automaticky, ked sa stanete Brand Affiliate. Na U&ty Nu Skin sa nepripisuju troky.
Prijimajuca finan¢na institlcia a spolo¢nost Nu Skin si mézu Uc¢tovat servisné poplatky. Nu Skin automaticky prevedie vas zvy$ny zostatok za
bonusy na konci kazdého tyzdenného alebo mesacného platobného obdobia. Pre automatizované prevody od spolo¢nosti Nu Skin platia
Specifické trhové poziadavky.

UdrZanie (tiez udrZat si alebo udrzanie si): PoZiadavka dosiahnut za mesiac aspori 2000 jednotiek skupinového predajného objemu, aby ste si
udrzali status Brand Representative a mali narok na vyplatenie Building Bonus (Bonusu za rast) a Leading Bonus (Bonusu za liderstvo). Aby ste si
udrzali svoj status Brand Representative, mozete vyuzit aj Flex body na nahradenie chybajucich 1500 jednotiek skupinového predajného objemu.
Ak vSak pouzijete akékolvek Flex body na udrzanie si statusu Brand Representative, nebudete mat v danom mesiaci narok na ziskanie Building
Bonus (Bonusu za rast) ani Leading Bonus (Bonusu za liderstvo). Pozrite ¢ast 3.2 a dodatok A.

Urovets: Vasa kruhové skupina je organizovana podla Urovni. Vadi zékaznici a Brand Affiliates Grovne L1 sii maloobchodni zékaznici, &lenovia a
Brand Affiliates na prvej Urovni vasej kruhovej skupiny. Vasi zédkaznici a Brand Affiliates Urovne L2 su zdkaznici a Brand Affiliates na druhej Urovni
vasej kruhovej skupiny. Vasa kruhova skupina nezahriia Brand Representatives ani ich kruhové skupiny.

Zéakaznik: Ktokolvek, kto si zakUpi produkty, ale neztcastni sa tohto pldanu a nemoéze dalej preddvat produkty ani registrovat inych zékaznikov
alebo Brand Affiliates. Brand Affiliates sa nepovazuju za zékaznikov.

Zmluva Brand Affiliate: Zmluva medzi vami a spolo¢nostou Nu Skin, ktord stanovuje urcité podmienky tykajice sa vasho vztahu so spolo¢nostou
Nu Skin.
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DODATOK A - DALSIE PODROBNOSTI O KVALIFIKACII

V dalSom texte sa uvadzaju dodatocné informacie suvisiace s kvalifikaciou na Brand Representative vratane doélezitych datumov, udrzania titulu,
bonusov a inych podrobnosti.

A.1 UDRZANIE SI TITULU PO POVYSENI NA BRAND REPRESENTATIVE
Ak je ddtumom vasho postupenia na Brand Representative prvy den v mesiaci, musite spinit poZiadavky na udrzanie si tohto titulu po¢nuc tymto
mesiacom. Ak datum vasho postUpenia na Urover Brand Representative nastane po prvom dni mesiaca, musite splnit poziadavky na udrzanie si
titulu po¢nuc nasledujicim mesiacom.

PRIKLAD: Ak dokoncite kvalifikdciu na Brand Representative v ramci 4. majového tyzdna, ddtumom postipenia na Brand Representative je 1.
jun a v juni musite splnit poziadavky na udrzanie si tohto titulu. Ak dokongite kvalifikaciu na Brand Representative v ramci prvého junového
tyzdna, datumom vasho postlpenia na Brand Representative je 8. jun a v juli musite splnit poziadavky na udrzanie si tohto titulu.

A.2 BONUSY PO POVYSENI NA BRAND REPRESENTATIVE

A. Building Bonus (Bonus za rast)
Building Bonuses (Bonusy za rast) mozete ziskat na zéklade skupinového predajného objemu dosiahnutého v deri postipenia na Uroven
Brand Representative alebo po tomto dadtume. Ak dokondite kvalifikaciu na Brand Representative poc¢as prvého tyzdia v mesiaci, datum
vasho postlpenia na Urover Brand Representative je 8. der mesiaca a mdzete ziskat Building Bonus (Bonus za rast) na zéklade skupinového
predajného objemu od 8. diia. Ak dokoncite kvalifikdciu na Brand Representative v $tvrtom tyzdni mesiaca, datum vasho postupenia na uroven
Brand Representative je 1. den nasledujiceho mesiaca a mézete ziskat Building Bonus (Bonus za rast) na zaklade skupinového predajného
objemu dosiahnutého od 1. dia nasledujiceho mesiaca.

Po dadtume vasho postupenia na Uroven Brand Representative sa vas nasledujici skupinovy predajny objem uz nebude zahriiat do skupinového
predajného objemu Brand Representative, ktory je nad vami. Namiesto toho sa vas skupinovy predajny objem pripocita k objemu predaja jeho
timu a Leading Bonus (Bonusu za liderstvo).

PRIKLAD: Ak pocas tretieho majového tyzdia dokoncite kvalifikéciu na Brand Representative, datumom vasho postupenia na Uroven Brand
Representative je 22. maj. Vas skupinovy predajny objem do 21. maja sa bude zapoditavat do skupinového predajného objemu Brand
Representative nad vami, vas skupinovy predajny objem z predaja produktov od 22. maja do konca maja sa vSak zahrnie do objemu predaja jeho
timu a jeho Leading Bonus (Bonusu za liderstvo). Ak dokoncite kvalifikdciu na Brand Representative vo tvrtom majovom tyzdni, datum vasho
postlpenia na Uroven Brand Representative je 1. jun a vas skupinovy predajny objem za maj sa zapocita do majového skupinového predajného
objemu Brand Representative nad vami. Od 1. juna sa vas skupinovy predajny objem zahrnie do objemu predaja timu a Leading Bonus (bonusu
za liderstvo) Brand Representative nad vami, pokial nestratite svoj status Brand Representative.

B. Leading Bonus (Bonus za liderstvo) )
Leading Bonus (Bonus za liderstvo) mozete ziskat po uplynuti datumu vasho postupenia na Urover Brand Representative, ak splfiate poziadavky
na ziskanie Leading Bonus (Bonusu za liderstvo).

PRIKLAD: Ak dokonéite kvalifikéciu na Brand Representative poc¢as prvého majového tyzdia, datum vasho postipenia na Uroven Brand
Representative je 8. maj a mozete ziskat Leading Bonus (Bonus za liderstvo) za mesiac maj, ak medzi ddtumom postupu na Uroven Brand
Representative a koncom mesiaca dosiahnete 3000 jednotiek skupinového predajného objemu a zaroven do konca mesiaca splnite poziadavky
na titul Gold alebo vys$si. Ak dokonéite kvalifikaciu na Brand Representative pocas Stvrtého majového tyzdna, datum vasho postipenia na Brand
Representative je 1. jun a ak v juni spinite prislusné poziadavky na Leading Bonus (Bonus za liderstvo), mdzete ziskat Leading Bonus (Bonus za
liderstvo) za tento mesiac.
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DODATOK B - UPRAVY V PRIPADE VRATENIA A VRATENIE BONUSOV

Spolo¢nost mé pravo upravit bonusy, ktoré su vam vyplatené, v sulade s politikou a postupmi, a to vratane Uprav na zaklade vratenia produktov vami
alebo inymi osobami, ktoré boli vo vasej skupine alebo time v ¢ase nakupu. Vypocet Upravy a vratenie bonusov na zaklade vratenia produktov bude
zavisiet od druhu bonusu a od toho, kedy boli produkty vratené.

B.1 vYPOCET UPRAVY BONUSOV
Bonusy sa upravia na zaklade vratenia produktov takto:

A. Retailing Bonus (Bonus z maloobchodného predaja)
Ked' vasi maloobchodni zékaznici vratia produkty, spolo¢nost ziska spéat vsetky Retailing Bonuses (Bonusy z maloobchodného predaja), ktoré
ste k tymto produktom dostali.

B. Bonusy trovni1a2
Ak ste Brand Affiliate a vasi zékaznici a Brand Affiliates Urovne L1 alebo L2 vratia produkty, spolo¢nost ziska spat vSetky bonusy L1a L2, ktoré
ste za tieto produkty ziskali. Ak vasi zakaznici a Brand Affiliates Urovne L1 vratia produkty v tom istom mesiaci, v ktorom boli zakupené, vas
objem predaja na Urovni L1 sa znizi o sumu vrateného objemu predaja. Vas narok na vyplatenie bonusov L2 v nasledujlcich tyzdnoch moze byt
zruseny z dévodu vplyvu tychto vrateni na vas objem predaja L1. Ak vratenie produktov zakUpenych v predchddzajicom mesiaci znizi vas objem
predaja L1 pod 500 jednotiek dosiahnutych v danom mesiaci, spolo¢nost odpocita z vasho objemu predaja L1 sumu potrebnud na dosiahnutie
bonusovej hranice, ktord vam bola vyplatena. Toto odpocitanie sa zrealizuje v mesiaci nasledujucom po vrateni produktov.

PRIKLAD: Ak ste v januari dosiahli objem predaja 750 jednotiek a bol vam vyplateny 5 % bonus L1, ale 400 jednotiek objemu predaja vasho
januarového predaja produktov na urovni L1 sa v marci vratilo, na zacCiatku aprila by ste mali zaporny zostatok 150 jednotiek objemu predaja L1

a nekvalifikovali by ste sa na ziskanie 5 % bonusu L2 v aprili, pokial v aprili nedosiahnete objem predaja 650 Urovne L1, aby ste vyrovnali zaporny
zostatok a dosiahli tak Urover 500 jednotiek objemu predaja L1.

Building Bonuses (Bonusy za rast)
Ked niekto, kto bol v ¢ase nakupu vratenych produktov vo vasej skupine, vrati tieto produkty, spolo¢nost ziska spat vsetky Building Bonuses
(Bonusy za rast), ktory ste za tieto produkty ziskali.

Ak ste Brand Representative a niekto vo vasej skupine vrati produkty v rovnakom mesiaci, v ktorom boli zakupené, vas skupinovy predajny
objem sa zniZi o sumu vrateného objemu predaja. Ak vratenie produktu, ktory bol zakdpeny v predchadzajicom mesiaci, znizi vas skupinovy
predajny objem pod bonusovu hranicu, ktort ste dosiahli v danom mesiaci, spolo¢nost odpise prislusny skupinovy predajny objem mesiac po
vrateni produktu.

PRIKLAD: Ak ste v januari dosiahli 3300 jednotiek skupinového predajného objemu a bol vam vyplateny 15 % Building Bonus (Bonus za rast),
ale 500 jednotiek objemu predaja vasho januarového skupinového predaja produktov sa vratilo v marci, na zaciatku aprila by ste mali zaporny
zostatok 200 jednotiek skupinového predajného objemu a nekvalifikovali by ste sa na ziskanie 15 % Building Bonus (Bonusu za rast) v aprili za
predpokladu, Ze v aprili nedosiahnete 3200 jednotiek skupinového predajného objemu, aby ste vyrovnali zaporny zostatok 200 jednotiek

a dosiahli tak Uroven 3000 jednotiek skupinového predajného objemu pre dany bonus.

C. Leading Bonus (Bonus za liderstvo)

Ked' niekto, kto bol v ¢ase nakupu vratenych produktov vo vasom time, vrati tieto produkty, spolo¢nost ziska spéat kazdy Leading Bonus (Bonus
za liderstvo), ktory ste za tieto produkty ziskali.
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DODATOK C - RESTART

Restart je proces, prostrednictvom ktorého predchadzajici Gold Partners a vyssie tituly dostdvaju prilezitost znovu ziskat svoju predajnu siet (ako
keby neprisli o status Brand Representative). V nasledujicich odsekoch ndjdete dalsie informéacie o pouzivani, vyhodach a podmienkach restartu.

C.1T AKO POUZIVAT RESTART

Ak pridete o status Brand Representative a chcete iniciovat proces restartu, musite:
i.  odoslat novd predbeznd zmluvuy, ktord vyjadruje vas zamer opét sa kvalifikovat na Brand Representative: a

ii. opatovne dokongit kvalifikdciu na Brand Representative. Tuto novu kvalifikdciu na Brand Representative musite dokoncit do Siestich po
sebe nasledujucich mesiacov od ddtumu Uc¢innosti straty vasho statusu Brand Representative.

Ak proces restartu nedokoncite pocas tohto Sestmesacného obdobia, natrvalo pridete o moznost znovu ziskat svoju predajnu siet.

PRIKLAD: Ak 1. marca stratite status Brand Representative, musite svoju kvalifikaciu na Brand Representative dokoncit do 4. augustového
tyzdna, aby ste sa od 1. septembra mohli stat Brand Representative a ziskat spat svoju predajnu siet.

C.2 VYHODY RESTARTU
Ked dokondite proces restartu v pozadovanej lehote:
. stanete sa opat Brand Representative (opat ziskate ddtum postupenia na Uroven Brand Representative);
. ziskate narok na Leading Bonuses (Bonusy za liderstvo);
o  ziskate spét svoju predajnu siet (ako keby ste nestratili status Brand Representative); a
e  ziskate 1000 Flex bodov v prvom mesiaci a 500 v druhom mesiaci po dokonceni restartu.

C.3 DRUHA STRATA TITULU

Ak pridete o status Brand Representative po druhykrat, nebudete opravneni na restart a natrvalo stratite svoj tim a kruhové skupiny a timy Brand
Representatives pod vami (presunu sa o generaciu vyssie na Brand Representatives, ktori s nad vami). Napriek tomu, Ze uz neméate k dispozicii

moznost restartu, mozete sa zacat kedykolvek opét kvalifikovat na Brand Representative a vybudovat si novu predajnu siet. Ak sa stanete
novym Brand Representative, ziskate opat opravnenie pouzit restart na opatovné ziskanie vasej novej predajnej siete.
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DODATOK D - POziCIE BLUE DIAMOND A PRESIDENTIAL DIRECTOR BUSINESS BUILDER

Ked budujete a vediete svoj tim, mate moznost stat sa Blue Diamond alebo Presidential Director. Nasledujuci graf zndzornuje:

€O MUSITE UROBIT ‘ €O ZAROBITE
Dosiahnite 3000 jednotiek skupinového predajného objemu 5% Leading Bonus (BOﬂUS Za Il'derstvo)
mesacne a rozvijajte Leadership Teams (Timy lidrov) vypldcany na zaklade timovej mesa&nej hodnoty predajného objemu
LEADERSHIP TEAMS (TIMY LIDROV) TITUL VYPLACANE GENERACIE
6 5% za vae G1-G6

1z nich musi mat LTSV = 10 000,

plus 1 z nich musi mat LTSV > 20 000, Blue Diamond Plus dalSich 5 % za vasSu osobne zaregistrovanu G1

plus 1 z nich musf mat LTSV = 30 000 Odomknite poziciu BBP
6 v
1z nich musi mat LTSV = 10 000, presidential 5 % zavasSe G1-G6
plus 1z nich musi mat LTSV = 20 000, Director Plus dalsich 5 % za vasu osobne zaregistrovanu G1
plus 1 z nich musi mat LTSV = 30 000, Odomknite poziciu Presidential Director BBP

plus 1z nich musi matLTSV = 40 000

Prvy mesiac, kedy dostanete proviziu ako Blue Diamond, ziskate poziciu Business Builder (BBP) v rdémci vasej G1 a prvy mesiac, kedy dostanete
proviziu ako Presidential Director, ziskate poziciu Presidential Director Business Builder (Presidential Director BBP) v rdmci G1 vasej pozicie BBP

(G2 vasho poévodného uctu Brand Affiliate). V ktoromkolvek mesiaci, v ktorom mate narok na vyplatu ako Blue Diamond, vasa pozicia BBP obsadi
generdciu v predajnej sieti. V ktoromkolvek mesiaci, v ktorom mate narok na vyplatu ako Presidential Director, obsadi vasa pozicia BBP a Presidential
Director BBP jednu generéaciu (G1a G2 v uvedenom poradi) v rdmci predajnej siete.

A.

Automaticky vytvorené

Pozicie BBP a Presidential Director BBP sa automaticky vytvoria poc¢as procesu vypoctu bonusov za mesiac, ked spinite poZiadavky
opravnenosti uvedené vyssie. Pozicie BBP a Presidential Director BBP, ktoré vam boli pridelené, vam zostanu, pokial nepridete o postavenie
Brand Representative a nepodari sa védm dokoncit proces restartu.

D.1 vzTAH MEDZI BBP, PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP A VASIM POVODNYM UCTOM BRAND AFFILIATE

Na Ucely vasej zmluvy Brand Affiliate su vase pozicie BBP a Presidential Director BBP povazované za suc¢ast vasho uctu Brand Affiliate
a nemozno ich predat ani previest samostatne. Preto sa vase pozicie BBP a Presidential Director BBP nekvalifikuju na bonusy Brand Affiliate L1
a L2, ale prispievaju k Building Bonuses (Bonusom za rast) pre Brand Representative.

Leadership Teams (Timy lidrov)

Vasde pozicie BBP a Presidential Director BBP sa nebudu povazovat za timy lidrov vasho uctu Brand Affiliate. G1 Brand Representatives pod
vasou poziciou BBP a Presidential Director BBP funguju ako timy lidrov a mézu byt zli¢ené, aby spliiali poziadavky na titul, ako je uvedené
nizsie.

Na Ucely ur¢enia objemu predaja Leadership Teams (LTSV) pre vas a dalSich Brand Representatives nad vami v danom mesiaci zostavaju vase
pozicie BBP a Presidential Director BBP vo vasich G1a G2 (v pripade, Ze ste nestratili status Brand Representative).

Skupinovy predajny objem (GSV)

Vy, vas$ BBP a Presidential Director BBP mate kazdy svoju vlastnu kruhovu skupinu. Na Uc¢ely udrzania si statusu Brand Representative a uréenia
opravnenosti na vas Building Bonus (Bonus za rast) a Leading Bonus (Bonus za liderstvo) pre Brand Representative sa skombinuje skupinovy
predajny objem z vasho pévodného uctu Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP.

. Bonusy BBP a Presidential Director BBP na zaklade titulu vasho pévodného ucétu Brand Affiliate a postavenia Brand Representative

BBP

Za mesiac, kedy sa vas povodny ucet Brand Affiliate kvalifikuje na vyplatenie ako Blue Diamond alebo Presidential Director, budu bonusy na
vasej pozicii BBP vypoditané tak, ako keby islo o titul Blue Diamond. Za kazdy mesiac, v ktorom vas pévodny Ucet Brand Affiliate nesplfia vSetky
poziadavky na to, aby ste ziskali proviziu ako Blue Diamond, sa va$a pozicia BBP spoji s vasim pévodnym uc¢tom Brand Affiliate a akakolvek
predajna siet BBP sa pre dany mesiac posunie o jednu generdciu vyssie v ramci vasej predajnej siete a predajnych sietach Brand
Representatives, ktori st nad vami.

Presidential Director BBP

Za mesiac, ked vas povodny Ucéet Brand Affiliate spifia véetky poziadavky na to, aby ste boli vyplateni ako Presidential Director, budd bonusy )
pre vasu poziciu Presidential Director BBP vypocitané, ako keby iSlo o Blue Diamond. Za kazdy mesiac, v ktorom vas Ucet Brand Affiliate nesplia
véetky poZiadavky na to, aby ste boli odmefiovani ako Presidential Director, ale spifia podmienky na odmeriovanie ako Blue Diamond, sa vasa
pozicia Presidential Director BBP spoji s poziciou BBP a akakolvek predajna siet Presidential Director BBP postUpi na dany mesiac o jednu
generaciu vo vasej predajnej sieti a v predajnych sietach Brand Representatives, ktori st nad vami.

Za kazdy mesiac, v ktorom va$ pévodny Ucet Brand Affiliate nespifia podmienky na vyplatenie ako Blue Diamond, sa vasa pozicia BBP

a Presidential Director BBP spoja s vasim povodnym uc¢tom Brand Affiliate a akakolvek predajna siet vasej pozicie BBP sa posunie o jednu
generaciu vyssie a pozicia Presidential Director BBP postupi o dve generdcie vo vasej predajnej sieti a v predajnych sietach Brand
Representatives, ktori st nad vami.

Nasledujlca situdcia ilustruje, ako sa vypocitava Leading bonus (Bonus za liderstvo) pre vas poévodny Uc¢et Brand Affiliate, BBP a Presidential
Director BBP. Predpokladame, Ze vas povodny ucet Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP spolo¢ne majui minimalne 3000 jednotiek
skupinového predajného objemu a su opravnené na ziskanie 5 % Leading Bonus (Bonusu za liderstvo).
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Blue Diamond

Vas povodny Ucet Brand Affiliate a BBP mdzu kazdy zarobit 5 % vo svojich prislusnych G1az G6. To znamenad, ze mbzete

v skuto¢nosti zarobit 10 % v rdmci G1 - G5 vasej pozicie BBP. Vdaka dodatoé¢nému 5% Leading bonus (Bonusu za liderstvo) v G1 za
osobne zaregistrovanych Brand Representatives G1 mbZete prakticky zarobit 15 % zo skupinového predajného objemu osobne
zaregistrovanych Brand Representatives G1 vasej pozicie BBP.

Presidential Director

Vas povodny Ucet Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP mozu kazdy zarobit 5 % vo svojich prislusnych G1az G6. To
znamena, ze mozete v skutocnosti zarobit 10 % v rdmci G1 az G5 vasej pozicie BBP a v ramci G5 vasej pozicie Presidential Director
BBP a 15 % v réamci G1 az G4 vasej pozicie Presidential Director BBP. Vdaka dodato¢nému 5% Leading bonus (Bonusu za liderstvo)

v G1 za osobne zaregistrovanych Brand Representatives G1 mbzete prakticky zarobit 20 % zo skupinového predajného objemu osobne
zaregistrovanych Brand Representatives G1 vasej pozicie Presidential Director BBP.

D. Presun medzi vasim pévodnym G&tom Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP

Timy lidrov nie je mozné presunut z vasho pévodného Uctu Brand Affiliate na poziciu BBP alebo Presidential Director BBP, okrem pripadov
uvedenych nizsie.

Automaticky presun zo strany spolo¢nosti:

a)

b)

c)

Leadership Teams (Timy lidrov) na vaSom p&vodnom Gcte Brand Affiliate

Aby ste sa kvalifikovali na odmernovanie ako Presidential Director za dané provizne obdobie, musite si udrzat minimalne Sest timov

lidrov, z toho jeden s objemom predaja Leadership Team viac ako 10 000 jednotiek, jeden s objemom predaja Leadership Team viac

ako 20 000 jednotiek, jeden s objemom predaja Leadership Team viac ako 30 000 jednotiek a jeden s objemom predaja Leadership

Team viac ako 40 000 jednotiek.

«  Priamo pod vas$im pévodnym U¢tom Brand Affiliate sa musi nachadzat minimaine Sest Leadership Teams (Timov lidrov).

e Trizo $tyroch 10 000+, 20 000+, 30 000+ a 40 000+ timov lidrov pre objem predaja Leadership Teams musia byt priamo pod
vasim pévodnym Gétom Brand Affiliate. Stvrty moZe byt pod vasim pévodnym U&tom Brand Affiliate alebo BBP.

Presun na vas pévodny Ucet Brand Affiliate

Ak pocet Leadership Teams (Timov lidrov) v rémci vasho pdvodného Uctu Brand Affiliate klesne pod Sest, spolo¢nost automaticky
presunie Leadership Teams (Timy lidrov) z vasej pozicie BBP a Presidential Director BBP do vasho povodného Uc¢tu Brand Affiliate,
kym na vasom povodnom Ucte Brand Affiliate nebude aspon $est Leadership Teams (Timov lidrov) . Tento presun Leadership Teams
(Timov lidrov) z vasej pozicie BBP alebo Presidential Director BBP na vas pdvodny Ucet Brand Affiliate bude G¢inny, kym nedojde k
doplneniu potrebného poctu Leadership Teams (Timov lidrov), ako je uvedené nizsie. Ak vas povodny Ucet Brand Affiliate nesplna
podmienky na vyplatenie ako Blue Diamond (t. j. nemate Sest timov lidrov, z toho jeden tim lidrov s objemom predaja viac ako 10 000,
jeden s objemom predaja viac ako 20 000 a jeden s objemom predaja viac ako 30 000), potom budul vyhodnotené timy lidrov, ktoré su
na vasej pozicii BBP a Presidential Director BBP, a tim lidrov s najnizsim objemom predaja potrebny na nahradenie timu lidrov na vasom
povodnom Ucte Brand Affiliate bude presunuty na vas pévodny Ucet Brand Affiliate po¢as vyhodnocovaného obdobia provizie. Okrem
toho, ak vam medzi vasim pdvodnym Gétom Brand Affiliate a vasou poziciou BBP chyba jeden zo Styroch timov lidrov s objemom
predaja viac ako 10 000, objemom predaja viac ako 20 000, objemom predaja viac ako 30 000 a objemom predaja viac ako 40 000,
potom budu vyhodnotené vsetky timy lidrov, ktoré su na vasej pozicii Presidential Director BBP, a tim lidrov s najmensim objemom
predaja potrebny na nahradenie timu lidrov na vasom pévodnom Ucte Brand Affiliate alebo BBP bude presunuty do vasej pozicie BBP
pocas vyhodnocovaného obdobia provizie.

Presun spét na vasu poziciu BBP alebo Presidential Director BBP

Ak bol tim lidrov z vasej pozicie BBP alebo Presidential Director BBP automaticky presunuty z BBP alebo Presidential Director BBP

z dévodu, Ze mate na svojom pdvodnom Ucte Brand Affiliate menej ako Sest timov lidrov, mézete poziadat o presun tychto timov lidrov
spat do vasej pozicie BBP alebo Presidential Director BBP potom, ako ste nahradili potrebné timy lidrov na vasom pévodnom ucte
Brand Affiliate. Ziadost musite predloZit pisomne véa$mu account manazérovi do $iestich mesiacov po mesiaci, v ktorom doslo

k automatickému presunu.

PRIKLAD: Ak bol tim lidrov vasej pozicie BBP alebo Presidential Director BBP automaticky presunuty do vasho pévodného Ucétu Brand Affiliate
na zaciatku februdra na zaklade janudrového predajného vykonu, Sestmesacnd lehota plynie od februara do jula. Ak ste v auguste (na zaklade
vasho julového predajného vykonu) (1) nenahradili pozadované timy lidrov na svojom povodnom Ucte Brand Affiliate a (2) nepoziadali

o premiestnenie timov lidrov spat do vasej pozicie BBP alebo Presidential Director BBP, potom tim lidrov zostane natrvalo na vasom poévodnom
Ucte Brand Affiliate.

V sulade s oddielom 4.4 si spolo¢nost Nu Skin vyhradzuje préavo do¢asne upustit od tychto poziadaviek pre pozicie BBP a Presidential BBP.
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