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1.2

1.3

1.4

PREZENTAREA GENERALA A PLANULUI

INTRODUCERE
Planul pentru performanta in vanzari Nu Skin (,prezentul Plan”) este conceput pentru a va recompensa, In calitate de Brand Affiliate, pentru:

Vénzarea Produselor catre clientii dvs. si Brand Affiliates;

Brand Affiliates in crestere care impartasesc produsele noastre cu clientii si partenerii lor Brand Affiliates;
Construirea si dezvoltarea grupului dvs. de Brand Affiliates si clienti; si

Conducerea altor Brand Representatives, pe masura ce acestia Isi construiesc si dezvolta propriile grupuri.

Acest Plan pentru performanta in vanzari stabileste termenii si conditiile pentru compensatiile aferente vanzarilor pe care le primiti prin acest
Plan. Va recomandam sa cititi cu atentie acest plan si sa consultati glosarul pentru definitiile termenilor scrisi cu majuscule.

Generarea de compensatii ca partener Brand Affiliate necesita mult timp, efort si un angajament considerabil. Succesul va depinde si de
competentele, talentele si abilitatile tale de lider. Nu exista garantii ale succesului financiar, iar rezultatele variaza mult intre participanti.
Un rezumat complet al castigurilor de la fiecare nivel din Planul pentru performanta in vanzari pentru regiunea/piata dvs. poate fi gasit la
www.nuskin.com

PARTICIPAREA LA PLAN
Exista patru modalitati prin care puteti participa la Plan:

In calitate de Brand Affiliate, puteti' (1) s& achizitionati Produse la Pret de Membru pentru revanzare sau consum personal; (2) s& inregistrati
clienti care achizitioneaza Produse direct de la Nu Skin; (3) sa inregistrati Brand Affiliates care achizitioneaza Produse direct de la Nu Skin si/sau
vand Produse clientilor si Brand Affiliates inregistrati; si (4) sa alegeti sa va calificati ca Brand Representative.

Brand Affiliate trebuie sa aiba un Volum de Vanzari L1 (L1 SV) de 50 de puncte, exclusiv de la Membri si Clienti Retail, intr-o perioada de sase
luni. Compania poate reclasifica conturile de Brand Affiliate care se situeaza sub acest prag in conturi de membru. Aceasta inseamna ca reteaua
dvs. de vanzari se va deplasa catre partenerul Brand Affiliate direct superior.

Pentru a deveni din nou Brand Affiliate, va puteti converti sau inscrie din nou si puteti trimite un nou acord Brand Affiliate.
Puteti accesa beneficii din ce in ce mai numeroase pe masura ce avansati in Titluri:

Brand Representatives sunt Brand Affiliates care au finalizat cu succes procesul de calificare Brand Representative si continua sa Isi mentina
statutul de Brand Representative.

Puteti alege sa va calificati ca Brand Representative atunci cand va alaturati Nu Skin in calitate de Brand Affiliate sau oricand dupa aceea.

CLIENTI
Clientii nu participa la acest Plan, nu pot revinde produsele si nu pot inregistra alti clienti sau Brand Affiliates. Exista trei tipuri de clienti:
Clientii nefnregistrati cumpara produse direct de la un Brand Affiliate la pretul oferit de acesta din urma.?

Clientii Retail cumpara produse de la Brand Affiliates direct prin intermediul Sistemelor Nu Skin la pretul cu amanuntul publicat, sub rezerva
oricaror reduceri.

Membrii se inscriu pentru a achizitiona produse de la Nu Skin la pretul de membru.

Clientii Retail si Membrii care nu au finalizat o achizitie in ultimele 24 de luni vor avea contul de client dezactivat si trebuie sa inregistreze un
cont nou pentru a cumpara din nou.

BONUSURI

Puteti castiga urmatoarele bonusuri zilnic, sdptamanal sau lunar, in functie de nivelul dvs. de participare:

TABELUL 1.A
‘ BRAND AFFILIATES ’ BRAND REPRESENTATIVES ‘ GOLD $I PESTE

Retailing Bonus (Zilnic)

Level 1 Bonus (Zilnic) Q 0 0

Level 2 Bonus (Saptamanal)

Building Bonus (Saptamanal) Q Q

Leading Bonus (Lunar) Q

Pentru Franta si ltalia, consultati nota 1 de la pagina 10.
2Pentru Franta si ltalia, consultati nota 1 de la pagina 10.



BONUSURILE PLANULUI

2.1 RETAILING BONUS
A. Descrierea Retailing Bonus
Retailing Bonus va recompenseaza pentru achizitiile de produse facute de catre clientii dvs. retail. Atunci cand vindeti Produse Clientului retail
prin intermediul Sisteme Nu Skin la un pret mai mare decat Pretul de Membru, veti castiga un Retailing Bonus.
B. calculare Retailing Bonus
i. Ce trebuie sa faceti: Vindeti Produse clientilor dvs. retail la preturi mai mari decat Pretul de Membru prin intermediul Sistemelor Nu Skin.
ii.ce castigati: Retailing Bonus este diferenta dintre (1) pretul platit de clientii dvs. retail dupa orice reduceri (excluzénd costurile de expediere si
taxele) si (2) pretul de membru.
C. calculare zilnica
In fiecare zi vom calcula bonusurile Retailing Bonus pentru vanzarile dvs. de produse si le vom adauga la contul dvs. Nu Skin de indata ce
comenzile de vanzare achizitionate de clientii dvs. retail sunt procesate complet. Toate platile in asteptare vor fi, de asemenea, deblocate
automat catre institutia dvs. financiara la finalizarea fiecarui calcul sdptamanal al comisionului (in functie de cerintele specifice pietei), cu
exceptia cazului In care optati in mod explicit pentru plata lunara a Retailing Bonus, caz in care acestea vor fi platite lunar. Pentru a renunta la
plata saptamanala a bonusului si a fi platit doar o data pe lund, va rugam sa va conectati la Contul dvs. Nu Skin si sa va adaptati preferintele in
fila Comisioane.
D. Eligibilitate
Numai Brand Affiliate care sunt in conditii bune sunt eligibili pentru a castiga bonusuri Retailing Bonus.
2.2 LEVEL1 (L1) BONUS
A. Descrierea L1 Bonus
In plus fata de Retailing Bonus, puteti castiga, de asemenea, un L1 Bonus care va compenseaza pentru vanzarea de produse catre Clientii si
Brand Affiliates L1 ai dvs. si pentru furnizarea de servicii pentru clienti si pentru sprijinirea Brand Affiliates Tn promovarea produselor catre Clientii
lor. Clientii si Brand Affiliates L1 sunt clientii si partenerii Brand Affiliate din primul Level al Grupului dvs. (acestia nu includ Brand
Representatives).
B. calcularea L1 Bonus
i. Ce trebuie s3 faceti: In calitate de Brand Affiliate, vindeti Produse clientilor si Brand Affiliate L1.
ii.ce castigati: 5% din Valoare de Vanzari Comisionabild (CSV) pentru Volumul de Vanzari L1 (L1 SV).
C. calculare zilnica
In fiecare zi vom calcula bonusurile L1 Bonus pentru vanzarile dvs. de produse si le vom adauga la contul dvs. Nu Skin de indata ce comenzile
de vanzare achizitionate de clientii si Brand Affiliate L1 ai dvs. sunt procesate complet. Toate platile in asteptare vor fi, de asemenea, deblocate
automat catre institutia dvs. financiara la finalizarea fiecarui calcul saptamanal al comisionului (in functie de cerintele specifice pietei), cu
exceptia cazului in care optati in mod explicit pentru plata lunara a L1 Bonus, caz in care acestea vor fi platite lunar. Pentru a renunta la plata
saptamanala a bonusului si a fi platit doar o datad pe luna, va rugam sa va conectati la Contul dvs. Nu Skin si sa va adaptati preferintele n fila
Comisioane.
D. Eligibilitate
Numai Brand Affiliate care sunt in conditii bune sunt eligibili pentru a castiga bonusuri L1 Bonus.
2.3 LEVEL 2 (L2) BONUS
A. Descrierea L2 Bonus
In plus fata de L1 Bonus, puteti castiga, de asemenea, un L2 Bonus care va compenseaza pentru vanzarea de produse catre Clientii si Brand
Affiliates L1 ai dvs. si pentru sprijinirea partenerilor Brand Affiliates inregistrati personal in promovarea produselor catre Clientii lor. Clientii si
Brand Affiliate L2 sunt clientii si partenerii Brand Affiliate din al doilea nivel al Grupului dvs. (nu sunt inclusi Brand Representatives). L2 Bonus nu
include Volumul de Vanzari generat de partenerii Brand Affiliate L1 din Grupul dvs. pe care nu i-ati inregistrat personal.
B. calcularea L2 Bonus
i. Ce trebuie s3 faceti: In calitate de Brand Affiliate, trebuie sa vindeti un Volum de Vanzari de cel putin de 500 de puncte intr-o lun& in L1.
ii. Ce castigati: 5% din Valoarea de Vanzari Comisionabila din Volumul de Vanzari L2 (L2 SV).
C. calculul platii saptamanale
In prima s&ptamana in care atingeti 500 de puncte L1 SV intr-o luna cu comisioane, vom calcula orice L2 Bonus pe care il castigati in functie de
L2 SV pentru acea saptamana si de orice L2 SV pe care |-ati atins in saptamanile anterioare din aceeasi luna de comisioane. Pentru restul lunii
de comisioane, vom calcula orice L2 Bonus pe care 1l castigati in sdptamana in care atingeti Volumul de Vanzari relevant. Bonusurile L2 vor fi, de
obicei, inregistrate In Contul dvs. Nu Skin In termen de o zi lucratoare de la sfarsitul perioadei saptdamanale si va fi transferat automat catre
institutia dvs. financiara (sub rezerva cerintelor specifice pietei), cu exceptia cazului in care optati in mod explicit pentru plata lunard a L2 Bonus,
caz In care acesta va fi platit lunar. Pentru a renunta la plata saptamanala a bonusului si a fi platit doar o data pe lund, va rugam sa va conectati
la Contul dvs. Nu Skin si sa va adaptati preferintele in fila Comisioane.
D. Eligibilitate

Numai Brand Affiliates in conditii bune sunt eligibili pentru a castiga bonusuri L2 Bonus.
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A.

BUILDING BONUS

Descrierea Building Bonus

Odata ce avansati la statutul de Brand Representative sau la un nivel superior, veti debloca posibilitatea de a castiga un Building Bonus in
intervalul 10%-25% din Valoarea de Vanzari Comisionabila pentru Produsele achizitionate de Clientii si Brand Affiliate din grupul dvs. (GSV).
Grupul dvs. este format din (1) dvs., (2) oricare dintre Membrii, Clientii Retail si partenerii Brand Affiliates ai dvs. si (3) oricare dintre Membrii,
Clientii Retail si Brand Affiliates ai partenerilor Brand Affiliates ai dvs. si asa mai departe. Grupul dvs. va include grupurile partenerilor Brand
Affiliates ai dvs. care sunt in curs de calificare ca Brand Representative. Atunci cand partenerii Brand Affiliate ai dvs. finalizeaza calificarea
pentru Brand Representative, acestia pardsesc grupul dvs. si ei (si grupurile lor) devin parte a echipei dvs.

Calculare Building Bonus
i. Ce trebuie s faceti: in calitate de Brand Representative, trebuie s& atingeti in fiecare luna pragurile GSV.

ii.ce castigati: Un procent din Valoarea de Vanzéari Comisionabild din Volumul din vanzarile grupului lunar. Building Bonus incepe de la 10% si
ajunge pana la 25% n functie de volumul vanzarilor grupului, dupa cum este specificat in tabelul 2.A:

TABELUL 2.A

CE TREBUIE SA FACETI \ CE CASTIGATI
In calitate de Brand Representative, crestefi 10%-25% BU”diﬂg Bonus
volumul lunar din vanzarile grupului Platit pe baza CSV din (GSV) lunar
2.000 - 2.999 GSV 10%
3.000 - 4.999 GSV 15%
5.000 - 9.999 GSV 20%
PESTE 10.000 GSV 25%

. Calculul saptamanal

Odata ce atingeti un Volum din Vanzarile Grupului (GSV) de cel putin 2.000 de puncte intr-o luna de comision, vom calcula Building Bonus din
CSV al oricarui GSV aplicabil nou completat pana la sfarsitul fiecarei perioade saptamanale, precum si orice procent suplimentar de Building
Bonus nou dobandit pentru GSV atins in saptamanile anterioare ale lunii de comision curente. Bonusurile Building vor fi, de obicei, inregistrate in
Contul dvs. Nu Skin in termen de o zi lucratoare de la sfarsitul perioadei saptamanale si va fi transferat automat catre institutia dvs. financiara
(sub rezerva cerintelor specifice pietei), cu exceptia cazului in care optati in mod explicit pentru plata lunara a Building Bonus, caz in care acesta
va fi platit lunar. Pentru a renunta la plata saptamanala a bonusului si a fi platit doar o data pe luna, va rugam sa va conectati la Contul dvs. Nu
Skin si sa va adaptati preferintele in fila Comisioane.

EXEMPLU: Daca atingeti un volum GSV de 2.000 de puncte in prima saptamana, Building Bonus va fi de 10% din CSV-ul corespunzéator. Daca in
saptamana a doua obtineti un Volum din Vanzarile Grupului (GSV) de inca 1.000 de puncte (pentru un volum total de 3.000 de puncte GSV de la
fnceputul lunii pana in prezent), Building Bonus din saptamana a doua va fi de 15% din CSV pentru volumul de 1.000 de puncte GSV, plus inca 5%
din volumul de 2.000 de puncte GSV completati anterior in saptdamana intai. Va vom regulariza Building Bonus in acest fel in fiecare saptamana.

. Eligibilitate

Numai Brand Reprezentative care ating un volum de cel putin 2.000 de puncte GSV si sunt in conditii bune sunt eligibili pentru a primi un
Building Bonus. Daca utilizati punctele Flex pentru a va mentine statutul de Brand Representative sau daca va pierdeti statutul de Brand
Representative, nu veti fi eligibil pentru un Building Bonus in acea luna. Consultati Sectiunile 3.2 si 3.3.

LEADING BONUS

Descrierea Leading Bonus

Atunci cand va calificati cu titlul Gold sau superior, pe langa bonusurile de retail, L1, L2 si Building Bonus, puteti castiga 5% din CSV obtinut de
echipa dumneavoastra. Leading Bonus se bazeaza pe volumul de vanzari al echipei si este platit, in parte, pentru a-i ajuta reprezentantii Brand
Affiliate ai dvs. sa se califice ca Brand Representative si pentru motivarea, conducerea si formarea Brand Representatives pe care dvs. i
conduceti direct In echipa dvs., denumiti Brand Representatives G1 (adica liderii Leadership Teams ale dvs.; consultati Generatii). Pe masura ce
Brand Representatives G1 avanseaza in titluri, rolul dumneavoastra evolueaza, iar acum veti conduce o echipa care include Brand
Representatives de alte generatii (de exemplu, G2, G3 etc.) care lucreaza la dezvoltarea propriilor grupuri si la cresterea vanzarilor de produse.
Leading Bonus va compenseaza pentru dezvoltarea vanzarilor in cadrul echipei dvs., pentru furnizarea de servicii pentru clienti echipei dvs. si
sprijinirea altor Brand Affiliates in promovarea produselor catre clientii lor.

Calculare Leading Bonus

I. Ce trebuie sa faceti: Calificati-va pentru un titlu Gold sau superior si atingeti un Volum din Vanzarile Grupului de cel putin 3.000 de puncte in
fiecare luna.



ii.ce castigati: 5% din Valoarea de Vanzari Comisionabild din Volumul total de Vanzari al Echipei dvs. si inca 5% (in total 10%) din Valoarea de
Vénzari Comisionabild din Volumul din vanzarile grupului ale Brand Representatives G1 inregistrati personal. Tabelul 2.B stabileste cerintele
privind titlurile, precum si generatiile pentru care fiecare titlu poate primi un Leading Bonus:

TABELUL 2.B

CE TREBUIE SA FACETI ‘ CE CASTIGATI

Atingeti un volum de 3.000 de puncte GSV in fiecare luna si 5% Leading Bonus

dezvoltaii Leadership Teams Pl&tit din Valoarea de Vanzari Comisionabild lunaré a echipei dvs.

LEADERSHIP TEAMS TITLU GENERATII PLATITE
5 % din G1
! cold Plus 5% pentru G1inregistrati personal
5 Laoi 5 % din G1-G2
apis Plus 5% pentru G1inregistrati personal
3 RUb 5 % din G1-G3*
dintre care 1 trebuie s4 aibd = 5 000 LTSV uoy Plus 5% pentru G1inregistrati personal
4 S— 5 % din G1-G4*
dintre care 1 trebuie sa aib = 10 000 LTSV mer Plus 5% pentru G1nregistrati personal
° 5 % din G1-G5*
din care 1 trebuie sa aiba = 10,000 LTSV, Diamond Plus 5% pentru G1 inredistrati personal
Plus din care 1 trebuie sa aiba = 20.000 LTSV °P gistratip
6
din care 1 trebuie sa aiba = 10,000 LTSV, Blue Diamond 5 % din G1-G6*
Plus din care 1 trebuie sa aiba = 20.000 LTSV, Plus 5% pentru G1inregistrati personal

Plus din care 1 trebuie sa aiba = 30.000 LTSV,

*Va rugam sa consultati Politicile si procedurile pentru cerintele de eligibilitate.

**Blue Diamond si Presidential Directors se califica pentru o pozitie Business Builder si, respectiv, o pozitie Presidential Director Business
Builder. Deoarece pozitiile de Business Builder si de Presidential Director Business Builder nu sunt considerate Leadership Teams, conturile
Brand Affiliate nu primesc un procent suplimentar de 5% pentru volumul realizat de aceste pozitii. Consultati Anexa D.

. Plata lunara

Va calculam Leading Bonus dupa sfarsitul fiecarei luni. Leading Bonus este, in general, inregistrat in Contul dvs. Nu Skin in prima saptamana a
fiecarei luni, iar un transfer este initiat automat catre institutia dvs. financiara (in functie de cerintele specifice pietei).

. Eligibilitate

Numai Brand Representatives cu Titlu Gold sau superior, care sunt in relatii bune si ating un volum de cel putin 3.000 de puncte GSV, sunt
eligibili pentru a castiga un Leading Bonus. Daca utilizati punctele Flex pentru a va mentine statutul de Brand Representative sau daca va
pierdeti statutul de Brand Representative, nu veti fi eligibil pentru un Leading Bonus in acea lund. Consultati Sectiunile 3.2 si 3.3.



3.

STATUTUL DE BRAND REPRESENTATIVE

3.1 CALIFICAREA CA BRAND REPRESENTATIVE

A.

C.

Cerintele de calificare pentru Brand Representative

Pentru a va califica in calitate de Brand Representative, trebuie sa depuneti o Scrisoare de intentie si sa atingeti un Volum de Vanzari in Grup de
2.000 de puncte (inclusiv 500 din propriul Volum de Vanzari L1) In timpul Perioadei de Calificare ca Brand Representative. Puteti finaliza
calificarea de Brand Representative cat de repede doriti (in doar o saptamana sau in doua luni), dar daca alegeti sa va calificati pe o perioada de
doua luni, trebuie sa atingeti un Volum de Vanzari in Grup de cel putin 1.000 de puncte (inclusiv 250 din propriul Volum de Vanzari L1) in fiecare
luna.

Puteti gasi formularul Scrisorii de intentie intrand in contul dvs. Nu Skin.

Perioada de calificare ca Brand Representative
Perioada de calificare ca Brand Representative incepe in luna in care trimiteti scrisoarea de intentie. Aveti timp pana la sfarsitul lunii urmatoare
pentru a finaliza calificarea ca Brand Representative.

EXEMPLU: Daca trimiteti Scrisoarea de intentie pe 25 iunie pentru a va califica ca Brand Representative, perioada de calificare ca Brand
Representative va incepe in iunie. Perioada de calificare ca Brand Representative se va incheia la prima dintre urmatoarele date:

R data la care avansati devenind Brand Representative dupa indeplinirea cerintelor de calificare ca Brand Representative (consultati
sectiunea 3.1A);

ii. la sfarsitul primei luni a perioadei de calificare ca Brand Representative, daca nu reusiti sa atingeti volumul minim de vanzari necesar
pentru prima luna de calificare ca Brand Representative (volum din vanzarile grupului de 1.000 de puncte, inclusiv 250 volum de
vanzari L1);

iii. la sfarsitul celei de-a doua luni calendaristice de la trimiterea Scrisorii de intentie daca nu indepliniti cerintele de calificare ca Brand
Representative in a doua luna. In exemplul de mai sus, daca ati indeplinit cerintele minime n iunie, dar nu si in iulie, perioada de
calificare ca Brand Representative s-ar incheia in ultima zi a lunii iulie.

Tndeplinirea cerintelor de calificare ca Brand Representative si avansarea

Atunci cand indepliniti cerintele de calificare ca Brand Representative, deveniti Brand Representative in prima zi a urmatoarei perioade
saptamanale (8, 15 sau 22 ale lunii respective sau 1 a lunii urmatoare) si sunteti eligibil sa Incepeti sa castigati un Building Bonus pentru volumul
din vanzarile grupului completat ulterior. Consultati Tabelul 2. A. De asemenea, puteti incepe sa castigati Leading Bonus pentru toate volumele
de vanzari eligibile din achizitiile efectuate de echipa dvs. dupa data avansarii dvs. ca Brand Representative.

Pe masura ce Brand Affiliates din grupul dvs. avanseaza la statutul de Brand Representative, echipa dvs. si avansarea ulterioara pot fi afectate
dupa cum urmeaza:

i. Daci cineva din grupul dvs. este, de asemenea, in curs de calificare ca Brand Representative, acesta va face parte din echipa dvs. numai
daca dvs: (1) finalizati cu succes prima luna de calificare ca Brand Representative in aceeasi lund sau mai devreme decat luna in care acesta
isi finalizeaza cerintele de calificare ca Brand Representative; si (2) finalizati calificarea ca Brand Representative In perioada dvs. de calificare
ca Brand Representative. Consultati Anexa A.

ii. Tn cazulin care un Brand Affiliate din grupul dvs. finalizeaza calificarea ca Brand Representative inainte de termenele mentionate mai sus,
acesta este plasat in echipa urmatorului Brand Representative direct superior dvs. si nu veti castiga niciun Building Bonus sau Leading Bonus
din activitatea de vanzari a acestuia. Consultati Anexa A.

Neindeplinirea cerintelor de calificare ca Brand Representative

Daca nu indepliniti cerintele de calificare ca Brand Representative in perioada de calificare ca Brand Representative, calificarea dvs. ca Brand
Representative va inceta. Daca doriti sa incercati sa va calificati din nou ca Brand Representative, va trebui sa trimiteti o noua scrisoare de
intentie si sa reincercati calificarea ca Brand Representative.

STATUTUL DE BRAND REPRESENTATIVE
Mentinerea sau pierderea statutului de Brand Representative

Cerintele de mentinere a statutului incep In prima lunad intreaga de la indeplinirea cerintelor de calificare ca Brand Representative. Consultati
Anexa A. Statutul dvs. de Brand Representative este mentinut in functie de performanta dvs. in vanzari din fiecare luna.

i. Daca atingeti un volum de cel putin 2.000 de puncte GSV intr-o lund, va veti mentine statutul de Brand Representative in acea luna.

Il. Daca nu reusiti sa atingeti 2.000 de puncte GSV, dar totusi atingeti cel putin 500 de puncte GSV intr-o luna si aveti suficiente puncte Flex
(descrise In sectiunea 3.3 de mai jos) disponibile pentru a compensa diferenta de GSV lipsa (de exemplu, 500 de puncte GSV plus 1.500 de
puncte Flex), punctele dvs. Flex vor fi aplicate pentru a va mentine statutul de Brand Representative pentru luna respectiva. Atunci cand
punctele Flex sunt utilizate pentru a va mentine statutul de Brand Representative, nu sunteti eligibil pentru a castiga un Building Bonus sau
Leading Bonus in acea luna.

I11. Daca nu indepliniti conditiile de mentinere, atunci va veti pierde statutul de Brand Representative si veti deveni Brand Affiliate incepand cu
prima zi a lunii urmatoare. Odata ce va pierdeti statutul de Brand Representative, nu veti mai fi eligibil pentru a castiga Building Bonus sau
Leading Bonus si va veti pierde echipa, precum si grupurile si echipele de Brand Representatives de sub dumneavoastra, care urca cu o
generatie si devin parte a retelei de vanzari ale Brand Representatives de deasupra dumneavoastra. Puteti sa va recastigati reteaua de
vanzari prin Restart. Consultati Anexa C.

Nu aveti dreptul s& va pastrati statutul sau Titlul prin crearea de conturi false, cumpararea de Produse suplimentare sau utilizarea oricarei alte
forme de manipulare care incalca spiritul si intentia acestui Plan sau Politicile si Procedurile Nu Skin.



3.3 PUNCTELE FLEX

A. Descriere
Punctele Flex sunt un substitut al Volumului din Vanzarile Grupului (GSV) si sunt utilizate pentru a va mentine statutul de Brand Representative
daca nu realizati un volum de cel putin 2.000 de puncte GSV intr-o luna. Nu puteti utiliza mai mult de 1.500 puncte Flex intr-o luna.

Punctele Flex nu asigura un Volum de Vanzari sau o Valoare de Vanzari Comisionabild si nu se plateste niciun bonus pentru acestea. Punctele
Flex nu au valoare monetara si nu pot fi niciodata réscumparate in numerar. Punctele Flex nu expira si puteti acumula pana la un maximum de
3.000 de puncte Flex; cu toate acestea, veti pierde toate punctele Flex acumulate daca va pierdeti statutul de Brand Representative. Atunci
cand punctele Flex sunt utilizate pentru a va mentine statutul de Brand Representative, nu sunteti eligibil pentru a castiga Building Bonus sau
Leading Bonus in acea luna.

B. Alocarea punctelor Flex
Va sunt alocate puncte Flex in calitate de Brand Representative nou siin fiecare an urmator, in luna datei de avansare a titlului Brand
Representative. La inceputul primelor trei luni complete ca Brand Representative nou, vi se aloca 1.500 de puncte Flex in prima luna, 1.000 1n a
doua lun& si 500 in a treia lun&, pentru un total de 3.000 de puncte Flex. In fiecare din urmétorii ani, vi se pot aloca cate 1.500 de puncte Flex in
luna in care aniversati obtinerea statutului de Brand Representative. Puteti acumula pana la maximum 3.000 de Puncte Flex in orice moment.
Punctele Flex vor fi reflectate in contul dvs. Nu Skin.

Daca va pierdeti statutul de Brand Representative si finalizati din nou Calificarea ca Brand Representative (inclusiv prin Restart), vi se vor aloca
1.000 de puncte Flex in prima lund completa si 500 in a doua lund de la Data avansarii dvs. ca Brand Representative.



4.1
A.

TERMENI SI CONDITII SUPLIMENTARE

BONUSURI

Eligibilitatea pentru bonusuri

Pentru a fi eligibil pentru orice bonusuri (cu exceptia Retailing Bonus), trebuie sa aveti vanzari de produse catre cinci clienti directi diferiti In
fiecare luna. Trebuie sa notificati imediat compania daca nu indepliniti aceasta cerinta. De asemenea, compania va monitoriza Th mod aleatoriu
Brand Affiliates pentru a confirma respectarea acestei cerinte.

Calcularea bonusului
Bonusurile sunt calculate pe baza unui calendar zilnic, saptamanal si lunar (stabilit de catre Nu Skin) si sunt inregistrate in Contul dvs. Nu Skin.

Bonusuri si cursuri valutare
La calcularea bonusurilor dvs., valorile comisionabile ale vanzarilor aferente vanzarii de produse de pe diferite piete sunt transformate in moneda
locala utilizand cursul de schimb mediu din luna precedenta.

EXEMPLU: Pentru stabilirea bazei utilizate pentru a calcula Bonusurile dvs. aferente vanzarilor din martie, compania va folosi cursul de schimb
mediu pentru luna februarie.

. Versiunea pentru piata locala

Aceastd versiune a planului se aplicd numai pentru acei Brand Affiliates care detin un ID de Brand Affiliate pentru piata din Europa si Africa.
Planul va ofera posibilitatea de a primi bonusuri pentru vanzari realizate pe toate pietele noastre globale, cu exceptia cazului in care participarea
straina este limitata (contactati-va Managerul Clienti pentru anumite piete). Daca aveti un ID de Brand Affiliate pentru pietele din Europa si
Africa, eligibilitatea dvs. pentru bonusuri si valorile de referinta vor fi guvernate de termenii si conditiile acestei versiuni a planului, chiar daca
membrii grupului sau echipei dvs. au un ID de Brand Affiliate de pe alte piete.

EXEMPLU: Daca sunteti un Brand Representative cu un ID de Brand Affiliate in Europa si Africa si inregistrati un Membru in Australia, iar acesta
cumpara anumite Produse prin intermediul site-ului web nuskin.com din Australia, daca persoana respectiva (a) se inscrie ca Client al dvs. si (b)
face parte din Grupul dvs. atunci cand cumpara Produse pe piata din Australia, atunci aceste achizitii de produse vor avea volumul de vanzari si
valoarea de vanzari comisionabild pe care piata din Australia le-a stabilit pentru acele Produse. Valoarea de Vanzari Comisionabila din Australia
vor fi convertite in moneda locala a pietei ID-ului dvs. de Brand Affiliate la momentul vanzarii. Piata locala va poate furniza informatii cu privire la
Volumul de Vanzari, Valoarea de Vanzari Comisionabild, preturile si alte informatii legate de compensatiile pentru vanzari pentru fiecare produs
de pe respectiva piata.

Acest plan nu se aplica activitatilor noastre din China continentald, Vietnam sau India, care functioneaza dupa modele de afaceri diferite.

Recuperarea bonusurilor care v-au fost platite

Compania are dreptul de a recupera bonusurile care v-au fost platite, astfel cum sunt descrise in Politicile si procedurile Nu Skin, inclusiv
recuperarea bonusurilor care au fost platite pentru produse care au fost returnate ulterior. Momentul si metoda de recuperare vor depinde de
Bonus si de momentul in care produsele sunt returnate. Consultati Anexa B. Un rezumat al politicii noastre de returnare poate fi gasit pe site-ul
web nuskin.com.

Avansarea ca Brand Representative; alte modificari in avansarea titlului
Avansarea la statutul de Brand Representative are loc saptamanal. Alte modificari ale titlului au loc doar in timpul calcularii lunare a Bonusului si
vor fi reflectate In Contul dvs. Nu Skin pana la data de 5 a lunii urmatoare. Consultati Anexa A.

. Promotii si stabilirea preturilor pentru produse

Putem ajusta pretul cu amanuntul publicat, Volumul de Vanzari, Valoarea de Vanzari Comisionabila si pretul de membru. Va rugam sa consultati
anunturile privind preturile produselor si promotiile din piata dvs. pentru informatii despre eventualele reduceri si impactul acestora asupra
preturilor, Bonusurilor, Volumului de Vanzari, Valorii de Vanzari Comisionabile si alte informatii asociate compensatiilor pentru vanzari pentru
fiecare produs.

. Alte compensatii pentru vanzari

i. Profitul retail este egal cu (1) pretul la care vindeti un produs minus (2) costurile dvs. (pretul de achizitie, taxele, transportul, cheltuielile de
afaceri etc.). Dvs. pastrati intregul profit retail pe care 1l castigati in afara sistemelor Nu Skin.®

ii. De asemenea, puteti castiga calatorii de motivare sau alte recompense si compensatii non-financiare din alte stimulente de vanzari pe
termen scurt care nu sunt acoperite de Planul pentru performanta in vanzari.

INCHIDEREA CONTURILOR DE BRAND AFFILIATE

Pierderea beneficiilor Brand Affiliate
La inchiderea contului dvs. de Brand Affiliate, pierdeti toate beneficiile de Brand Affiliate, inclusiv orice acces la contul dvs. de Brand Affiliate, la
grup, la echipd, la reteaua de vanzari, la volumul de vanzari generat de grupul sau echipa dvs. si la bonusuri.

Transferul unui cont Brand Affiliate
Compania are dreptul, atat timp cat considera necesar, sa intarzie orice avansare a unui cont de Brand Affiliate si orice parte a grupului sau a
retelei de vanzari in reteaua de vanzari sau catre o alta retea de vanzari.

8 Pentru Franta si Italia, consultati nota 1 de la pagina 10.



4.3

4.5

4.6

4.7

4.8

ALTE MATERIALE SI TRADUCERI

In cazul in care exista discrepante intre termenii si conditiile stabilite in acest plan si orice materiale de marketing sau alt continut aferent, acest
plan va prevala. Cu exceptia cazuluiin care este interzis prin lege, daca exista discrepante intre versiunea in limba engleza a acestui plan si orice
traducere a acestuia, versiunea in limba engleza va prevala.

EXCEPTII

Permiterea exceptiilor de la plan

Compania poate sa renunte sau sa modifice orice cerinte, termeni sau conditii ale prezentului plan (denumite colectiv ,Exceptii de la plan”).
Compania poate permite exceptii de la plan pentru (1) un cont individual de Brand Affiliate sau (2) orice numar de conturi, inclusiv in functie de
echipa sau de piata. Permiterea exceptiilor de la plan pentru un cont Brand Affiliate, echipa sau piata nu obligd compania sa permita exceptii de
la plan pentru alte conturi Brand Affiliate, echipa sau piata. Orice exceptie semnificativa de la plan necesita consimtamantul expres scris al unui
oficial autorizat al companiei, iar compania nu are nicio obligatie de a furniza altor Brand Affiliates, inclusiv Brand Affiliates direct superiori unui
Brand Affiliate, o notificare privind exceptia de la plan, scrisa sau nu.

Eliminarea exceptiilor de la plan

Compania poate elimina, in orice moment si din orice motiv, o exceptie de la plan care a fost permisa anterior, indiferent de durata de timp n
care exceptia a fost in vigoare. In cazul in care o exceptie de la plan a fost permisa pentru un anumit Brand Affiliate, atunci exceptia de la plan
este individualad si acordata respectivului Brand Affiliate si companiei. Exceptiile de la plan vor inceta in momentul transferului contului Brand
Affiliate, indiferent de forma de transfer (de exemplu, vanzare, cesiune, transfer, mostenire, prin efectul legii sau in alt mod), iar orice astfel de
exceptie va deveni nula.

TERMINOLOGIE

Termenii din acest plan pot diferi de termenii din versiunile anterioare ale planului si pot fi revizuiti.

DREPT DE MODIFICARE
Putem modifica acest plan, in orice moment, la discretia noastra. In situatia in care vom modifica prezentul plan, va vom notifica cu 30 de zile
inainte ca modificarea sa intre in vigoare.

CONFORMITATE
Pentru calificarea pentru Bonusuri, trebuie sa respectati cerintele prezentului plan, Acordul Brand Affiliate, precum si Politicile si procedurile Nu
Skin.

PERIOADE SAPTAMANALE SI LUNARE

Orice mentiune cu privire la 0 ,lund” se refera la luna calendaristica. Orice mentiune cu privire la o ,saptamanad”, ,saptamanal” sau ,perioada
saptamanald” se referd la o perioada de sapte zile care incepe pe data de 1, 8, 15 sau 22 a fiecarei luni, cu conditia ca cea de-a patra saptamana
a fiecarei luni sa se extinda pana la sfarsitul lunii. Bonusurile se calculeaza in functie de fusul orar Mountain Standard Time sau Mountain
Daylight Savings Time din Provo, Utah, Statele Unite ale Americii (Ora universala coordonata [UTC-7]).

NOTA 1:
FRANTA: ,VDI Mandataire” nu au permisiunea de a vinde direct catre clientii neinregistrati.

ITALIA: Incaricati pot promova, direct sau indirect, exclusiv colectia de ordine de achizitii la domiciliul
consumatorilor finali, in numele companiei. In calitate de Brand Affiliate (Incaricato), puteti achizitiona
produse exclusiv pentru nevoile personale si ale persoanelor care locuiesc In gospodaria dvs.; trebuie sa
transferati ordinele de achizitie primite de la clienti neinregistrati catre companie.
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GLOSAR

Acord Brand Affiliate: Un acord intre dvs. si Nu Skin care stabileste anumiti termeni referitori la relatia dvs. cu Nu Skin.

Entitate juridica: Orice entitate juridica, de exemplu o corporatie, un parteneriat, o societate cu raspundere limitata, un trust sau orice alta forma
de organizare cu personalitate juridica separata legal constituita in jurisdictia in care a fost infiintata

Bonus: Compensatiile pentru vanzari platite prin intermediul acestui Plan, inclusiv bonusurile Retailing, Level 1, Level 2, Building si Leading.
Bonusurile nu includ niciun profit retail pe care I-ati putea castiga pentru produsele pe care le achizitionati si le revindeti direct catre clienti
neinregistrati sau orice alte stimulente in numerar sau care nu implica numerar. Pentru Franta si Italia, consultati nota 1 de la pagina 10.

Brand Affiliate: O persoana care se inscrie la Nu Skin ca Brand Affiliate si poate achizitiona Produse la Pretul de membru, poate vinde Produse si
poate inscrie Clienti si Brand Affiliates. Termenul Brand Affiliate poate fi utilizat si pentru a face referire la toti cei cu statut de Brand Affiliate si
Brand Representative. De exemplu, un partener Gold sau Emerald pot fi mentionati ca Brand Affiliates ca referinta generala atunci cand se
vorbeste de toti cei cu statut de Brand Affiliate. Brand Affiliates nu sunt clienti.

Brand Representative: Un Brand Affiliate care a finalizat cu succes procesul de calificare ca Brand Representative si care nu si-a pierdut
statutul de Brand Representative. Termenul de Brand Representative poate fi utilizat si ca referinta generala pentru toate titlurile celor cu statut
de Brand Representative si superior. De exemplu, un Ruby sau Diamond pot fi mentionati ca Brand Representative ca referintd generala atunci
cand se vorbeste de toti cei cu statut de Brand Representative.

Building Bonus: Un bonus care plateste 10-25 % din Valoarea de Vanzari Comisionabila din Volumul din vanzarile grupului de produse
achizitionate prin Sistemele Nu Skin de catre Brand Affiliate si clientii din Grupul dvs., asa cum este descris In Sectiunea 2.5.

Calificarea ca Brand Representative: Procesul de a deveni Brand Representative. Consultd Sectiunea 3.1.

Cerintele de calificare ca Brand Representative: In timpul Perioadei de calificare ca Brand Representative, trebuie s& depuneti o Scrisoare de
intentie si sa va calificati conform descrierii din sectiunea 3.1.

Client: Orice persoana care cumpara produse, dar nu participa la acest plan si nu poate revinde produse sau inregistra alti clienti sau Brand
Affiliates. Brand Affiliates nu sunt clienti.

Clienti neinregistrati: Persoanele fizice care achizitioneaza produse de la un Brand Affiliate n afara sistemelor Nu Skin (indiferent daca clientul
neinregistrat a achizitionat anterior produse direct de la Nu Skin). Clientii neinregistrati nu participa la acest plan si nu pot revinde produse sau
inregistra clienti. Pentru Franta si Italia, consultati nota 1 de la pagina 10.

Clienti Retail: Orice client care cumpara produse prin sistemele Nu Skin si care nu este Membru sau Brand Affiliate. Bonusurile pentru achizitia
de produse de catre un client retail sunt acordate pe baza reprezentantului Brand Affiliate identificat ca fiind vanzatorul la momentul respectivei
comenzi de produs. In sensul prezentului plan, un client neinregistrat nu este inclus in definitia clientilor retail. Clientii retail nu particip4 la acest
plan si nu pot revinde produse sau inregistra alti clienti sau Brand Affiliates.

Comenzi de tip Drop Ship: Sub rezerva disponibilitatii pe piata locala si a reglementarilor aplicabile. O comanda de tip Drop Ship este o
comanda pe care o plasati in contul dvs. de Brand Affiliate, dar pe care o desemnati ca vanzare catre Clientul dvs. Pentru a fi eligibild, o
comanda Drop Ship trebuie sa fie desemnata ca atare si sa fie vanduta si expediata direct Clientului dvs. de catre Companie la momentul
achizitiei.

Companie: Nu Skin sau ,noi”.

Cont Bonusurilor Nu Skin: Un cont digital gasit in instrumentele digitale Nu Skin (de exemplu, aplicatia Nu Skin Stela si nuskin.com) care va
oferd acces la instrumentele si informatiile de asistenta pentru afacerea dumneavoastra Nu Skin, inclusiv detalii privind bonusurile, platile si
ajustarile comisioanelor dumneavoastra. Vi se creeaza in mod automat Contul Bonusurilor Nu Skin atunci cand deveniti Brand Affiliate. Conturile
Bonusurilor Nu Skin nu acumuleaza dobanda. Institutia financiara destinatara si Nu Skin pot percepe taxe de servicii. Nu Skin transfera automat
soldul ramas in Contul Bonusurilor Nu Skin, in mod gratuit, la incheierea fiecarei perioade de plata saptamanale si/sau lunare. Exista cerinte
specifice pietei pentru transferurile automate de la Nu Skin.

Contul Brand Affiliate: Contul creat atunci cand va inregistrati ca Brand Affiliate la Nu Skin. Atunci cand creati un cont Brand Affiliate, vi se
atribuie un ID de Brand Affiliate.

Data avansarii ca Brand Representative: Prima zi a perioadei saptdamanale dupa incheierea calificarii ca Brand Representative. Daca va calificati
ca Brand Representative in saptamana 1, 2 sau 3 a unei luni, data avansarii dvs. ca Brand Representative va fi 8, 15, respectiv 22 din luna
respectivad. Daca va calificati ca Brand Representative In séptdamana 4 a unei luni, data avansarii dumneavoastra ca Brand Representative va fi
prima zi a lunii urmatoare. Consultati Anexa A.

Echipa: Echipa dvs. este formata din toate generatiile de Brand Representatives si grupurile acestora, conform titlului dvs. (consultati Tabelul
2.B). Echipa dvs. nu va include pe dvs. sau grupul dvs.

1



Generatii: Nivelurile Brand Representative din echipa dvs. Fiecare Brand Representative pe care il conduceti direct si care este primul Brand
Representative aflat la nivelul imediat inferior dvs. din echipa dvs. reprezinta pentru dvs. Brand Representative G1. Acei Brand Representatives
care se afla la urmatorul nivel sub acestia sunt Brand Representatives G2 si asa mai departe. Brand Affiliates care nu au obtinut statutul de
Brand Representative nu constituie o generatie, ci fac parte din grupul lor de Brand Representative. De exemplu, Brand Affiliates (care nu au
obtinut statutul de Brand Representative) ai Brand Representative G1 din grupul dvs. nu fac parte din G2 al dvs.; In schimb, acestia fac parte din
grupul Brand Representative G1 al dvs.

Grup: Grupul dvs. este format din (1) dvs., (2) oricare dintre membrii, clientii retail si reprezentantii Brand Affiliates ai dvs. si (3) oricare dintre
membrii, clientii retail si Brand Affiliates ai reprezentantilor Brand Affiliates ai dvs. si asa mai departe, pana la, dar fara a include urmatorul Brand
Representative pe un nivel inferior dvs. Grupul dvs. va include grupurile partenerilor Brand Affiliates ai dvs. care suntin curs de calificare ca
Brand Representative. Un Brand Affiliate care finalizeaza calificarea ca Brand Representative va pardsi grupul dvs., iar acesta si grupul sau vor
deveni parte din echipa dvs.

anegistrare personala (de asemenea inregistrat personal): Actiunea de a inregistra o persoana la Nu Skin. De exemplu, atunci cand un Brand
Affiliate sau un Membru se Inscrie In Nu Skin si va desemneaza ca sponsor sau, atunci cand un Client retail se inscrie In Nu Skin si va
desemneaza ca vanzator in momentul comenzii unui anumit Produs, acestia devin Brand Affiliate inregistrat personal, Membru inregistrat
personal, respectiv Client retail inregistrat personal.

Leadership Team: Leadership Teams sunt formate din Brand Representatives G1-G6, incepand de la fiecare dintre Brand Representatives G1 ai
dvs. Fiecare dintre Leadership Teams ale dvs. este distincta si este condusa de Brand Representatives G1 individuali. Consultati Sectiunea 2.5.

Leading Bonus: Un bonus platit lunar daca sunteti Gold sau superior, pe baza Valorii de Vanzari Comisionabile a volumului de vanzari generat
de echipa dvs. Consultati Sectiunea 2.5.

Level 1 (L1) Bonus: Un bonus care plateste 5% din Valoarea de Vanzari Comisionabila din Volumului de Vanzari L1 de Produse achizitionate prin
Sistemele Nu Skin de catre Brand Affiliates si clienti, astfel cum este descris in sectiunea 2.2.

Level 2 (L2) Bonus: Un bonus care plateste 5% din Valoarea de Vanzari Comisionabild din Volumului de Vanzari L2 de Produse achizitionate prin
Sistemele Nu Skin de catre Brand Affiliates si clienti, astfel cum este descris in sectiunea 2.3.

Membru: Un client care se inscrie prin intermediul sistemelor Nu Skin pe baza invitatiei unui Brand Affiliate pentru a achizitiona produse Nu Skin
la pretul de membru. Membrii nu pot inregistra clienti sau Brand Affiliates, nu pot revinde produse Nu Skin si nu participa la acest plan.

Mentinere (de asemenea, a mentine sau mentinand): Cerinta de a atinge un volum din vanzarile grupului de cel putin 2.000 de puncte intr-o
lund pentru a va pastra statutul de Brand Representative si a fi eligibil pentru a primi Building si Leading Bonus. Pentru a vé mentine statutul de
Brand Representative, punctele Flex pot fi, de asemenea, utilizate pentru a inlocui un volum din vanzarile grupului de pana la 1.500 puncte lipsa.
Cu toate acestea, daca utilizati puncte Flex pentru a va mentine statutul de Brand Representative, nu veti fi eligibil pentru a castiga Building
Bonus sau Leading Bonus in acea luna. Consultati Sectiunea 3.2 si Anexa A.

Nivel: Grupul dvs. este organizat pe niveluri. Clientii si partenerii Brand Affiliate L1 sunt Clientii retail, membrii si partenerii Brand Affiliate din
primul nivel al Grupului dvs. Clientii si Brand Affiliate L2 sunt clientii si partenerii Brand Affiliate din al doilea nivel al Grupului dvs. Grupul dvs. nu
include Brand Representatives sau Grupurile acestora.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. si filialele sale (cu exceptia Rhyz, Inc. si a filialelor sale).

Perioada de calificare ca Brand Representative: O perioada care incepe in luna calendaristica in care trimiteti scrisoarea de intentie. Aveti timp
pana la sfarsitul lunii urmatoare pentru a finaliza calificarea ca Brand Representative. Consulta Sectiunea 3.1.

Persoana: O persoana fizica sau o entitate juridica.

Plan pentru performanta in vanzari: Acest Plan pentru performanta in vanzari (denumit si ,Planul”) (inclusiv modificarile care pot fi incorporate
in viitor) care stabileste termenii si conditiile pentru compensatiile pentru vanzari pe care le puteti obtine in calitate de Brand Affiliate care
participa la acest plan.

Politici si Proceduri: Un document care face parte din acordul dintre dumneavoastra si Nu Skin si stabileste anumite politici si proceduri legate
de afacerea dumneavoastra.

Pozitia Business Builder (BBP): O pozitie plasata in propria G1. Pozitia BBP va este acordata dupa prima luna in care obtineti titlul de Blue
Diamond. Consultati Anexa D.

Pozitia Presidential Director Business Builder (Presidential Director BBP): O pozitie plasata pe G1 a BBP dvs. Pozitia BBP Presidential Director
va este acordata dupa prima luna in care obtineti titlul de Presidential Director. Consultati Anexa D.

Pret de Membru: Pretul de lista pentru produse, atat pentru membri, cat si pentru Brand Affiliates, fara taxe si transport. Pretul de membru este
stabilit de piata locala si poate fi modificat ocazional pentru promotii si stimulente de vanzari.

Produse: Toate bunurile si serviciile oferite de Nu Skin.
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Puncte Flex: Punctele Flex sunt un substitut al volumului din vanzarile grupului utilizate pentru a va mentine statutul de Brand Representative
daca nu realizati un volum din vanzarile grupului de cel putin 2.000 de puncte intr-o lund. Punctele Flex nu asigura un Volum de Vanzari sau o
Valoare de Vanzari Comisionabila si nu se plateste niciun bonus pentru acestea. Punctele Flex nu au valoare monetara si nu pot fi niciodata
rascumpdrate in numerar. Punctele Flex nu expira si puteti acumula panala 3.000 de Puncte Flex in orice moment. Cu toate acestea, veti pierde
toate Punctele Flex acumulate daca pierdeti statutul de Brand Representative. Consultati Sectiunea 3.3.

Restart: Procesul care ofera fostilor detinatori ai titlului Gold sau ai unor titluri superioare posibilitatea de a-si revendica reteaua de vanzari (ca si
cum nu si-ar fi pierdut statutul de Brand Representative). Consultati Anexa C.

Retailing Bonus: Diferenta intre (1) pretul platit de clientul dvs. retail (excluzand costurile de livrare si taxele) atunci cand achizitioneaza produse
direct de la Nu Skin si (2) pretul de membru. Consultati Sectiunea 2.1.

Reteaua de vanzari: Reteaua dvs. de vanzari este formata din grupul dvs., echipa dvs. si grupurile si echipele Brand Representatives din
subordinea dvs.

Scrisoare de intentie: Un document pe care il trimiteti prin intermediul sistemelor Nu Skin pentru a notifica Compania cu privire la intentia
dumneavoastra de a va califica ca Brand Representative.

Sistemele Nu Skin: Orice proces, aplicatie sau alta proprietate digitala din cadrul ecosistemului digital Nu Skin desemnat de Nu Skin pentru
achizitionarea sau vanzarea de produse Nu Skin, inclusiv Nu Skin Prysm iO, Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite, Instrumentul de
oferte personalizate sau orice alta platforma facilitata de Nu Skin.

Titlu: Titlurile sunt obtinute in calitate de Brand Representative pe baza Leadership Teams si a Volumului lor de Vanzari. Titlul dvs. determina
numarul de Generatii pentru care puteti castiga un Leading Bonus. Consultati Tabelul 2.B.

Valoarea de Vanzari Comisionabila (CSV): O valoare monetara stabilitd pentru fiecare produs, folosita pentru a calcula L1, L2, Building si
Leading Bonus. Valoarea de vanzari comisionabila se modificd periodic datorita unei varietati de factori, inclusiv modificari de pret, fluctuatii
valutare, promotii etc. Valoarea de vanzari comisionabild difera de volumul de vanzari si, In general, nu este egala cu volumul de vanzari pentru
un produs. Unele produse pot avea o Valoare de Vanzari Comisionabild zero. Puteti obtine informatii cu privire la Valoarea de Vanzari
Comisionabila si alte informatii referitoare la compensatii pentru vanzari pentru fiecare produs prin accesarea contului dvs. Nu Skin. Valoarea de
vanzari comisionabild este convertita in moneda pietei dvs. de resedintad atunci cand se vand produse pe mai multe piete.

Volum de Vanzari Leadership Team (LTSV): Suma tuturor volumelor de vanzari de la 0 anumita Leadership Team. Consultati Sectiunea 2.5.

Volum de Vanzari nivel 2 (L2 SV): Suma tuturor Volumelor de Vanzari de Produse provenite din achizitiile efectuate de Brand Affiliates L2 si
comenzile Drop Ship eligibile ale Brand Affiliates L1 inregistrati personal.

Volum de Vanzari nivel 1 (L1 SV): Suma totala a Volumului de Vanzari de Produse provenit din achizitiile efectuate de Clientii si partenerii Brand
Affiliate L1 ai dvs. si din comenzile dvs. eligibile Drop Ship.

Volumul de vanzari (SV): O valoare non-monetara stabilitd pentru fiecare Produs, utilizatd pentru a cuantifica vanzarile de produse, care este
agregata pentru a masura eligibilitatea pentru diferite repere de performanta, precum si pentru determinarea procentului de Bonus. Volumul de
Vanzari este ajustat periodic, conform deciziei Companiei, atunci cand este considerat necesar. Volumul de vanzari este diferit de valoarea
comisionabild a vanzarilor. Puteti obtine informatii cu privire la volumul de vanzari si alte informatii asociate compensatiilor pentru vanzari pentru
fiecare produs prin accesarea contului dvs. Nu Skin.

Volum de Vanzari al Grupului (GSV): Suma tuturor Volumelor de Vanzari provenite din toate achizitiile de produse din cadrul Grupului dvs.
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ANEXA A - DETALII SUPLIMENTARE PRIVIND CALIFICAREA

Urmatoarele sectiuni ofera informatii suplimentare cu privire la procesul de calificare ca Brand Representative, inclusiv date importante, mentinere,
bonusuri si alte detalii.

A.T MENTINEREA STATUTULUI DUPA AVANSAREA LA BRAND REPRESENTATIVE

Daca data avansarii dvs. ca Brand Representative este prima zi a unei luni, trebuie sa indepliniti conditiile de mentinere incepand cu luna
respectivd. Daca data avansarii dvs. ca Brand Representative este dupa prima zi a unei luni, trebuie sa indepliniti conditiile de mentinere
incepand cu luna urmatoare.

EXEMPLU: Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in a patra saptdmana din mai, data avansarii dvs. ca Brand Representative este 1
junie si trebuie sa Indepliniti conditiile de mentinere in iunie. Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in prima saptamana din iunie,
data avansarii dvs. ca Brand Representative este 8 iunie si trebuie sa indepliniti conditiile de mentinere in iulie.

A.2 BONUSURI DUPA AVANSAREA LA STATUTUL DE BRAND REPRESENTATIVE

A.

Building Bonus

Veti castiga Building Bonus In functie de Volumul de Vanzari al Grupului realizat la sau dupa Data de avansare la titlul de Brand Representative.
Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in prima saptamana a lunii, data avansarii dvs. ca Brand Representative va fi 8 si veti putea
incepe sa castigati un Building Bonus bazat pe volumul din vanzarile grupului incepand cu data de 8. Daca finalizati calificarea ca Brand
Representative In saptamana a patra a unei luni, data avansarii dvs. ca Brand Representative este data de 1 a lunii urmatoare si puteti incepe sa
castigati un Building Bonus pe baza volumului din vanzarile grupului incepand cu data de 1 a lunii urmatoare.

Dupa data avansarii dvs. ca Brand Representative, volumul ulterior din vanzarile grupului nu va mai contribui la volumul din vanzarile grupului al
urmatorului Brand Representative direct superior. In schimb, volumul din vanzarile grupului dvs. va contribui la volumul vanzarilor echipei si
Leading Bonus.

EXEMPLU: Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in a treia sdptamana a lunii mai, data avansarii dvs. ca Brand Representative este
22 mai. Volumul dvs. din vanzarile grupului pana la 21 mai va conta pentru volumul din vanzarile grupului al urmatorului Brand Representative
superior, dar volumul dvs. din vanzarile grupului pentru vanzarile de produse incepand cu 22 mai pana la sfarsitul lunii mai va contribui la volumul
vanzarilor echipei lor si la Leading Bonus. Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in a patra saptamana din luna mai, data avansarii
dvs. ca Brand Representative este 1iunie, iar volumul din vanzarile grupului dvs. din luna mai va conta pentru volumul din vanzarile grupului al
urmétorului Brand Representative direct superior pentru luna mai. incepand cu 1 iunie, Volumul din vanzarile grupului va contribui la Volumul de
Vanzari al echipei si la Leading Bonus urmatorului Brand Representative de deasupra dumneavoastra, atat timp cat nu va pierdeti statutul de
Brand Representative.

Leading Bonus
Sunteti eligibili pentru un Leading Bonus dupa data avansarii ca Brand Representative daca indepliniti cerintele corespunzatoare pentru Leading
Bonus.

EXEMPLU: Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in prima saptamana a lunii mai, data avansarii dvs. ca Brand Representative este
8 mai si puteti incepe sa castigati Leading Bonus pentru luna mai daca atingeti un volum din vanzarile grupului de 3.000 de puncte intre data
avansarii dvs. ca Brand Representative si sfarsitul lunii, precum si daca atingeti cerintele pentru Gold sau titlu superior pana la sfarsitul lunii.
Daca finalizati calificarea ca Brand Representative in a patra saptamana din luna mai, data avansarii dvs. ca Brand Representative este 1iunie si
puteti incepe sa castigati un Leading Bonus in iunie daca indepliniti cerintele Leading Bonus corespunzatoare in luna iunie.
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ANEXA B AJUSTARI PENTRU RETURURI SI RECUPERARI DE BONUSURI

Compania are dreptul de a ajusta bonusurile pe care vi le acorda asa cum este descris in Politici si proceduri, inclusiv de a le ajusta In functie de
returnarea de produse de catre dvs. sau de alte persoane care au fost in grupul sau echipa dvs. la momentul achizitiei. Calculul ajustarilor de bonus
pentru returnarile de produse si recuperarea bonusurilor vor depinde de tipul de bonus si de perioada In care sunt returnate produsele.

B.1 CALCULUL PENTRU AJUSTAREA BONUSULUI

A.

B.

Bonusurile dvs. vor fi ajustate pentru returnarile de produse, dupa cum urmeaza:

Retailing Bonus
Atunci cand clientii dvs. retail returneaza produse, compania va recupera orice Retailing Bonus pe care I-ati primit pentru acele produse.

Level 1 siLevel 2 Bonuses

Daca sunteti un Brand Affiliate, iar clientii dvs. L1 sau L2 si Brand Affiliate returneaza Produse, Compania va recupera orice L1 si L2 Bonus pe
care |-ati primit pentru acele Produse. Daca clientii dvs. L1 si Brand Affiliate returneaza produsele in aceeasi luna in care au fost achizitionate,
volumul de vanzari L1 va fi redus cu valoarea volumului de vanzari returnat. Eligibilitatea dvs. de a primi bonusuri L2 in saptamanile urmatoare
poate fi eliminata din cauza impactului pe care aceste returnari il au asupra Volumului dvs. de Vanzari L1. In cazul in care returnarile de Produse
achizitionate Intr-o luna anterioara va reduc Volumul de Vanzari L1 realizat in luna respectiva sub 500 de puncte Compania va debita Volumul de
Vanzari L1 cu suma necesara pentru a atinge pragul de bonus pentru care ati fost platit. Acest debit va avea loc in luna urmatoare returnarii
produselor.

EXEMPLU: Daca ati realizat un volum din vanzari L1 de 750 de puncte in ianuarie si ati primit un L2 Bonus de 5%, dar un volum de vanzari L1 de
400 de puncte din vanzarile de produse din ianuarie a fost returnat in martie, veti avea un sold negativ al volumului de vanzari L1 de 150 de
puncte la inceputul lunii aprilie si nu va veti califica pentru a castiga L2 Bonus de 5% in aprilie, cu exceptia cazului in care veti realiza un volum
din vanzari L1 de 650 de puncte in aprilie pentru a compensa soldul negativ si pentru a atinge nivelul de bonus de 500 de puncte volum din
vanzari L1.

Building Bonus
Cand cineva care a facut parte din grupul dvs. la momentul achizitiei returneaza produse, compania va recupera orice Building Bonus pe care |-
ati primit pentru respectivele produse.

Daca sunteti Brand Representative si cineva din grupul dvs. returneaza produse in aceeasi luna in care au fost achizitionate, volumul dvs. din
vanzarile grupului va fi redus cu valoarea volumului de vanzari returnat. In cazul in care returnarea unui produs achizitionat intr-o luna anterioar
reduce volumul dvs. din vanzarile grupului sub un prag de bonus pe care I|-ati atins in luna respectiva, compania va debita volumul
corespunzator din vanzarile grupului in luna urmatoare returnarii produsului.

EXEMPLU: Daca ati realizat un volum din vanzarile grupului de 3.300 de puncte in ianuarie si ati primit un Building Bonus de 15%, dar un volum
de vanzari de 500 de puncte din vanzarile de produse ale grupului din ianuarie a fost returnat in martie, veti avea un sold negativ al volumului din
vanzarile grupului de 200 de puncte la inceputul lunii aprilie si nu va veti califica pentru a castiga Building Bonus de 15% n aprilie, cu exceptia
cazului in care veti realiza un volum din vanzarile grupului de 3.200 de puncte in aprilie pentru a compensa soldul negativ de 200 de puncte si
pentru a atinge nivelul de bonus cu un volum din vanzarile grupului de 3.000.

Leading Bonus

Cand cineva care a facut parte din echipa dvs. la momentul achizitiei returneaza produse, compania va recupera orice Leading Bonus pe care |-
ati primit pentru respectivele produse.

15



ANEXA C - RESTART

Restart este un proces care ofera fostilor detinatori ai titlului Gold sau ai unor titluri superioare oportunitatea de a-si revendica reteaua de vanzari (ca
si cum nu si-ar fi pierdut statutul de Brand Representative). Urmatoarele sectiuni ofera informatii suplimentare cu privire la utilizarea, beneficiile si

conditiile pentru Restart.

C.1 MODUL DE UTILIZARE RESTART
Daca va pierdeti statutul de Brand Representative si doriti sd incepeti procesul Restart, trebuie:
i. sa trimiteti o noua scrisoare de intentie care sa indice intentia dumneavoastra de a va califica din nou ca Brand Representative; si
ii. s3 finalizati din nou procesul de calificare ca Brand Representative. Acest nou proces de calificare ca Brand Representative trebuie finalizat
in termen de sase luni consecutive de la data la care a intrat in vigoare pierderea statutului dvs. de Brand Representative.

In situatia in care nu veti finaliza Restart in aceast perioada de sase luni, veti pierde definitiv sansa de a v& recupera reteaua de vanzari.

EXEMPLU: Daca va pierdeti statutul de Brand Representative incepand cu 1 martie, aveti timp pana in a patra saptdamana a lunii august sa
finalizati calificarea ca Brand Representative pentru a deveni Brand Representative incepand cu 1 septembrie, pentru a va recupera reteaua de

vanzari.

C.2 BENEFICII RESTART
Atunci cand finalizati Restart in intervalul de timp impus, veti:
. Deveni din nou Brand Representartive (recastigandu-va Data de avansare la titlul de Brand Representative);
e  Deveni eligibil pentru a castiga Leading Bonus;
e  Recastiga reteaua de vanzari (ca si cum nu v-ati fi pierdut statutul de Brand Representative); si
e Primi 1.000 de puncte Flex in prima luna si 500 in a doua luna dupa finalizarea procesului de Restart.

C.3 PIERDEREA STATUTULUI PENTRU A DOUA OARA
Daca va pierdeti statutul de Brand Representative pentru a doua oard, nu veti mai fi eligibil pentru Restart si va veti pierde definitiv Echipa,
precum si Grupurile si Echipele ale Brand Representatives de sub dumneavoastra (vor urca cu o Generatie la Brand Representative de deasupra
dumneavoastrd). Cu toate acestea, chiar si daca Restart nu mai este disponibil, puteti incepe din nou procesul de calificare ca Brand
Representative In orice moment si sa construiti o noua retea de vanzari. Daca deveniti un nou Brand Representative, veti fi din nou eligibil pentru

a utiliza Restart si a va recupera noua retea de vanzari.

16



ANEXA D POZITIILE BLUE DIAMOND SI PRESIDENTIAL DIRECTOR BUSINESS BUILDER

Pe masura ce va construiti si va conduceti echipa, aveti posibilitatea de a deveni Blue Diamond sau Presidential Director. Urmatorul grafic va arata

cum:

CE TREBUIE SA FACETI ‘ CE CASTIGATI ‘
Atingeti un Volum de Vanzari al Grupului de 3.000 in fiecare luna sif 59 Leading Bonus

dezvoltaii Leadership Teams Pl&tit lunar din Valoarea de Vanzari Comisionabild a echipei dvs.
LEADERSHIP TEAMS TITLU GENERATII PLATITE
6 5% din G1-G6

din care 1 trebuie sa aiba = 10,000 LTSV,
Plus din care 1 trebuie s& aiba = 20.000 LTSV,
Plus din care 1 trebuie sa aiba = 30.000 LTSV,

Blue Diamond Plus 5% pentru G1inregistrati personal
Deblocati BBP

6
din care 1 trebuie sa aibd = 10,000 LTSV, Presidential 5% din G1-G6
Plus din care 1 trebuie sa aiba = 20.000 LTSV, Director Plus 5% pentru G1inregistrati personal
Plus din care 1 trebuie sa aiba = 30.000 LTSV, Deblocati Presidential Director BBP

Plus din care 1 trebuie sa aiba = 40.000 LTSV

in prima lun& in care sunteti platit in calitate de Blue Diamond, veti primi o pozitie Business Builder (BBP) pentru G1, iar in prima luna in care suntefi
platit in calitate de Presidential Director, veti primi o pozitie Presidential Director Business Builder (Presidential Director BBP) pentru G1 din BBP (G2
din contul dvs. initial de Brand Affiliate). in orice luna in care sunteti calificat pentru a fi platit ca Blue Diamond, BBP va ocupa o generatie in reteaua
de vanzari. In orice luna in care sunteti calificat pentru a fi platit ca Presidential Director, BBP si Presidential Director BBP vor ocupa fiecare cate o
generatie (G1 si, respectiv, G2) in reteaua de vanzari.

A.

Creat automat

BBP si Presidential Director BBP sunt create automat in timpul procesului de calculare a bonusului pentru luna in care indepliniti cerintele de
eligibilitate de mai sus. Va puteti pastra pozitiile BBP si Presidential Director BBP care v-au fost acordate cu exceptia situatiei in care va pierdeti
statutul de Brand Representative si nu finalizati procesul Restart.

D.1 RELATIA DINTRE BBP, PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP SI CONTUL INITIAL DE BRAND AFFILIATE

In sensul Acordului dumneavoastrd Brand Affiliate, BBP si Presidential Director BBP sunt tratate ca facand parte din Contul dumneavoastra
Brand Affiliate si nu pot fi vandute sau transferate separat. Prin urmare, BBP al dvs. si Presidential Director BBP nu se califica pentru bonusurile
Brand Affiliate L1 si L2, dar contribuie la bonusurile Building Bonus Brand Representatives (Volum din vanzarile grupului).

. Leadership Teams

BBP si Presidential Director BBP nu vor fi considerate Leadership Teams pentru contul dvs. de Brand Affiliate. Brand Representatives G1 din
cadrul BBP si Presidential Director BBP functioneaza ca Leadership Teams si pot fi comprimati pentru a indeplini cerintele titlului, astfel cum se
subliniaza mai jos.

In scopul determinrii volumului de vanzéri al Leadership Team pentru dvs. si urmétorii Brand Representatives superiori intr-o lung, BBP si
Presidential Director BBP raman incluse in G1 si, respectiv, G2 (cu exceptia cazuluiin care v-ati pierdut statutul de Brand Representative).

. Volumul din vanzarile grupului

Dvs., BBP si Presidential Director BBP dvs. vor avea fiecare propriile grupuri. Pentru a mentine statutul de Brand Representative si pentru a
stabili eligibilitatea pentru Building Bonus si Leading Bonus Brand Representative, volumul vanzarilor din grupul dvs. provenind din contul initial
de Brand Affiliate, BBP si Presidential Director BBP vor fi cumulate.

. Bonusurile pentru BBP si Presidential Director BBP bazate pe titlul contului dvs. initial de Brand Affiliate si statutul de Brand

Representative

BBP

Pentru o luna in care contul dvs. initial de Brand Affiliate este calificat pentru a fi platit ca Blue Diamond sau Presidential Director, bonusurile
pentru BBP vor fi calculate ca si cum ar fi pentru un Blue Diamond. Pentru orice lund in care contul dvs. initial de Brand Affiliate nu indeplineste
toate cerintele pentru a fi platit ca Blue Diamond, BBP va fi cumulat cu contul dvs. initial de Brand Affiliate si orice retea de vanzari BBP va
avansa cu o generatie In reteaua dvs. de vanzari si in retelele de vanzari ale Brand Representatives superiori pentru luna respectiva.

Presidential Director BBP

Pentru o luna in care contul dvs. initial de Brand Affiliate indeplineste toate cerintele pentru a se califica la plata ca Presidential Director,
bonusurile pentru Presidential Director BBP vor fi calculate ca si cum ar fi pentru un Blue Diamond. Pentru orice luna in care contul dvs. de Brand
Affiliate nu indeplineste toate cerintele pentru a fi platit ca Presidential Director, dar se califica pentru a fi platit ca Blue Diamond, Presidential
Director BBP va fi cumulat cu BBP si orice retea de vanzari din Presidential Director BBP va urca cu o generatie in reteaua dvs. de vanzari siin
retelele de vanzari ale Brand Representatives superiori pentru luna respectiva.

Pentru orice luna in care contul dvs. initial de Brand Affiliate nu se califica pentru a fi platit ca Blue Diamond, BBP si Presidential Director BBP vor
fi cumulate cu contul dvs. initial de Brand Affiliate si orice retea de vanzari a BBP va avansa cu o generatie, iar Presidential Director BBP va
avansa cu doua generatii in reteaua dvs. de vanzari siin retelele de vanzari ale Brand Representatives superiori.

Urmatorul exemplu ilustreaza modul in care este calculat Leading Bonus pentru contul dvs. initial de Brand Affiliate, BBP si Presidential Director
BBP. Presupunem cd, impreunad, contul dvs. initial de Brand Affiliate, BBP si Presidential Director BBP au cel putin 3.000 de puncte din volumul
din vanzarile grupului si sunteti eligibil pentru a castiga un Leading Bonus de 5%.
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Blue Diamond

Contul dvs. initial de Brand Affiliate si BBP pot castiga fiecare 5% pentru respectivele G1 pana la G6. Acest lucru inseamna ca puteti
castiga efectiv 10% pentru G1-G5 din BBP. Puteti castiga efectiv 15% din volumul din vanzarile grupului ale Brand Representatives G1
nregistrati personal din BBP dvs. datorita bonusului suplimentar Leading Bonus G1 de 5% pentru Brand Representatives G1inregistrati
personal.

Presidential Director

Contul dvs. initial de Brand Affiliate, BBP si Presidential Director BBP pot castiga fiecare 5% pentru respectivele G1 pana la G6. Acest
lucru inseamna ca puteti castiga efectiv 10% pentru G1 pana la G5 din BBP si pentru G5 din Presidential Director BBP si 15% pentru G1
pana la G4 din Presidential Director BBP. Puteti castiga efectiv 20% din Volumul din vanzarile grupului al Brand Representatives G1
nregistrati personal ai Presidential Director BBP dvs., datorita bonusului suplimentar Leading Bonus G1 de 5% pentru acesti Brand
Representatives G1inregistrati personal.

D. Transferulintre contul initial Brand Affiliate, BBP si Presidential Director BBP

Leadership Teams nu pot fi mutate din contul dvs. initial de Brand Affiliate intr-un BBP sau Presidential Director BBP, cu exceptia cazurilor
prevazute mai jos.

Transfer automat realizat de companie:

a)

b)

c)

Leadership Teams in contul dvs. initial de Brand Affiliate

Pentru a fi platit ca Presidential Director pentru o anumita perioada de comision, trebuie sa mentineti cel putin sase Leadership Teams,

inclusiv una cu un volum de vanzari Leadership Team de peste 10.000 de puncte, una cu un volum de vanzari Leadership Team de

peste 20.000 de puncte una cu un volum de vanzari Leadership Team de peste 30.000 de puncte si una cu un volum de vanzari

Leadership Team de peste 40.000 de puncte.

«  Numarul minim de sase Leadership Teams trebuie sa fie direct subordonat contului dvs. initial de Brand Affiliate.

« Treidintre cele patru Volume de Vanzari Leadership Team de 10.000+, 20.000+, 30.000+ si 40.000+ ale Leadership Teams
trebuie sa fie direct subordonate contului dvs. initial de Brand Affiliate. A patra poate fi fie In subordinea contul dvs. initial de
Brand Affiliate, fie in subordinea BBP.

Transferul cétre contul dvs. initial de Brand Affiliate

Daca aveti mai putin de sase Leadership Teams in contul dvs. initial de Brand Affiliate, atunci compania va transfera automat
Leadership Teams din BBP si Presidential Director BBP 1n contul dvs. initial de Brand Affiliate pana cand vor exista cel putin sase
Leadership Teams in contul dvs. initial de Brand Affiliate. Aceasta mutare a Leadership Teams din BBP sau Presidential Director BBP in
contul dvs. initial de Brand Affiliate va intra iIn vigoare pana cand numarul necesar de Leadership Teams va fi atins, conform
prevederilor de mai jos. In cazul in care contul dvs. initial de Brand Affiliate nu se califici pentru a fi platit ca Blue Diamond (adica s
aveti sase Leadership Teams, inclusiv o Leadership Team cu un Volum de Vanzari Leadership Team de peste 10.000 de puncte, una
cu un Volum de Vanzari Leadership Team de peste 20.000 de puncte si una cu un Volum de Vanzari Leadership Team de peste
30.000 de puncte), atunci Leadership Teams care se afld in BBP si Presidential Director BBP vor fi evaluate, iar Leadership Team(s) cu
cel mai mic Volum de Vanzari Leadership Team necesar pentru a acoperi deficitul Leadership Teams din contul dvs. initial de Brand
Affiliate vor fi mutate in contul dvs. initial de Brand Affiliate pentru perioada de comision evaluata. in plus, dacd va lipseste una dintre
cele patru Leadership Teams cu un Volum de Vanzari Leadership Team de peste 10.000 de puncte, peste 20.000 de puncte, peste
30.000 de puncte si peste 40.000 de puncte intre contul dvs. initial de Brand Affiliate si BBP, atunci orice Leadership Team din
Presidential Director BBP va fi evaluatg, iar Leadership Team cu cel mai mic Volum de Vanzari Leadership Team necesar pentru a
acoperi deficitul Leadership Teams din contul dvs. initial de Brand Affiliate sau BBP va fi mutata in BBP pentru perioada de comision
evaluata.

Transferul Thapoi la BBP sau Presidential Director BBP

in cazul in care o Leadership Team din BBP sau Presidential Director BBP a fost mutata automat din BBP sau Presidential Director BBP
din cauza faptului ca aveati mai putin de sase Leadership Teams in contul dvs. initial de Brand Affiliate, puteti solicita mutarea acestor
Leadership Teams napoi in BBP sau Presidential Director BBP dupa inlocuirea Leadership Teams necesare in contul dvs. initial de
Brand Affiliate. Solicitarea dvs. trebuie facuta in scris catre Managerul Clienti in termen de sase luni de la luna in care a avut loc
mutarea automata.

EXEMPLU: Tn situatia in care o Leadership Team din BBP sau Presidential Director BBP a fost mutatd automat in contul dvs. initial de Brand
Affiliate la inceputul lunii februarie pe baza performantelor dvs. in vanzari din luna ianuarie, atunci perioada de sase luni ruleaza din februarie
pana in iulie. In luna august (pe baza performantelor in vanzari din luna iulie), daca (1) nu ati inlocuit Leadership Team(s) necesare in contul dvs.
initial de Brand Affiliate si (2) nu ati solicitat ca Leadership Team(s) sa fie mutate inapoi in BBP sau Presidential Director BBP, atunci Leadership
Team va ramane permanent in contul dvs. initial de Brand Affiliate.

in conformitate cu sectiunea 4.4, Nu Skin fsi rezervé dreptul de a renunta la aceste cerinte BBP si Presidential BBP pentru o perioadé
corespunzatoare de timp.
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