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1.1

1.2

PREHLED PLANU

uvoD
Plan prodejni vykonnosti spolecnosti Nu Skin (dale jen ,tento Plan”) je urcen k tomu, aby vas jako Brand Affiliate odmeénil za:

Prodej nasich Produktd vasim zakaznikm a Brand Affiliates;

Vytvareni Brand Affiliates, ktefi sdileji nase Produkty se svymi zakazniky a Brand Affiliates;
Budovani a rozvoj Kruhové skupiny vasich Brand Affiliates a zakaznik{; a

Vedeni ostatnich Brand Representatives pii budovani a rozvoji jejich vlastnich Kruhovych skupin.

Tento Plan prodejni vykonnosti stanovuje vSeobecné podminky odmén za prodej, které mlzete ziskat prostfednictvim tohoto Planu.
Doporucujeme vam, abyste si tento Plan peclivé precetli a blizsi definici vyrazd s velkymi pismeny vyhledali ve Slovniku.

Ziskani odmén jako Brand Affiliate vyZaduje znaéné mnozstvi éasu, usili a odhodlani. Uspéch také zaleZi na vasich dovednostech, nadani
a schopnosti vést lidi. Neexistuji Zadné zaruky finanéniho Uspéchu a vysledky se mezi jednotlivymi i¢astniky znacné lisi. Uplny prehled
pfijmt na jednotlivych turovnich Planu prodejni vykonnosti pro vas region/trh najdete na adrese www.nuskin.com

UCAST NA PLANU

Planu se mUzZete Ucastnit ctyfmi zpUsoby:

Jako Brand Affiliate mGzete' (1) nakupovat Produkty za Cenu pro ¢leny pro dal$i prodej nebo osobni spotfebu; (2) registrovat zakazniky, ktefi
nakupuji Produkty pfimo od spolecnosti Nu Skin; (3) registrovat Brand Affiliates, ktefi nakupuji Produkty pfimo od spole¢nosti Nu Skin a/nebo
prodavaji Produkty registrovanym zékaznikdm a Brand Affiliates; a (4) smérovat ke kvalifikaci Brand Representative.

Brand Affiliates musi v daném Sestimésic¢nim obdobi dosahnout objemu prodeje 50 L1 (L1 SV) vyhradné od ¢lend a maloobchodnich zakaznik(.
Spole¢nost mdze prefadit individualni ucty Brand Affiliate, které nedosahuji této prahové hodnoty, na ¢lenské ucty a mlze zrusit ucty Brand
Affiliate podnikatelskych subjektd pod touto hranici. V obou pfipadech to znamena, Ze se vase prodejni sit pfesune k Brand Affiliate, ktery je
primo nad vami. Pokud jste Ucastnikem Uctu podnikatelskych subjektl Brand Affiliate, ktery byl zrusen, mdzete si zachovat moznost nakupovat.

Produkty za ¢lenské ceny vytvofenim noveho ¢lenskeho uctu.
Chcete-li se znovu stat Brand Affiliate, mdZete se znovu zaregistrovat a odeslat novou smlouvu Brand Affiliate (obchodniho partnera).
Postupem v odznakovych titulech ziskavate pristup ke stale vétsim vyhodam:

Brand Representatives jsou Brand Affiliates, ktefi Uspésné spinili podminky Kvalifikace na Brand Representative a neztratili sv{j status Brand
Representative.

Svou Kvalifikaci na Brand Representative mlzete zahdjit ve chvili, kdy se pfipojite ke znacce Nu Skin jako Brand Affiliate, nebo kdykoli poté.

1.3 zAKAZNICI

Zakaznici se tohoto Planu neucastni, nemohou Produkty déle prodavat a nemohou registrovat dalsi zakazniky nebo Brand Affiliates. Existuji tfi
typy zakaznik{:

Neregistrovani zakaznici nakupuji Produkty pfimo od Brand Affiliates za cenu nabizenou Brand Affiliate.?

Maloobchodni zékaznici nakupuji Produkty od Brand Affiliates primo prostfednictvim systémd Nu Skin za zverejnénou maloobchodni cenu, s
vyhradou pfipadnych slev.

Clenové se registruiji k nakupu Produkt(l Nu Skin za Ceny pro &leny.

Maloobchodnim zakaznikdm a ¢lentim, ktefi béhem poslednich 24 mésicl neuskutecnili Zadny nakup, bude jejich zakaznicky ucet zablokovan
a pro dal$i nakup si musi zaregistrovat novy Ucet.

1.4 BONUSY

Na zakladé vasi urovné ucasti mizete denné, tydné nebo mésicné ziskavat nasledujici Bonusy:

TABULKA 1.A

BRAND AFFILIATES BRAND REPRESENTATIVES GOLD A VYSSi

Retailing Bonus (denni)

Level 1Bonus (denni) o o 0

Level 2 Bonus (tydenni)

Building Bonus (tydenni) o 0

Leading Bonus (mésicni) 0

" Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 10.
2 Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 10.



2.1

BONUSY PLANU

RETAILING BONUS (BONUS Z MALOOBCHODNIHO PRODEJE)

. Popis Bonusu z maloobchodniho prodeje

Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) vam kompenzuje nakupy Produktd vasimi maloobchodnimi zékazniky. Kdyz prodate
Produkty maloobchodnim zakaznik&m prostiednictvim systém@ Nu Skin za cenu vys$si nez je Cena pro ¢leny, ziskate Bonus z maloobchodniho
prodeje.

. Vypocet Bonusu z maloobchodniho prodeje

I. Co délate: Prodavejte Produkty za cenu vy$$i nez je Cena pro ¢leny svym Maloobchodnim zakaznikdm prostiednictvim systém0 Nu Skin.

ii. Co ziskate: Bonus z maloobchodniho prodeje je rozdil mezi (1) cenou zaplacenou vasimi Maloobchodnimi zakazniky po pfipadnych slevach
(bez nakladl na dopravu a dani) a (2) Cenou pro ¢leny.

. Denni vypocet

Kazdy den vam vypocitdme Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) za vase prodeje Produktl a pfidame je k vasemu uctu Nu Skin,
jakmile budou objednavky prodeje zakoupené vasimi maloobchodnimi zakazniky pIné zpracovany. VSechny ¢ekajici platby budou automaticky
uvolnény vasi financni instituci po dokonc¢eni kazdého tydenniho vypoctu provize (v zavislosti na specifickych pozadavcich trhu), pokud se
vyslovné nerozhodnete pro mési¢ni vyplaceni Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje), v takovém pripadé bude vyplacen mési¢né.
Chcete-li se odhlasit od tydenni vyplaty bonusu a dostavat jej pouze jednou mésicné, prihlaste se do sveho Uctu Nu Skin a upravte své
preference na karté Provize.

. ZpUsobilost

Na ziskani Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) maji narok pouze Brand Affiliates s dobrou povesti.

LEVEL 1(L1) BONUS

A. Popis L1Bonus

Kromé Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) mizete ziskat také L1 Bonus, ktery vas odménuje za prodej Produktd L1 zakazniklm a
Brand Affiliates, za poskytovani zékaznického servisu a za pomoc Brand Affiliates pfi propagaci Produktd u jejich zakaznik(. Vasi L1 zakaznici a
Brand Affiliate jsou zakazniky a Brand Affiliates na prvni urovni vasi Kruhové skupiny (to nezahrnuje Brand Representatives).

Vypocet L1 Bonus

I. Co délate: Jako Brand Affiliate prodavejte Produkty svym L1 zakazniklm a Brand Affiliates.
ii. Co ziskate: 5 % z Hodnoty objemu prodeje (CSV) vadeho Objemu prodeje L1 (L1 SV).

. Denni vypocet

Kazdy den vam vypocitame L1 Bonus za prodej vasich Produktl a pfidame je na vas ucet Nu Skin, jakmile budou pIné zpracovany objednavky
prodeje zakoupené vasimi L1 zakazniky a Brand Affiliates. VSechny ¢ekajici platby budou automaticky uvolnény vasi financni instituci po
dokonceni kazdeho tydenniho vypoctu provize (v zavislosti na specifickych pozadavcich trhu), pokud se vyslovné nerozhodnete pro mésicni
vyplaceni L1Bonus, v takovém pfipadé bude vyplacen mési¢né. Chcete-li se odhlasit od tydenni vyplaty bonusu a dostavat jej pouze jednou
mési¢né, pfihlaste se do svého Uc¢tu Nu Skin a upravte své preference na karté Provize.

. ZpUsobilost

L1 Bonus mUze ziskat pouze Brand Affiliate s dobrou poveésti.

LEVEL 2 (L2) BONUS

Popis L2 Bonus

Kromé L1 Bonus mUzZete ziskat také L2 Bonus, ktery vas odménuje za prodej Produktl vasim L1 zékaznikdm a Brand Affiliate, za poskytovani
zédkaznického servisu a za pomoc vasim osobné registrovanym Brand Affiliates pfi propagaci Produkt( u jejich zakaznikd. Vasi L2 zékaznici a
Brand Affiliates jsou zakaznici a Brand Affiliates na druhé urovni vasi Kruhové skupiny (to nezahrnuje Brand Representatives). Bonus L2
nezahrnuje Objem prodeje vytvoreny prostfednictvim L1 Brand Affiliates ve vasi Kruhové skuping, které jste osobné nezaregistrovali.

Vypocet L2 Bonus

I. Co délate: Jako Brand Affiliate prodejte za mésic na své L1 alespor v hodnoté 500 bod( Objemu prodeje.
ii. Co ziskate: 5 % z Hodnoty objemu prodeje (CSV) z vaeho Objemu prodeje L2 (L2 SV).

. Vypocet tydenni mzdy

V prvnim tydnu, kdy dosdhnete 500 bod( SV L1 v proviznim mésici, vypocitame vSechny bonusy L2 Bonus, které ziskate z vaseho L2 SV za
tento tyden a ze vSech L2 SV, kterych jste dosahli v pfedchozich tydnech téhoz provizniho mésice. Po zbytek provizniho mésice budeme pocitat
vSechny bonusy L2 Bonus, které ziskate v tydnu, kdy dosahnete pfislusného Objemu prodeje. Vas L2 Bonus bude obvykle zaznamenan na
vasem Uctu Nu Skin do jednoho pracovniho dne po skonceni tydenniho obdobi a bude automaticky preveden na vasi financni instituci

(v zavislosti na pozadavcich trhu), pokud se vyslovné nerozhodnete, Zze vam bude L2 Bonus vyplacen mésicné, a v takovém pfipadée bude
vyplacen mésicné. Chcete-li se odhlasit od tydenni vyplaty bonusu a dostavat jej pouze jednou mésicné, prihlaste se do svého uctu Nu Skin

a upravte své preference na karté Provize.

. ZpUsobilost

L2 Bonus mdze ziskat pouze Brand Affiliate s dobrou poveésti.



2.4 BUILDING BONUS (BONUS ZA RUST)

A. Popis Building Bonus
Jakmile ziskate titul Brand Representative nebo vyssi, odemkne se vam moznost ziskavat Building Bonus v rozmezi od 10 % do 25 % z Hodnota
objemu prodeje (CSV) z Produktd zakoupenych zakazniky a Brand Affiliates ve vasi Kruhové skupiné (GSV). Vasi Kruhovou skupinu tvofite (1) vy,
(2) vasi ¢lenové, maloobchodni zakaznici a Brand Affiliates a (3) kterykoli z ¢lenll, maloobchodnich zékaznik( a Brand Affiliates vasich Brand
Affiliates atd. Vase Kruhova skupina bude zahrnovat skupiny vasich Brand Affiliates, ktefi jsou v kvalifikaci na Brand Representative. Kdyz vasi
Brand Affiliates dokon¢i kvalifikaci na Brand Representative, opusti vasi Kruhovou skupinu a stanou se (i se svymi skupinami) souc¢asti vaseho
Teamu.

B. vypoget Bonusu
i. Co délate: Jako Brand Representative dosahujte kazdy mésic Skupinového objemu prodeje (GSV).

ii. Co ziskate: Procentualni podil z Hodnoty objemu prodeje (CSV) z vaseho Skupinového objemu prodeje za mésic. Building Bonus (bonus za
rlist) zaCina na 10 % a zvy$uje se aZ na 25 % v zavislosti na Skupinovém objemu prodeje, jak je uvedeno v tabulce 2.A:

TABULKA 2.A

CO MATE UDELAT CO ZISKATE

Building Bonus (Bonus za rdst)
10-25 %

Jako Brand Representative zvysujte svij ’ ’ . ) )
Vyplaceno na zakladé Hodnoty objemu prodeje

mésicni Skupinovy objem prodeje o ) ) . .
(CSV) mésicniho Skupinového objemu prodeje

(GSV)
2 000 az 2 999 bod{ Skupinového objemu prodeje 10 %
3000 AZ 4 999 bodd Skupinového objemu prodeje 5%
5000 AZ 9 999 bod(l Skupinového objemu prodeje 20 %
Vice nez 10 000 bodU Skupinového objemu prodeje 25 %

C. Tydenni vypocet
Jakmile v proviznim mésici dosahnete alespor 2 000 bod{ Skupinového objemu prodeje (GSV), vypocitame vam Building Bonus (Bonus za riist)
z Hodnoty objemu prodeje (CSV) vSech prislusnych Skupinovych objem( prodeje (GSV) nové dokoncenych do konce kazdého tydenniho
obdobi, stejné jako jakékoli dal$i procento Building Bonus (Bonusu za rdst) noveé kvalifikované na Skupinovy objem prodeje (GSV) dosazeny v
predchozich tydnech aktualniho provizniho mésice. Vas Building Bonus (Bonus za rlst) bude obvykle zaznamenan na vasem uctu Nu Skin do
jednoho pracovniho dne po skonceni tydenniho obdobi a bude automaticky pfeveden na vasi financéni instituci (v zavislosti na pozadavcich trhu),
pokud se vyslovné nerozhodnete, Ze vam bude Building Bonus (Bonus za rlst) vyplacen mési¢né, a v takovém pfipadé bude vyplacen mési¢né.
Chcete-li se odhlasit od tydenni vyplaty bonusu a dostavat jej pouze jednou meésicné, prihlaste se do svého uctu Nu Skin a upravte sveé
preference na karté Provize.

PRIKLAD: Pokud v prvnim tydnu dosahnete 2 000 bodd GSV, bude vas Building Bonus (Bonus za rlst) ¢init 10 % odpovidajici Hodnoty objemu
prodeje (CSV). Pokud ve druhém tydnu dosahnete dal$ich 1000 bod{ Skupinového objemu prodeje (GSV) (celkem 3 000 Skupinového objemu
prodeje (GSV) od zacatku mésice), bude vas Building Bonus (Bonus za rlst) ve druhém tydnu ¢init 15 % Hodnoty objemu prodeje (CSV) z 1000
bod{ Skupinového objemu prodeje (GSV) plus dal$ich 5 % Hodnoty objemu prodeje (CSV) z dfive ziskanych 2 000 bodd Skupinového objemu
prodeje (GSV) z prvniho tydne. Takto budeme vas Building Bonus (Bonus za rlst) vypocitavat kazdy tyden.

D. zptsobilost
Narok na Building Bonus (Bonus za rlist) maji pouze Brand Representatives, ktefi dosahnou alespor 2 000 bod{ Skupinového objemu prodeje
(GSV) a maji dobrou poveést. Pokud vyuzijete Flexni body k udrzeni statusu Brand Representative nebo o néj prijdete, nebudete mit v daném
mésici narok na Building Bonus (Bonus za rdst). Viz ¢ast 3.2 a 3.3.



2.5 BONUS ZA VEDENI

A. Leading Bonus (Bonus za vedeni) - popis

Kdyz se kvalifikujete na odznakovy titul Gold nebo vy$si, miZzete kromé Retailing, L1, L2, and Building Bonus ziskat také 5 % z Hodnoty objemu
prodeje (CSV) dosazeného vasim Teamem. Leading Bonus (Bonus za vedeni) se odviji od Objemu prodeje Teamu a je vyplacen ¢astecné za to,
Ze pomahate svym Brand Affiliates kvalifikovat se jako Brand Representatives a Ze motivujete, fidite a Skolite Brand Representatives, které pfimo
vedete ve svém Teamu, tzv. Brand Representatives G1 (tj. vedouci vasich Leadership Teamd; viz Generace). Jakmile vasi Brand Representatives
G1 ziskaji vy$si titul, vase role se zmeéni a vy nyni povedete Team, ktery bude zahrnovat Brand Representatives dalSich generaci (napf. G2, G3
atd.), ktefi budou pracovat na rozvoji svych vlastnich Kruhovych skupin a zvy$ovani prodeje Produktl. Leading Bonus (Bonus za vedeni) vas
odménuje za rozvoj prodeje v ramci vaseho Teamu, poskytovani zakaznického servisu vasemu Teamu a pomoc ostatnim Brand Affiliates pfi
propagaci Produktl jejich zakaznikdm.

. Vypocet Bonusu za vedeni

I. Co délate: Ziskejte odznakovy titul Gold nebo vy$si a kazdy mésic dosahnéte alespoii 3000 bod{ Skupinového objemu prodeje.

ii. Co ziskate: 5% z Hodnoty objemu prodeje (CSV) z celkového objemu prodeje vaseho Teamu a dalSich 5% (celkem 10%) z Hodnoty objemu
prodeje (CSV) ze Skupinového objemu prodeje vasich osobné registrovanych G1Brand Representatives. V tabulce 2.B jsou uvedeny
pozadavky na Odznakové tituly a také Generace, za které mlze byt kazdému Odznakovému titulu vyplacen Leading Bonus (Bonus za vedeni):

TABULKA 2.B
CO MATE UDELAT CO ZISKATE ‘
Dosahnéte 3 000 bodl GSV kazdy mésic a rozvijejte Leadership 5% Leading Bonus (BOHUS Za vedenl')
Teamy Vyplaci se na zakladé mési¢ni Hodnoty objemu prodeje vaseho Teamu
LEADERSHIP TEAMY OpeiArovy PLACENE GENERACE
] Gold 5 % z vasich G1
Navic 5 % na vaSe osobné registrované G1
2 Lapi 5 % z vasich G1-G2
apis Navic 5 % na vaSe osobné registrované G1
3 ..
) S o i . 5 % z vaSich G1-G3*
1z nich musi mit = 5 000 bod Objemu prodeje Ruby Navic 5 % na vase osobné registrované G1
Leadership Team (LTSV)
4 ..
5% h G1-G4*
1z nich musi mit = 10 000 bod{ Objemu prodeje Emerald Navic 5 % na vazé\éaosg)bné reqistrované G1
Leadership Team (LTSV) ° 9
5
1z nich musi mit = 10,000 bod& Objemu prodeje 5% 7 vadich G1-G5*
Leadership Team (LTSV), Diamond P ° . : ,
Plus 1z nich musi mit = 20 000 bodd Objemu prodeje Navic 5 % na vaSe osobné registrovane G1
Leadership Team (LTSV)
6
1z nich musi mit = 10,000 bod& Objemu prodeje
Leadership Team (LTSV), 59 Sich G1-G6*
Plus 1z nich musi mit = 20 000 bodd Objemu prodeje Blue Diamond** Navic 5 % na vazé\éaci;(;bné reqistrované G1
Leadership Team (LTSV), ° 9
Plus 1z nich musi mit = 30 000 bod{ Objemu prodeje
Leadership Team (LTSV)

*Pozadavky pro zplsobilost naleznete V Zdsadach a postupech spolec¢nosti Nu Skin.

**Blue Diamonds a Presidential Directors se mohou kvalifikovat na odznakovy titul Business Builder, pfipadné Presidential Director Business
Builder. Vzhledem k tomu, Ze odznakovy titul Business Builder a titul President Director Business Builder nejsou povazovany za Leadership
Teamy, nedostavaji Ucty Brand Affiliate za objem dosazeny témito tituly 5 % navic. Viz dodatek D.

. Mésicni vyplaceni

Ke konci kazdého mésice vam vypocitame Leading Bonus (Bonus za vedeni). Leading Bonus (Bonus za vedeni) je obvykle zaznamenan na
vasem Uc¢tu Nu Skin béhem prvniho tydne kazdého mésice a automaticky je iniciovan pfevod do vasi financni instituce (v zavislosti na
pozadavcich trhu).

. ZpuUsobilost

Pouze Brand Representatives s odznakovym titulem Gold nebo vyssim, ktefi maji dobrou povést a dosahnou alespon 3 000 bod( Skupinového
objemu prodeje (GSV), jsou opravnéni ziskat Leading Bonus (Bonus za vedeni). Pokud vyuzijete Flexni body k udrzeni statusu Brand
Representative nebo o néj pfijdete, nebudete mit v daném mésici narok na Leading Bonus (Bonus za vedeni). Viz ¢ast 3.2 a 3.3.



3.1

STATUS BRAND REPRESENTATIVE

KVALIFIKACE NA BRAND REPRESENTATIVE

Kvalifikacni pozadavky na status Brand Representative

Chcete-li se kvalifikovat jako Brand Representative, musite predlozit Dopis o zdméru LOI a dosahnout Skupinového objemu prodeje 2 000 bodd
(véetné 500 bodl z Objemu prodeje L1) béhem kvalifikaéniho obdobi pro Brand Representative. Kvalifikaci na Brand Representative mizete
dokoncit tak rychle, jak chcete (za tyden nebo za dva mésice), ale pokud se rozhodnete pro kvalifikaci v prlbéhu dvou mésicl, musite kazdy
mésic ziskat alespori 1000 bod{ Skupinového objemu prodeje (véetné 250 bodd Objemu prodeje L1).

Formular Dopis o zaméru LOI najdete po pfihlaseni do svého Uctu Nu Skin.

Obdobi kvalifikace na status Brand Representative
Obdobi kvalifikace na status Brand Representative zac¢ina v mésici, ve kterém odeslete Dopis o zaméru LOI. Kvalifikaci na titul Brand
Representative musite dokoncit do konce nasledujiciho mésice.

PRIKLAD: Pokud za$lete Dopis o zaméru LOI 25. ervna, abyste se kvalifikovali jako Brand Representative, vase kvalifika¢ni obdobi pro Brand
Representative zacne v ¢ervnu. Kvalifikacni obdobi na status Brand Representative skonci dfive:

i datem, kdy se stanete Brand Representative po spinéni kvalifikacnich pozadavk{ pro Brand Representative (viz ¢ast 3.1A);
ii. a to na konci prvniho mésice vaseho Kvalifikacniho obdobi na ziskani titulu Brand Representative, pokud nesplnite minimalni
pozadovany Objem prodeje pro prvni mésic kvalifikace pro Brand Representative (1000 bod{ Skupinového objemu prodeje, véetné
250 bod0 Objemu prodeje L1);
iii. do konce druhého kalendarniho mésice po odeslani Dopisu o zaméru LOI, nesplnite-li v tomto druhém mésici Kvalifikacni pozadavky
na titul Brand Representative. Pokud jste ve vySe uvedeném pfikladu spinili minimalni pozadavky v ¢ervnu, ale ne v Cervenci, vase
Kvalifikacni obdobi na ziskani titulu Brand Representative skonci posledni den v ¢ervenci.

Spinéni Kvalifikaénich pozadavkd na titul Brand Representative a postup na vy$3i Groven

Po spinéni Kvalifikacnich pozadavk( na titul Brand Representative se stanete Brand Representative prvni den nasledujiciho tydenniho obdobi (8.,
15. nebo 22. den daného mésice nebo 1. den nasledujiciho mésice) a poté mlzete zacit ziskavat Building Bonus (Bonus za rlist) za nové
dokonceny Skupinovy objem prodeje. Viz tabulku 2.A. Po Datu kariérniho postupu na titul Brand Representative mizete také zacit ziskavat
Leading Bonus (Bonus za vedeni) za v§echny zplsobilé Objemy prodeje z nakupl vaseho Teamu.

Jakmile Brand Affiliates ve vasi Kruhové skupiné postoupi na titul Brand Representative, mlze byt vas Team a nasledny postup ovlivnén

nasledujicim zplsobem:

i. Pokud je nékdo z vasi Kruhové skupiny také v kvalifikaci na status Brand Representative, stane se ¢lenem vaseho Teamu pouze tehdy,
pokud: (1) uspésné dokonci svij prvni mésic kvalifikace na status Brand Representative ve stejném mésici nebo dfive nez v mésici, kdy spini
své pozadavky na kvalifikaci Brand Representative; a (2) dokonci kvalifikaci na status Brand Representative v ramci svého kvalifikacniho
obdobi na Brand Representative. Viz dodatek A.

ii. Pokud Brand Affiliate ve vagi Kruhove skupiné dokondi kvalifikaci na status Brand Representative pred vyse uvedenymi Ih(tami, je zafazen do
Teamu dal$iho Brand Representative nad vami a vy neziskate zadny Building Bonus (Bonus za rlst) ani Leading Bonus (Bonus za vedeni) z
jeho prodejni ¢innosti. Viz dodatek A.

Nesplnéni Kvalifikagnich pozadavk{ na titul Brand Representative

Pokud nesplnite Kvalifikacni pozadavky na titul Brand Representative béhem Kvalifikacniho obdobi na ziskani titulu Brand Representative, bude
va$e kvalifikace na titul Brand Representative ukoncena. Pokud se chcete znovu pokusit kvalifikovat jako Brand Representative, musite zaslat
novy Dopis o zaméru LOI a znovu pokusit o kvalifikaci na titul Brand Representative.

STATUS BRAND REPRESENTATIVE

. Udrzeni nebo ztrata statusu Brand Representative

Pozadavky na udrZeni zacinaji prvni cely mésic po spinéni Kvalifikacnich poZadavk{ na titul Brand Representative. Viz dodatek A. Va$ status
Brand Representative bude udrzovan na zakladé vasich mésicnich prodejnich vysledkd.

I. Pokud za mésic ziskate alespor 2 000 bod Skupinového objemu prodeje (GSV), zachovéte si pro dany mésic status Brand Representative.

1. Pokud se vam nepodafi dosahnout 2 000 bod{ Skupinového objemu prodeje (GSV), ale presto dosahnete alesporn 500 bod{ Skupinového
objemu prodeje (GSV) za mésic a mate k dispozici dostate¢ny pocet Flexnich bod( (popsanych v ¢asti 3.3 nize), abyste vyrovnali rozdil
chybéjicich bodd Skupinového objemu prodeje (GSV) (napf. 500 GSV plus 1500 Flexnich bod(), budou vase Flexni body pouZzity k udrzeni
vaseho statusu Brand Representative pro dany mésic. Pokud jsou Flexni body pouzity k udrzeni statusu Brand Representative, nemate v
daném mésici narok na ziskani Building Bonus (Bonus za rlist) ani Leading Bonus (Bonus za vedeni).

. Pokud nesplnite pozadavky na udrzeni, ztratite status Brand Representative a od prvniho dne nasledujiciho mésice se stanete Brand Affiliate.
Jakmile ztratite status Brand Representative, nebudete jiz mit narok na ziskavani Building nebo Leading Bonus a ztratite sv{j Team i Kruhové
skupiny a Teamy podfizenych Brand Representatives, které se posunou o generaci vySe a stanou se soucasti Prodejni sité Brand
Representatives nad vami. Prodejni sit mdzete obnovit pomoci procesu Restart. Viz dodatek C.

Nesmite si udrzovat svij status nebo odznakovy titul vytvarenim faleSnych uctll, nakupem dalsich Produktl nebo jakoukoli jinou formou
manipulace, ktera porusuje ducha a zamér tohoto Planu nebo Politiky a Postupl spolecnosti Nu Skin.



3.3 FLEXN{ BODY

A. Popis
Flexni body jsou nahradou Skupinového objemu prodeje (GSV) a slouzi k udrzeni vaseho statusu Brand Representative, pokud za mesic
neziskate alespon 2 000 bod0 Skupinového objemu prodeje (GSV). Za mésic nemUzZete vyuzit vice nez 1500 Flexnich bod(.

Flexni body neposkytuji Objem prodeje ani Hodnotu objemu prodeje a za Flexni body se nevyplaci Zadny bonus. Flexni body nemaiji Zadnou
penézni hodnotu a nemohou byt v Zadném pfipadé vyménény za penize. Platnost Flexnich bod{ nekonéi a mliZete nasbirat maximalné 3 000
Flexnich bod(; pokud vSak ztratite status Brand Representative, vSechny nasbirané Flexni body vam propadnou. Pokud jsou Flexni body pouZzity
k udrzeni statusu Brand Representative, nemate v daném mésici narok na ziskani Building Bonus (Bonus za rlst) ani Leading Bonus (Bonus za
vedeni).

B. Pfid&lovani Flexnich bodd
Jako novy Brand Representative a kazdy nasledujici rok v mésici vyroci postupu na Brand Representative vam budou pfidéleny Flexni body. Na
zacatku prvnich tfi celych mésicl, kdy jste novym Brand Representative, vam bude v prvnim mésici pfidéleno 1500 Flexnich bodd, ve druhém
mésici 1000 Flexnich bodd a ve tfetim mésici 500 Flexnich bodd, celkem tedy 3 000 Flexnich bodl. Kazdy nasledujici rok vam bude v mésici
vaseho vyroci ziskani statusu Brand Representative pridéleno dalsich 1500 Flexnich bod0. V kazdém okamziku mdZete shromazdit maximalné
3 000 Flexnich bodu. Vase Flexni body se projevi na vasem uc¢tu Nu Skin.

Pokud ztratite status Brand Representative a znovu splinite kvalifikaci Brand Representative (véetné procsu Restart), bude vam v prvnim celém
mésici pridéleno 1000 Flexnich bod( a ve druhém mésici po datu postupu 500 Flexnich bodd.



4.

4.3

DALSIi PODMINKY

BONUSY

. ZpuUsobilost pro Bonusy

Abyste méli narok na jakékoli bonusy (s vyjimkou Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje)), musite kazdy mésic prodat Produkty péti
rlznym pifimym zakazniklm. Pokud tento poZzadavek nespinite, musite to neprodlené oznamit Spole¢nosti. Spole¢nost bude provadét nahodné
kontroly Brand Affiliates, aby se ujistila o pInéni tohoto pozadavku.

. Vypod&ty Bonusl

Bonusy se vypocitavaji na zakladé denniho, tydenniho a mésic¢niho rozvrhu (jak je stanoveno spolec¢nosti Nu Skin) a zaznamenavaji se na vasem
uctu Nu Skin.

. Bonusy a sménné kurzy

PFi vypoctu vasich BonusU jsou Prodejni hodnoty pro stanoveni odmény prodejci z prodeje Produktl na réznych trzich pfevadény na vasi ménu
podle prdmérného denniho sménného kurzu predchoziho mésice.

PRIKLAD: Napiiklad pfi uréovani zakladu pro vypocet Bonusl za bfeznoveé trzby by Spolec¢nost pouZzila inorovy prdmérny denni sménny kurz.

. Verze pro domdci trh

Tato verze Planu se vztahuje pouze na Brand Affiliates, ktefi maji Brand Affiliate ID pro Evropu, Stfedni vychod a Afriku. Plan vém nabizi moznost
ziskat Bonusy za prodej na véech nasich globalnich trzich, s vyjimkou pfipadd, kdy je zahrani¢ni Ucast omezena (konkrétni trhy zjistite od svého
Account Managera). Pokud mate Brand Affiliate ID pro Evropu, Stfedni vychod a Afriku, pak se vase zpUsobilost pro Bonusy a srovnavaci kritéria
budou fidit podle podminek této verze Planu, a to i v pfipadé, Ze ¢lenové vasi Kruhové skupiny nebo Teamu maji Brand Affiliate ID z jinych trhd.

PRIKLAD: Pokud jste Brand Representative s Brand Affiliate ID pro Evropu a Afriku a zaregistrujete ¢lena v Australii, ktery si zakoupi nékteré
Produkty prostfednictvim webovych stranek nuskin.com v Australii, pokud se tato osoba (a) zaregistruje jako vas zakaznik a (b) je ve vasi
Kruhové skupingé, kdyz si zakoupi Produkty na trhu v Australii, pak tyto ndkupy Produktd budou mit Objem prodeje a Hodnotu objemu prodeje ,
které jsou pro tyto Produkty stanoveny na trhu v Australii. Hodnota objemu prodeje v Australii budou v dobé prodeje pfevedeny na mistni ménu
trhu odpovidajici vasemu Brand Affiliate ID. Informace tykajici se Objemu obchodd, Hodnoty objemu prodeje, cen a dalSich informaci o
kompenzacich za prodej jednotlivych Produktl na daném trhu vas poskytne zastupce mistniho trhu.

Tento Plan se nevztahuje na nase podniky na pevninské Cing, ve Vietnamu a v Indii, které funguji na zékladé jinych obchodnich modeld.

Odebirani vam vypléacenych Bonust

Spole¢nost mé pravo ziskat zpét Bonusy, které vam byly vyplaceny, jak je uvedeno v Politice a Postupech spolec¢nosti Nu Skin, v€etné vraceni
BonusU, které byly vyplaceny na Produkty, které byly nasledné vraceny. Doba a zpUsob vraceni zavisi na Bonusu a na tom, kdy jsou Produkty
vraceny. Viz dodatek B. Souhrn nasich zasad pro vraceni zbozi naleznete na nuskin.com.

Postup na Brand Representative; postup na dalsi tituly
Postup na Brand Representative probiha tydné. Ostatni zmény odznakovych titulll se objevuji pouze béhem vypoctu mési¢niho bonusu a na
vasem Uctu Nu Skin se projevi nejpozdéji 5. dne nasledujiciho mésice. Viz dodatek A.

. Promo akce a nacené&ni Produktd

MUzZeme upravit zvefejnénou maloobchodni cenu, Objem prodeje, Hodnotu objemu prodeje a cenu pro ¢leny. Informace o pfipadnych slevach a
jejich dopadech na ceny, Bonusy, Objem prodeje, Hodnotu objemu prodeje a dal$i informace tykajici se kompenzace za prodej pro jednotlivé
Produkty najdete v oznamenich o cenach a promo akcich Produktll na vasem trhu.

. Dalsi kompenzace za prodej

I. Maloobchodni zisk se rovna (1) cené, za kterou Produkt prodavate, minus (2) vase naklady (nakupni cena, dané, postovné, obchodni naklady
atd.). Veskery maloobchodni zisk ziskany mimo systémy spole¢nosti Nu Skin si ponechavate.®

ii. Mdzete také ziskat motivacni vylety nebo jiné nepenézni odmény a kompenzace z jinych kratkodobych motivacnich pobidek k prodeji, které
nejsou zahrnuty v Planu prodejni vykonnosti.

UKONCEN{ UCTU BRAND AFFILIATE

. Ztrata vyhod statusu Brand Affiliate

Po ukonceni Uctu Brand Affiliate ztracite vSechny vyhody jako Brand Affiliate, v€etné pfistupu k uctu Brand Affiliate, Kruhoveé skupingé, Teamu,
Prodejni siti, Objemu prodeje generovaného vasi Kruhovou skupinou nebo Teamem a k bonusdm.

Presun U&tu Brand Affiliate
Spole¢nost ma pravo, pokud je to oddvodnéné nezbytné, odlozit jakykoli pfesun uctu Brand Affiliate a jakékoli ¢asti jeho Kruhové skupiny
spotrebiteld nebo prodejni sité nahoru v prodejni siti nebo do jiné prodejni sité.

DALSI MATERIALY A PREKLADY

V pfipadé jakychkoli rozpord mezi podminkami uvedenymi v tomto Planu a marketingovymi materialy nebo jinym souvisejicim obsahem plati
tento Plan. Pokud zakon neuvadi jinak, pak v pfipadé, Ze jsou mezi anglickou verzi tohoto Planu a jeho pfekladem jakékoli nesrovnalosti, pak ma
prednost anglicka verze.

3 Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 10.



4.4 vYJIMKY

A.

4.5

4.6

4.7

4.8

Udéleni Vyjimek z Planu

Spole¢nost se mlze vzdat vymahani urcitych pozadavkd nebo podminek uvedenych v tomto Planu (spole¢né ,Vyjimky z planu”) nebo je mize
pozménit. Spole¢nost mdze udélit Vyjimky z Planu (1) individuadlnimu uctu Brand Affiliate nebo (2) jakémukoli poc¢tu Uctl, véetné celého Teamu
nebo trhu. Poskytnuti Vyjimky z Planu Uétu Brand Affiliate nezavazuje Spolecnost k udéleni Viyjimky z Planu jakémukoli jinému U&tu Brand
Affiliate, Teamu nebo trhu. Jakakoli podstatna vyjimka z Planu vyzaduje vyslovny pisemny souhlas opravnéného pracovnika Spolecnosti a
Spole¢nost neni povinna poskytnout ostatnim Brand Affiliates, v€etné dalSich Brand Affiliates nad Brand Affiliate, pisemné ¢i jiné oznameni o
vyjimce z Planu.

. Ukonceni Vyjimek z Planu

Spole¢nost méze kdykoli a z jakéhokoli dlvodu ukoncit jakoukoli dfive udélenou vyjimku z Planu, a to bez ohledu na dobu, po kterou byla
vyjimka platna. Pokud byla Vyjimka z Planu udélena konkrétnimu Brand Affiliate, pak je Vyjimka z Planu osobni pro konkrétniho Brand Affiliate a
Spolec¢nost. Vyjimky z Planu zaniknou pfevodem uc¢tu Brand Affiliate bez ohledu na formu pfevodu (napf. prodejem, postoupenim, pfevodem,
odkazem, ze zakona nebo jinak) a kazda takova vyjimka bude neplatna.

TERMINOLOGIE
Podminky tohoto Planu se mohou liSit od podminek pfedchozich verzi Planu a mohou byt revidovany.

PRAVO NA ZMENU
Tento Plan mlzeme kdykoli upravit podle viastniho uvazeni. Pokud tento Plan zménime, ddame vam védét 30 dnll pred tim, neZ zména nabude
ucinnosti.

DODRZOVANI PREDPISU
Abyste se mohli kvalifikovat k ziskavani Bonusl, musite splfiovat poZadavky uvedené v tomto Planu, ve Smlouvé Brand Affiliate a v Politice
a Postupech spole¢nosti Nu Skin.

TYDENNI A MESICNI OBDOBI

Jakykoli odkaz na ,mésic" znaci kalendarni mésic. Jakykoli odkaz na ,tyden”, ,tydné” nebo ,tydenni obdobi” znamena obdobi sedmi dnd
zacinajici 1., 8., 15. nebo 22. dne kazdého mésice s tim, Ze Ctvrty tyden kazdého mésice bézi az do konce mésice. Vypocty Bonusl jsou
provadeny v casovem pasmu MST ve mésteé Provo v Utahu ve Spojenych statech americkych (koordinovany svétovy ¢as [UTC-7]).

POZNAMKA 1:
FRANCIE: ,VDI Mandataires” nesméji prodavat pfimo neregistrovanym zakaznik{im.

ITALIE: Incaricati m{iZe pfimo & nepfimo propagovat sbér nakupnich objednavek v sidle koncovych spotfebitel(l
pouze v zastoupeni spole¢nosti. Jako Brand Affiliate (Incaricato) miZete nakupovat Produkty pouze pro uspokojeni
osobnich potreb a potreb lidi zijicich ve vasi domacnosti; vSechny objednavky, které jste obdrzeli od
neregistrovanych zakaznikd, musite predat Spolecnosti.
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SLOVNICEK

Bonus: Odmeény za prodej vyplacené prostfednictvim tohoto Planu, véetné Retailing, Level 1, Level 2, Building a Leading Bonus. Bonusy
nezahrnuji Zzadny maloobchodni zisk, ktery miZete ziskat za Produkty, které si zakoupite a prodavate pfimo neregistrovanym zakazniklim nebo
jakékoli jiné penézni ¢i bezhotovostni odmény. Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 10.

Brand Affiliate: Osoba, ktera se zaregistruje u spolecnosti Nu Skin jako Brand Affiliate a mdze nakupovat Produkty za ceny pro ¢leny, prodavat
Produkty a registrovat Zakazniky a Brand Affiliates. Brand Affiliate se také pouziva jako obecné oznaceni véech Brand Affiliates a Brand
Representatives. Napriklad kdyZ se hovofi o vSech Brand Affiliates, titul Gold nebo Emerald a vyssi jsou také oznacovani jako Brand Affiliates.
Brand Affiliates nejsou zakaznici.

Brand Representative: Brand Affiliate, ktery Uspésné splnil podminky Kvalifikace a neztratil sv{j status Brand Representative. Pojem Brand
Representative se dale pouziva jako obecné oznaceni pro véechny Odznakove tituly Brand Representative a vyssi. Napfiklad Ruby nebo
Diamond mohou byt v kontextu, kdy se mluvi o vSech Brand Representatives, zahrnuti do obecného oznaceni Brand Representatives.

Building Bonus (Bonus za rdist): Bonus, ktery vyplaci 10-25 % z Hodnoty objemu prodeje (CSV) ze Skupinového objemu prodeje Produktd
zakoupenych prostifednictvim systém( Nu Skin Brand Affiliates a zakazniky ve vasi Kruhové skuping, jak je popséno v ¢asti 2.5.

Business Builder Position (BBP): Titul umistény ve vasi G1. Titul BBP vam bude udélen po prvnim mésici, kdy ziskate odznakovy titul Blue
Diamond Director. Viz dodatek D.

Cena pro Member: Cenikova cena Produktl pro Member i Brand Affiliates bez dané a dopravy. Cena pro ¢leny je stanovena mistnim trhem a
mUze byt ¢as od ¢asu upravovana v ramci promo akci a odmén.

Datum kariérniho postupu na titul Brand Representative: Prvni den tydenniho obdobi po dokonceni kvalifikace na Brand Representative. Pokud
se kvalifikujete jako Brand Representative v 1., 2. nebo 3. tydnu mésice, bude vase Datum kariérniho postupu na titul Brand Representative bude

8., 15. nebo 22. den daného mésice. Pokud se kvalifikujete jako Brand Representative ve 4. tydnu meésice, bude vasim Datem kariérniho postupu

na titul Brand Representative prvni den nasledujiciho mésice. Viz dodatek A.

Dopis o zaméru LOI: Dokument, ktery predkladate prostrednictvim systémd Nu Skin, abyste spole¢nosti oznamili svj zamér kvalifikovat se jako
Brand Representative.

Flexni body: Flexni body jsou ndhradou za Skupinovy objem prodeje pro pouziti k udrzeni vaseho statusu Brand Representative, pokud za mésic
nedosahnete alespor 2 000 bod{ Skupinového objemu prodeje. Flexni body neposkytuji Objem prodeje ani Hodnotu objemu prodeje a za Flexni
body se nevyplaci zadny bonus. Flexni body nemaji zadnou penézni hodnotu a nemohou byt v zadném pfipadé vymeénény za penize. Platnost
Flexnich bodd nevyprsi a v kazdém okamziku mdzete shromazdit maximalné 3 000 Flexnich bodl. Pokud vSak ztratite status Brand
Representative, prijdete o vSechny nasbirané Flexni body. Viz ¢ast 3.3.

Generace: Urovné Brand Representatives ve vasem Teamu. Kazdy Brand Representative, ktery je pod vasim pfimym vedenim a ktery je prvni
Brand Representative pod vami ve vasem Teamu, je vas Brand Representative Generace 1. Brand Representatives, ktefi jsou na dalsi urovni pod
nimi, jsou Brand Representatives G2 a tak dale. Brand Affiliates, ktefi neziskali status Brand Representative, netvofi Generaci, ale jsou soucasti
Kruhové skupiny svého Brand Representative. Napfiklad Brand Affiliates (ktefi neziskali status Brand Representative) vaseho Brand
Representative G1 nejsou soucasti vasi Kruhoveé skupiny G2; misto toho jsou soucasti skupiny vaseho Brand Representative G1.

Hodnota objemu prodeje (CSV): Hodnota v dané méné nastavena u kazdého Produktu, pouziva se k vypoctu L1, L2, Building Bonus (Bonus za
rlst) a Leading Bonus (Bonus za vedeni). Hodnota objemu prodeje je ¢as od ¢asu upravovana kvUli riznym faktordm, mezi které patfi Upravy
cen, vykyvy ménovych kurzd, propagacni akce atd. Hodnota objemu prodeje se méni v zavislosti na Objemu prodeje a obecné se nerovna
Objemu prodeje Produktu. Nekteré Produkty mohou mit nulovou Hodnotu objemu prodeje. Informace o vysi Hodnoty objemu prodeje (CSV) a
dalsi informace o kompenzacich za prodej jednotlivych Produktd mUzZete ziskat po pfihlageni se do svého uctu Nu Skin. Pfi prodeji Produktd na
vice trzich se Hodnota objemu prodeje méni na ménu vaseho domovského trhu.

Kruhova skupina: Vasi Kruhovou skupinu tvofite (1) vy, (2) kterykoli z vasich ¢len(l, maloobchodnich zékaznik( a Brand Affiliates a (3) kterykoli z
¢lend, maloobchodnich zakaznik( a Brand Affiliates vasich Brand Affiliates a tak dale az po dal$iho Brand Representative pod vami, avsak nikoli
vcetné néj. Vase Kruhova skupina bude zahrnovat skupiny vasich Brand Affiliates, ktefi jsou v kvalifikaci na Brand Representative. Brand Affiliate,
ktery dokonci kvalifikaci na Brand Representative, opusti vasi Kruhovou skupinu a on i jeho Kruhova skupina se stanou soucasti vaseho Teamu.

Kvalifikace na Brand Representative: Postup, jak se stat Brand Representative. Viz Cast 3.1.

Kvalifikaéni poZzadavky na status Brand Representative: BEhem Kvalifikacniho obdobi na ziskani titulu Brand Representative musite predlozit
Dopis o zaméru LOI a splnit Kvalifikaci, jak je popsano v ¢asti 3.1.

Leadership Team: Vase Leadership Teamy se skladaji z vasSich Brand Representatives G1-G6 a zacinaji u kazdého z vasich Brand
Representatives G1. Kazdy z vasich Leadership Team( je samostatny a vedou ho jednotlivi Brand Representatives G1. Viz ¢ast 2.6.

Leading Bonus (Bonus za vedeni): Bonus vyplaceny kazdy mésic, pokud mate odznakovy titul Gold nebo vyssi, a to na zakladé Hodnoty
objemu prodeje z Objemu prodeje, ktery vygeneroval vas Team. Viz ¢ast 2.6.
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Level 1 (L1) Bonus: Bonus, ktery vyplaci 5 % z Hodnoty objemu prodeje (CSV) z Objemu prodeje L1 za Produkty zakoupené prostrednictvim
systém0 Nu Skin Brand Affiliates a zakazniky, jak je popsano v ¢asti 2.2.

Level 2 (L2) Bonus: Bonus, ktery vyplaci 5 % z Hodnoty objemu prodeje (CSV) z Objemu prodeje L2 za Produkty zakoupené prostfednictvim
systémU Nu Skin Brand Affiliates a zékazniky, jak je popsano v ¢asti 2.3.

Maloobchodni zakaznici: Kazdy zakaznik, ktery zakoupi Produkty prostfednictvim systém@ Nu Skin a neni ¢lenem nebo Brand Affiliate. Bonus
za nakup Produktu maloobchodnim zakaznikem se vyplaci osobé se statusem Brand Affiliate, ktery je identifikovan jako prodavajici v okamziku
konkrétni objednavky Produktu. V pfipadé tohoto Planu neni neregistrovany zakaznik zahrnut do definice maloobchodnich zakaznik(.
Maloobchodni zékaznici se tohoto Planu neucastni a nemohou dale prodavat Produkty ani registrovat jiné zakazniky nebo Brand Affiliates.

Member: Zékgznik, ktery se zaregistruje prostifednictvim Systém0 Nu Skin na zakladé pozvani Brand Affiliate k ndkupu Produktl Nu Skin za cenu
pro Member. Clenové nemohou registrovat zakazniky ani Brand Affiliates, nemohou dale prodavat Produkty Nu Skin a neuc¢astni se tohoto Planu.

Neregistrovani zakaznici: Fyzické osoby, které zakoupi Produkty od Brand Affiliate mimo systémy Nu Skin (bez ohledu na to, zda
neregistrovany zakaznik predtim zakoupil Produkty pfimo od spolecnosti Nu Skin). Neregistrovani zakaznici se tohoto Planu neucastni
a nemohou dale prodavat Produkty ani registrovat zakazniky. Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 10.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. a jeji pfidruzené spole¢nosti (s vyjimkou spole€nosti Rhyz, Inc. a jejich dcefinych spole¢nosti).

Obdobi kvalifikace na status Brand Representative: Obdobi, které zac¢ina v kalendarnim mévsici, v némz jste poslali Dopis 0 zaméru LOI.
Kvalifikaci na titul Brand Representative musite dokoncit do konce nasledujiciho mésice. Viz Cast 3.1.

Objednavky Drop Ship: Podléhaji mistni dostupnosti a platnym predpis@im. Pokud je k dispozici, Drop Ship je objednavka, kterou zadate na svém
ucétu Brand Affiliate, ale oznacite ji jako prodej zakaznikovi. Aby byla objednavka typu Drop Ship zpUsobild, musi byt jako takova oznacena a
prodana spolecnosti a odeslana pfimo vasemu zakaznikovi v okamziku nakupu.

Objem prodeje (SV): Hodnota bez mény stanovena pro kazdy Produkt, ktery se pouziva ke kvantifikaci prodeje Produktu a ktera se agreguje za
ucelem méreni zpUsobilosti pro rlizna vykonnostni méfitka, jakoz i pro stanoveni procenta Bonusu. Objem prodeje se ¢as od ¢asu upravuje na
zakladé uvazeni Spole¢nosti. Objem prodeje neni to samé jako Hodnota objemu prodeje (CSV). Informace o Objemu prodeje a dalsi informace
o kompenzacich za prodej jednotlivych Produktd mlzete ziskat po pfihlaseni do svého Uctu Nu Skin.

Objem prodeje Leadership Teamu (LTSV): Soucet véech ObjemU prodeje daného Leadership Teamu. Viz ¢ast 2.6.

Objem prodeje Level 1 (L1SV): Soucet vSech Objem{ prodeje Produktd z nakup( vasich L1 zdkaznik( Brand Affiliates a z vasich zpdsobilych
objednavek Drop Ship.

Objem prodeje Level 2 (L2 SV): Soucet véech ObjemU prodeje Produktl z nakupt vasich L2 a zpUsobilych objednavek Drop Ship vasich osobné
registrovanych L1 Brand Affiliates.

Odznakovy titul: Odznakové tituly ziskavate jako Brand Representative na zakladé vasich Leadership Teamd a jejich Objemu prodeje. Vas
Odznakovy titul ur€uje pocet Generaci, za které budete moci ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni). Viz tabulku 2.B.

Osoba: Fyzicka osoba nebo obchodni subjekt.

Osobni registrace: Akt registrace osoby u spolecnosti Nu Skin. Napfiklad kdyz se Brand Affiliate nebo ¢len zaregistruje u spole¢nosti Nu Skin a
uvede vas jako sponzora nebo kdyz se maloobchodni zakaznik zaregistruje u spole¢nosti Nu Skin a uvede vas jako prodejce v dobé objednavky
konkrétniho Produktu, stane se vasim osobné registrovanym Brand Affiliate, osobné registrovanym ¢lenem nebo osobné registrovanym
maloobchodnim zdkaznikem.

Plan prodejni vykonnosti: Tento Plan prodejni vykonnosti (dale také jako ,Plan”) (véetné zmén, které mohou byt v budoucnu zaclenény) stanovi
podminky kompenzace za prodej, kterou mUzete ziskat jako Brand Affiliate, ktery se Ucastni tohoto Planu.

Podnikatelsky subjekt: Jakykoli obchodni subjekt, jako je spolecnost, partnerstvi, spole¢nost s ru¢enim omezenym, fond nebo jina forma
obchodni organizace se samostatnou pravni osobou, ktery byl legalné vytvoren v souladu se zakony jurisdikce, ve které byl takovy subjekt
zalozen

Presidential Director Business Builder Position (Presidential Director BBP): Titul umistény v G1vaseho BBP. Titul Presidential Director BBP
vam bude udélen po prvnim mésici, kdy ziskate titul Presidential Director. Viz dodatek D.

Prodejni sit: Vase prodejni sit se skldda z vasi Kruhové skupiny, vaseho Teamu a Kruhovych skupin a TeamU Brand Representatives pod vasim
Teamem.

Produkty: VeSkere zbozi a sluzby nabizené spolecnosti Nu Skin.

Restart: Proces, ktery dava byvalym odznakovym tituldm Gold nebo vysSim pfilezitost ziskat zpét svou prodejni sit (jako by status Brand
Representative neztratili). Viz dodatek C.
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Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje): Rozdil mezi (1) maloobchodni cenou zaplacenou vasim maloobchodnim zékaznikem
(s vyjimkou dodacich naklad( a dani) pfi nakupu Produktl pfimo od spole¢nosti Nu Skin a (2) cenou pro ¢leny. Viz ¢ast 2.1.

Skupinovy objem prodeje (GSV): Soucet Objemu prodeje ze vSech nakupl Produktl v rdamci vasi Kruhové skupiny.

Smlouva Brand Affiliate: Smlouva mezi vami a spole¢nosti Nu Skin, ktera stanovi urcité podminky tykajici se vaseho vztahu se spole¢nosti
Nu Skin.

Spolecnost: Nu Skin nebo ,my".

Systémy Nu Skin: Jakykoli proces, aplikace nebo jiny digitalni majetek v ramci digitalniho ekosystému spolec¢nosti Nu Skin ur¢eny spolecnosti
Nu Skin pro nakup nebo prodej Produktd Nu Skin, véetné Nu Skin Prysm iO, Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite, Personal Offer
Tool nebo jakékoli jiné platformy zprostfedkované spolecnosti Nu Skin.

Team: Vas Team se sklada ze vSech generaci Brand Representatives a jejich Kruhovych skupin podle vaseho Odznakoveho titulu (viz tabulku 2.B). Vas
Team nezahrnuje vas ani vasi Kruhovou skupinu.

Uget Brand Affiliate: Ucet vytvoFeny pfi registraci jako Nu Skin Brand Affiliate. PFi vytvoreni Uétu Brand Affiliate vam bude pridéleno ID &islo
Brand Affiliate.

Ucet Nu Skin: Digitalni U¢et v rdmci nastrojd spole¢nosti Nu Skin (napf. aplikace Nu Skin Stela a nuskin.com), ktery vam umozfuje pristup k
nastrojiim a informacim pro podporu vaseho podnikani v Nu Skin, véetn& podrobnosti o vasich bonusech, platbach a Upravach provizi. Uget Nu
Skin pro vas bude automaticky vytvofen ve chvili, kdy se stanete Brand Affiliate. Na uctech Nu Skin nenabiha urok. Pfijimajici financni instituce a
spole¢nost Nu Skin mohou Uctovat poplatky za sluzby. Spolec¢nost Nu Skin automaticky prevede vas zbyvajici zlstatek bonusu na konci
kazdého tydenniho a/nebo mési¢niho vyplatniho obdobi. Pro automatizované prevody od spolec¢nosti Nu Skin existuji specifické pozadavky trhu.

Udrzeni (také jako udrzovani): Pozadavek dosahnout alesporn 2 000 bod{ Objemu skupinového prodeje za mésic, abyste si udrzeli status
Brand Representative a méli narok na vyplaceni Building a Leading Bonus. Chcete-li si udrZet status Brand Representative, m(Zete také pouzit
Flexni body k nahrazeni az 1500 chybéjicich bodd Skupinového objemu prodeje. Pokud vSak vyuZijete Flexni body k udrZeni statusu Brand
Representative, nebudete mit v daném mésici narok na ziskani Building Bonus (Bonus za rlist) nebo Leading Bonus (Bonus za vedeni). Viz ¢ast
3.2 a dodatek A.

Uroveii: Vase Kruhova skupina je organizovana podle Urovni. Vasi L1 zakaznici a Brand Affiliates jsou maloobchodni zakaznici, &lenové a Brand
Affiliates na prvni urovni vasi Kruhoveé skupiny. Vasi L2 zakaznici a Brand Affiliates jsou zakaznici a Brand Affiliates na druhé urovni vasi Kruhove
skupiny. Vase Kruhova skupina nezahrnuje Brand Representatives ani jejich Kruhové skupiny.

Zakaznik: Kazdy, kdo si zakoupi Produkty, ale netucastni se tohoto Planu a nemUze dale prodavat Produkty nebo registrovat dalsi zakazniky
nebo Brand Affiliates. Brand Affiliates nejsou zakaznici.

Zasady a postupy: Dokument, ktery je soucasti smlouvy mezi vami a spolecnosti Nu Skin a stanovi urcitou Politiku a Postupy tykajici se vaseho
podnikani.
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DODATEK A -BLIZSi UDAJE O KVALIFIKACI

Nize jsou uvedeny blizsi informace tykajici se Kvalifikace na Brand Representative, v¢etné ddlezitych dat, udrzovani, Bonusd a dalsich informaci.

A.1 UDRZENi PO POSTUPU NA STATUS BRAND REPRESENTATIVE
Pokud je Datum kariérniho postupu na titul Brand Representative prvnim dnem meésice, musite spinit pozadavky na udrzeni pocinaje timto
mésicem. Pokud Datum kariérniho postupu na titul Brand Representative nastane po prvnim dni mésice, musite pozadavky na udrzeni splnit
pocinaje nasledujicim mésicem.

PRIKLAD: Pokud dokonéite kvalifikaci na Brand Representative ve ¢tvrtém kvétnovém tydnu, vase Datum kariérniho postupu na titul Brand
Representative je 1. Cervna a v Cervnu musite splnit pozadavky na udrzeni. Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative v prvnim
¢ervnoveéem tydnu, je vase Datum kariérniho postupu na titul Brand Representative 8. Cervna a v Cervenci musite splnit pozadavky na udrzeni.

A.2 BONUSY PO POSTUPU NA STATUS BRAND REPRESENTATIVE

A. Building Bonus (Bonus za rist)
Building Bonus ziskate ze Skupinového objemu prodeje dosazeného v den Datumu kariérniho postupu na titul Brand Representative nebo
pozdéji. Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative béhem prvniho tydne v mésici, je vasim Datem kariérniho postupu na titul Brand
Representative 8. den a mlZete zacit ziskavat Building Bonus (Bonus za rlst) na zakladé Skupinového objemu prodeje 8. den nebo pozdéji.
Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative ve Ctvrtem tydnu meésice, je vasim Datem kariérniho postupu na titul Brand Representative 1.
den nasledujiciho mésice a mlzZete zacit ziskavat Building Bonus (Bonus za rlst) na zakladé Skupinového objemu prodeje 1. dne nasledujiciho

mésice nebo pozdéji.

Po Datu kariérniho postupu na titul Brand Representative se vas nasledny Skupinovy objem prodeje jiz nebude podilet na Skupinovém objemu
prodeje dalSiho Brand Representative nad vami. Misto toho se vas Skupinovy objem prodeje bude podilet na Objemu prodeje jejich Teamu a na
Leading Bonus (Bonus za vedeni).

PRIKLAD: Pokud dokongite kvalifikaci na Brand Representative béhem tretiho kvétnového tydne, je vasim Datem kariérniho postupu na titul
Brand Representative 22. kvéten. Vas Skupinovy objem prodeje do 21. kvétna se zapocita do Skupinového objemu prodeje dal§iho Brand
Representative nad vami, ale vas Skupinovy objem prodeje Produktl od 22. kvétna do konce kvétna se misto toho zapocitd do Objemu prodeje
Teamu a Leading Bonus (Bonus za vedeni). Pokud dokoncite Kvalifikaci na Brand Representative ve ¢tvrtém kvétnovém tydnu, je vasim Datem
kariérniho postupu na titul Brand Representative 1. Cerven a vas kvétnovy Skupinovy objem prodeje za kvéten se zapocita do Skupinového
objemu prodeje dalSiho Brand Representative nad vami. Od 1. Cervna bude vas Skupinovy objem prodeje pfispivat k Objemu prodeje Teamu a k
Leading Bonus (Bonusu za vedeni) u Brand Representative nad vami, pokud neztratite status Brand Representative.

B. Leading Bonus (Bonus za vedeni)
Na Leading Bonus (Bonus za vedeni) mate narok po Datu kariérniho postupu na titul Brand Representative, pokud splnite pozadavky na ziskani
Leading Bonus (Bonus za vedeni).

PRIKLAD: Pokud dokoncite Kvalifikaci na Brand Representative béhem prvniho kvétnového tydne, vase Datum kariérniho postupu na titul Brand
Representative je 8. kvétna a mlzZete zacit ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni) za kvéten, pokud mezi Datem kariérniho postupu na titul
Brand Representative a koncem mésice dosahnete Skupinového objemu prodeje 3 000 bod( a zaroven do konce mésice splnite pozadavky na
odznakovy titul Gold nebo vy$si. Pokud splinite Kvalifikaci na Brand Representative béhem ctvrtého kvétnoveého tydne, je vase Datum kariérniho
postupu na titul Brand Representative 1. Cervna a v ¢ervnu mUzete zacit ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni), pokud v ¢ervnu splnite
pfislusné pozadavky na Leading Bonus (Bonus za vedeni).
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DODATEK B - UPRAVY A ODEBIRANI BONUSU

Spolec¢nost mé pravo upravovat Bonusy, které vam jsou vyplaceny, jak je popsano v Politice a Postupech, véetné Uprav na zakladé vraceni Produkt(
vami ¢i jinymi osobami ve vasi Kruhové skupiné nebo Teamu. Vypocet a odebirani Bonusl po vraceni Produktll bude zaviset na typu Bonusu, dobé,
kdy byly Produkty vraceny a na tom, kdo Produkty vratil.

B.1 vYPOCET UPRAVY BONUSU

A.

Vase Bonusy budou v pfipadé vraceni Produktu upraveny nasledovneé:

Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje)
Pokud vasi pfimi zékaznici vrati Produkty, spole¢nost odebere Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje), ktery jste za tyto Produkty
obdrzeli.

. Level 1a Level 2 Bonus

Pokud jste Brand Affiliate a vasi zakaznici L1 nebo L2 a také Brand Affiliate vrati Produkty, spolecnost odeber L1a L2 Bonus, ktery jste za tyto
Produkty obdrzeli. Pokud vasi L1 zakaznici a Brand Affiliates vrati Produkty ve stejném meésici, kdy je zakoupili, bude L1 Objem prodeje snizen

o Objem prodeje vracenych Produktl. Vas narok na vyplaceni L2 Bonus v nasledujicich tydnech mdze byt zrusen kvili dopadu téchto vratek na
vas L1 Objem prodeje. Pokud vraceni Produktd zakoupenych v pfedchozim mésici snizi vas L1 Objem prodeje pod 500 bodl dosazenych v
daném meésici, spolecnost odecte z vaseho L1 Objemu prodeje ¢astku potfebnou k dosazeni prahové hodnoty bonusu, ktery vam byl vyplacen.
Toto odebrani probéhne v mésici nasledujicim po vraceni Produkt(.

PRIKLAD: Pokud jste v lednu dosahli L1 Objemu prodeje 750 bodd a byl vam vyplacen 5% L2 Bonus, ale 400 bod( Objemu prodeje z
lednového prodeje L1 Produktd bylo vraceno v bieznu, budete mit na zacatku dubna zaporny zlstatek 150 bodl L1 Objemu prodeje a nebudete
mit narok na ziskani 5% L2 Bonus v dubnu, pokud v dubnu nevygenerujete 650 bodl L1 Objemu prodeje, abyste vyrovnali zaporny zUstatek a
dosahli 500 bodd L1 Objemu prodeje.

Building Bonus (Bonus za rist)
Pokud vrati Produkty nékdo, kdo byl v dobé nakupu ve vasi Kruhové skupiné, spolec¢nost odebere jakykoli Building Bonus (Bonus za rist), ktery
jste za tyto Produkty obdrzeli.

Pokud jste Brand Representative a nékdo z vasi Kruhové skupiny vrati Produkty ve stejném mesici, kdy byly zakoupeny, bude Skupinovy objem
prodeje vasi Kruhové skupiny snizen o Objem prodeje vracenych Produktl. Pokud vraceni Produktu z Produktll zakoupenych v pfedchozim
mesici snizi vas Skupinovy objem prodeje pod bonusovou hranici, které jste v daném mésici dosahli, spole¢nost odecte prislusny Skupinovy
objem prodeje v mésici nasledujicim po vraceni Produktu.

PRIKLAD: Pokud jste v lednu dosahli Skupinového objemu prodeje 3 300 bodU a byl vdm vyplacen 15% Building Bonus (Bonus za rlst), ale 500
bod{ z Objemu prodeje z lednového prodeje Produktl bylo vraceno v bfeznu, budete mit na zacatku dubna zaporny zUstatek 200 bod( ze
Skupinového objemu prodeje a nebudete mit narok na ziskani 15% Building Bonus (Bonus za rdst) v dubnu, pokud v dubnu nevygenerujete 3
200 bod0 Skupinového objemu prodeje, abyste vyrovnali zaporny zlstatek 200 bod( a dosahli 3,000 bodl ze Skupinového objemu prodeje pro
ziskani bonusu.

. Leading Bonus (Bonus za vedeni)

Pokud vrati Produkty nékdo, kdo byl v dobé nakupu ve vasem Teamu, Spolec¢nost odebere jakykoli Leading Bonus (Bonus za vedeni), ktery jste
za tyto Produkty obdrzeli.
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DODATEK C - RESTART

Restart je proces, ktery dava byvalym odznakovym titullm Gold a vys$Sim pfileZitost ziskat zpét svou prodejni sit (jako by status Brand Representative
neztratili). Nize jsou uvedeny dalsi informace tykajici se pouziti, vyhod a podminek procesu Restart.

C.1 JAK VYUZIVAT PROCES RESTART
Pokud ztratite sv{j status Brand Representativa a chcete spustit proces Restart, pak musite:

i predlozit novy Dopis o zameéru LOI, ve kterém uvedete svlj zamér znovu se kvalifikovat jako Brand Representative; a

ii. dokongit znovu Kvalifikaci na status Brand Representative. Tato nova Kvalifikace Brand Representative musi byt dokoncena do Sesti po sobé
jdoucich mésicl od data, kdy jste ztratili status Brand Representative.

Pokud proces Restart nedokazete dokoncit béhem tohoto Sestimési¢niho obdobi, pak trvale ztratite moznost ziskat zpét jakékoli nevyuzité Flexni

body a svou prodejni sit.

PRIKLAD: Pokud k 1. bfeznu ztratite status Brand Representative, musite do 4. tydne v srpnu dokoncit kvalifikaci Brand Representative, abyste
se k 1. zafi mohli stat Brand Representative a ziskat zpét svou prodejni sit.

C.2 VYHODY PROCESU RESTART
Kdyz dokoncite proces Restart ve vyhrazeném ¢asovém ramci, pak:
e  se znovu stanete Brand Representative (s novym Datem kariérniho postupu na titul Brand Representative);
e  ziskate narok na ziskani Leading Bonus;
o ziskate zpét svou prodejni sit (jako byste neztratili status Brand Representative); a
e  ziskate 1000 Flexnich bodl v prvnim mésici a 500 bodl ve druhém mésici po dokonceni procesu Restart.

C.3 DRUHA ZTRATA STATUSU
Pokud podruhé ztratite status Brand Representative, nebudete mit narok na Restart a trvale ztratite sv{j Team a Kruhové skupiny Brand

Representatives pod vami (pfesunou se o Generaci vyse k Brand Representatives nad vami). | kdyz pro vas vsak jiz neni dostupna moznost
Restartu, mlzete kdykoli zacit znovu svou Kvalifikaci a vybudovat si novou prodejni sit. Pokud se znovu stanete Brand Representative, budete

mit opét narok na pouZiti procesu Restart pro ziskani nové prodejni sité.
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DODATEK D - BLUE DIAMOND A PRESIDENTIAL DIRECTOR BUSINESS BUILDER

Pfi budovani a vedeni svého Teamu mate moznost stat se Blue Diamond nebo Presidential Director. Nasledujici graf ukazuje:

CO MATE UDELAT ‘ CO ZISKATE
Ziskejte 3 000 bodd za Skupinovy objem prodeje mési¢né a 5% Leading Bonus (BOHUS Za vedenO
budujte Leadership Teamy Vyplaci se na zakladé mésieni Hodnoty objemu prodeje vaseho Teamu
LEADERSHIP TEAMY ODZTI\II_;_AUKIE)VY PLACENE GENERACE
6
1z nich musi mit = 10,000 bod{ Objemu prodeje 5

Leadership Team (LTSV), 5 % z vasi G1-G6

Plus 1z nich musi mit = 20 000 bodd Objemu prodeje Blue Diamond Navic 5 % na vase osobné registrované G1
Leadership Team (LTSV), Odemknéte svij BBP

Plus 1z nich musi mit = 30 000 bod{ Objemu prodeje
Leadership Team (LTSV)

6
1z nich musi mit = 10,000 bod{ Objemu prodeje

Leadership Team (LTSV), B

Plus 1z nich musi mit = 20 000 bod( Objemu prodeje Presidential 5 % z vasi G1-G6
Leadership Team (LTSV), Director Navic 5 % na vase osobné registrované G1

Plus 1z toho musi mit = 30 000 bod{ Objemu prodeje Odemknéte titul Presidential Director BBP
Leadership Team (LTSV),

Plus 1z nich musi mit = 40 000 bod& Objemu prodeje
Leadership Team (LTSV)

Prvni mésic, kdy jste placeni jako Blue Diamond, obdrzite titul Business Builder (BBP) ve své G1a prvni mésic, kdy jste placeni jako Presidential
Director, obdrzite titul Presidential Director Business Builder (BBP Presidential Director) v G1svého BBP (G2 svého plvodniho Brand Affiliate Uctu). V
kterémkoli mésici, kdy mate narok na vyplatu jako Blue Diamond, bude vase BBP zaujimat Generaci v prodejni siti. V kterémkoli mésici, kdy mate
narok na vyplatu jako Presidential Director, bude vas BBP a BBP Presidential Director zaujimat Generaci (G1, resp. G2) v prodejni siti.

A. Automatické vytvoieni
Tituly BBP a BBP Presidential Director se automaticky vytvari béhem vypoctu Bonusu za mésic, ve kterém jste spinili vy$e uvedena kritéria zplsobilosti.
Tituly BBP a BBP Presidential Director si udrzite, pokud neztratite svij status Brand Representative a pripadné nezahdjite proces Restart.

D.1 VZTAH MEZI TITULY BBP, BBP PRESIDENTIAL DIRECTOR A VASIM PUVODNIM UCTEM BRAND AFFILIATE
Pro ucely vasi smlouvy Brand Affiliate jsou vasSe tituly BBP a BBP Presidential Director povazovany za souc¢ast vaseho uc¢tu Brand Affiliate a nelze
je prodat ani prevést samostatné. Vase odznakové tituly BBP a BBP Presidential Director se tedy nekvalifikuji na Brand Affiliate bonusy L1a L2,
ale prispivaji k Building Bonus pro Brand Representative (Skupinovy objem prodeje).

A. Leadership Teamy
Vase tituly BBP a BBP Presidential Director nebudou povazovany za Leadership Teamy k vasemu uctu Brand Affiliate. Brand Representative G1
pod vasim titulem BBP a Presidential Director BBP funguji jako Leadership Teamy a mohou byt slouceny, aby splhovaly nize uvedené pozadavky
na Odznakovy titul.

Pro Ucely stanoveni Objemu prodeje Leadership Teamu pro vas a dalSi Brand Representatives nad vami v daném mésici z{stava vas titul BBP a
BBP Presidential Director ve vasi G1, resp. G2 (pokud jste neztratili status Brand Representative).

B. skupinovy objem prodeje
Vy, vas BBP a BBP Presidential Director budou mit kazdy své vlastni Kruhové skupiny. Pro Uc¢ely udrZeni statusu Brand Representative a uréeni
naroku na Building Bonus (Bonus za rlist) a Leading Bonus (Bonus za vedeni) pro Brand Representative se Skupinovy objem prodeje z
plvodniho Uc¢tu Brand Affiliate, BBP a BBP Presidential Director scita.

C. Bonusy BBP a Presidential Director BBP na zakladé odznakového titulu U&tu Brand Affiliate a Statusu Brand Representative

BBP

Za mésic, kdy je vas plvodni Ucet Brand Affiliate kvalifikovan k vyplaté jako Blue Diamond nebo Presidential Director, budou bonusy na vasem
BBP vypocitany, jako by se jednalo o Blue Diamond. Za kazdy mésic, kdy vas pdvodni tcet Brand Affiliate nespliiuje véechny pozadavky pro
ziskani vyplaty jako Blue Diamond, bude vas BBP slouc¢en s vasim pdvodnim uctem Brand Affiliate a jakakoli prodejni sit vaseho BBP se posune o
jednu Generaci vy$e ve vasi prodejni siti a prodejnich sitich Brand Representatives nad vami za dany mésic.

BBP Presidential Director

Za mésic, kdy vas plvodni ucet Brand Affiliate spliuje vSechny poZadavky pro ziskani naroku na vyplatu bonusu jako Presidential Director, se
bonusy na vas Presidential Director BBP vypocitaji, jako by se jednalo o Blue Diamond. Za kazdy mésic, kdy vas ucet Brand Affiliate nespliuje
vSechny pozadavky pro ziskani vyplaty jako Presidential Director, ale splfuje podminky pro ziskani vyplaty jako Blue Diamond, bude vas
Presidential Director BBP slou¢en s vasim BBP a jakakoli prodejni sit vaseho Presidential Director BBP se posune o jednu Generaci vySe ve vasi
prodejni siti a v prodejnich sitich Brand Representatives nad vami za dany mésic.

Za kazdy mésic, kdy se vas plvodni Ucet Brand Affiliate nekvalifikuje na vyplatu jako Blue Diamond, se vas BBP a vas Presidential Director BBP
spoji s vasim plvodnim uctem Brand Affiliate a jakakoli prodejni sit vaseho BBP se posune o jednu Generaci vySe a vas Presidential Director BBP
se posune o dvé Generace vyse ve vasi prodejni siti a v prodejnich sitich Brand Representatives nad vami.

NiZe je ukdzan zplsob vypoctu Leading Bonus (Bonus za vedeni) na vasem U&tu Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP.
Predpokladame, Ze vas pldvodni Ucet Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP maji dohromady alespor 3 000 bodd Skupinového objemu
prodeje a maji narok na ziskani 5% Leading Bonus (Bonus za vedeni).
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Blue Diamond

Vas plvodni ucet Brand Affiliate a BBP mohou vydélavat 5 % z pfislusnych G1az G6. To znamend, ze na G1az G5 svého BBP mlzete
efektivné vydeélat 10 %. Diky dodate¢nému 5% G1 Leading Bonus (Bonus za vedeni) na osobné registrované G1 Brand Representatives
mUzete efektivné ziskat 15 % ze Skupinového objemu prodeje osobné registrovanych G1 Brand Representatives vaseho BBP.

Presidential Director

Vas plvodni tcet Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP mohou vydélavat 5 % z pfislusnych G1az G6. To znamena, Ze
mUzete ziskat 10 % z BBP na Urovni G1az G5 a na Urovni G5 Presidential Director BBP a 15 % z Presidential Director BBP na uUrovni G1
az G4. Diky dodate¢nému 5% G1 Leading Bonus (Bonusu za vedeni) na osobné registrované G1Brand Representatives mlzete
efektivné ziskat 20 % ze Skupinového objemu prodeje vasich osobné registrovanych G1Brand Representatives z vaseho Presidential
Director BBP.

D. Pohyby mezi vasim u&tem Brand Affiliate a tituly BBP a Presidential Director BBP

i Leadership Teamy nelze presunout z plvodniho Uétu Brand Affiliate na BBP nebo Presidential Director BBP s vyjimkou nize uvedenych
pfipadd.

Automaticky presun spolecnosti:

a)

b)

c)

Leadership Teamy na vasem plvodnim U¢tu Brand Affiliate

Abyste se kvalifikovali k vyplaté jako Presidential Director za dané provizni obdobi, musite udrzovat minimalné Sest Leadership Team,

z toho jeden s Objemem prodeje Leadership Teamu (LTSV) 10 000+ bodd, jeden s Objemem prodeje Leadership Teamu

(LTSV) 20 000+ bodd, jeden s Objemem prodeje Leadership Teamu (LTSV) 30000+ bod( a jeden s Objemem prodeje Leadership

Teamu (LTSV) 40 000+ bod0.

«  Minimalné Sest Leadership Teamd musi byt pfimo pod vasim pdvodnim tétem Brand Affiliate.

«  Tri ze Ctyf Leadership Teamd s Objemem prodeje 10 000+, 20 000+, 30 000+ a 40 000+ bodd musi byt pfimo pod vasim
plvodnim U&tem Brand Affiliate. Ctvrty ucet mlize byt bud pod vasim plvodnim Gétem Brand Affiliate, nebo pod vasim BBP.

Pfesun na vas plvodni Ucet Brand Affiliate

Pokud na vasem plvodnim uctu Brand Affiliate klesne pocet Leadership TeamU pod $est, spolecnost automaticky presune Leadership
Teamy z vaseho BBP a Presidential Director BBP na vas plvodni ucet Brand Affiliate, dokud na vasem plvodnim uctu Brand Affiliate
nebude alespon Sest Leadership Team0. Tento pfesun Leadership Teamd z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP na vas plvodni
Ucet Brand Affiliate bude platit do doby, nez bude nahrazen potfebny pocet Leadership Teamd, jak je uvedeno nize. Pokud vas plvodni
Ucet Brand Affiliate nesplnuje podminky pro vyplatu jako Blue Diamond (tj. nemate Sest Leadership Teamd, z toho jeden Leadership
Team s Objemem prodeje 10 000+ bodd, jeden Leadership Team s Objemem prodeje 20 000+ bod{ a jeden Leadership Team

s Objemem prodeje 30 000+ bod), pak budou vyhodnoceny Leadership Teamy, které jsou na vasem BBP a Presidential Director BBP,
a Leadership Team(y) s nejmensim Objemem prodeje Leadership Teamu potfebnym k zaplnéni nedostatku Leadership TeamU na
vasem plvodnim Uctu Brand Affiliate bude presunut(y) na vas plvodni Ucet Brand Affiliate pro vyhodnocované provizni obdobi. Navic,
pokud vam mezi vasim plvodnim Uc¢tem Brand Affiliate a vasim BBP chybi jeden ze CtyF Leadership Team( s Objemem prodeje 10
000+, 20 000+, 30 000+ a 40 000+ bodU, pak budou vyhodnoceny véechny Leadership Teamy, které jsou na vasem Presidential
Director BBP, a Leadership Team s nejmensim Objem prodeje Leadership Teamu, ktery je nutny k zapInéni nedostatku Leadership
TeamU na vasem plvodnim Uctu Brand Affiliate nebo vasem BBP, bude presunut na vas BBP pro vyhodnocované provizni obdobi.

Pfesun zpét na titul BBP nebo Presidential Director BBP

Pokud byl Leadership Team z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP automaticky presunut z vaseho BBP nebo Presidential
Director BBP z ddvodu, Ze na vasem plvodnim Uctu Brand Affiliate bylo méné nez Sest Leadership Team(, mlZete pozadat o presun
téchto Leadership TeamU zpét do vaseho BBP nebo Presidential Director BBP po nahrazeni pozadovanych Leadership Teamd na
vasem pUlvodnim Uctu Brand Affiliate. Vase Zadost musi byt podana pisemné vasemu Account Managerovi do $esti mésicl po mésici
automatického presunu.

PRIKLAD: Pokud byl Leadership Team z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP automaticky presunut na vas ucet Brand Affiliate na
zac¢atku Unora na zakladné lednovych prodejnich vysledk(, pak od tnora do ¢ervence pobézi Sestimésicni obdobi. Pokud jste v srpnu (na
zakladé ¢ervencovych prodejnich vysledkd) (1) nenahradili pozadovany(é) Leadership Team(y) na svém plvodnim uctu Brand Affiliate a (2)
nepozadali o presunuti Leadership Teamu(l) zpét na svij BBP nebo BBP Presidential Director, z{stane tento Leadership Team trvale na vasem
plvodnim ucétu Brand Affiliate.

V souladu s oddilem 4.4 si spolec¢nost Nu Skin vyhrazuje pravo na pfiméfenou dobu upustit od téchto pozadavkd BBP a Presidential BBP.
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