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1. PLANOVERSIKT

1.1 INTRODUKTION

Nu Skins kompensationsplan (“denna plan”) ar utformad for att beléna dig som Brand

Affiliate for foljande:

Silja vara produkter till dina direktkunder.

Utveckla Brand Affiliates som delar vara produkter med sina direktkunder.

Bygga upp och leda din grupp av Brand Affiliates och kunder.

Utveckla andra Brand Representatives i deras arbete att skapa och utveckla sina egna grupper.

Var kompensationsplan anger villkoren for den provision du kan tjdna genom denna plan. Vi uppmuntrar dig att lasa igenom planen

noga och héanvisar till var ordlista for definitioner av de termer som anvands i texten.

Det krévs tid, anstrdngning och uthéllighet for att genera intdkter som Brand Affiliate. Framgangen beror ocksa pa dina férdigheter,
talanger och ledarskapsférmagor. Det finns inga inkomstgarantier och resultatet varierar stort mellan deltagarna. Ar 2023 var den
genomsnittliga manatliga forséljiningskompensationen som betalades till aktiva Brand Affiliates i Europa och Afrika 73 USD. |
genomsnitt fick cirka 15,2 % av aktiva Brand Affiliates i Europa och Afrika forséljningskompensation under en viss manad. Besok
nuskin.com for en sammanfattning av den forséaljningskompensation som betalas ut pa alla nivaer inom Nu Skins kompensationsplan

samt for att se en definition av "Aktiva Brand Affiliates”.

Du maste vara Brand Representative och uppfylla vissa forséljningsrelaterade krav, samt andra krav, for att fa en Building Bonus. |
Europa och Afrika var en typisk Building Bonus som betalades ut manadsvis till Brand Representatives 222 USD och den var 405 USD
for Brand Representatives som fullgjorde en bruttoférséljningsvolym pa éver 2 000 under en manad.



Cirka 4,5 % av alla Brand Affiliates fick en Building Bonus under 2023.

Du maste vara Brand Representative och uppfylla vissa forséljningsrelaterade krav, samt andra krav, for att fa en Leading Bonus. |
Europa och Afrika var en typisk Leading Bonus som betalades ut ménadsvis till Brand Representatives 392 USD och den var 628 USD
for Brand Representatives som uppnddde en bruttoférsaljningsvolym pa éver 3 000 under en méanad.

1.2 DELTA | PLANEN

Du kan delta i planen pa fyra olika sétt:

Som Brand Affiliate kan du1 (1) képa produkter till medlemspriset for aterforsaljning eller personlig konsumtion; (2) registrera kunder
som koper produkter direkt fran Nu Skin; (3) registrera Brand Affiliates som saljer produkter; och (4) vélja att kvalificera dig som Brand
Representative. For att forbli Brand Affiliate maste du ha en forsaljningsvolym pa 50 fran direktkunder under de senaste sex
manaderna. Annars kommer du att forlora din status som Brand Affiliate. Individuella Brand Affiliate-konton kommer att konverteras till
en medlem och Brand Affiliate-konton for affarsenheter kommer att avslutas. Det innebér att ditt forsaljningsnatverk kommer att flytta
till den Brand Affiliate som ar direkt ovanfor dig. Deltagare i ett Brand Affiliate-konto for en affarsenhet som avslutas kan behalla
mojligheten att kopa produkter till medlemspriset genom att skapa ett nytt medlemskonto. For att bli Brand Affiliate igen kan du
registrera dig pa nytt och skicka in ett nytt Brand Affiliate-avtal.

1 Se notering 1 pa sida 16 for Frankrike och ltalien
Som Brand Affiliate kan du fa tillgang till fler formaner i takt med att du far nya titlar:

Brand Representatives ar Brand Affiliates som har fullgjort Brand Representative- kvalificeringen och inte forlorat sin Brand

Representative-status.

Brand Partners ar Brand Representatives som har utvecklat och leder 1-3 Leadership Teams som uppnar den Leadership Team Sales
Volume som kravs.

Brand Directors ar Brand Representatives som har utvecklat och leder fyra eller fler Leadership Teams som uppnar den Leadership
Team Sales Volume som kravs.

Du kan vélja att starta din kvalificeringsprocess och kvalificera dig for att bli Brand Representative nar du gar med i Nu Skin som Brand
Affiliate eller vid annan valfri tidpunkt.

1.3 KUNDER

Kunder deltar inte i denna plan, kan inte atersélja produkter och kan inte registrera andra kunder eller Brand Affiliates. Det finns tre olika

typer av kunder:
Oregistrerade kunder koper produkter direkt fran en Brand Affiliate till priset som erbjuds av denna Brand Affiliate.2

Detaljkunder képer produkter direkt via Nu Skin-system till det publicerade férsaljningspriset, med forbehall for rabatter som erbjuds av

eller formedlas via Nu Skin.
Medlemmar registrerar sig for att kopa produkter fran Nu Skin till medlemspriset.

Kundkonton for detaljkunder och medlemmar som inte har fullgjort ett kop under de senaste 24 manaderna kommer att inaktiveras

och de maste registrera ett nytt konto for att kunna kopa igen.

1.4 BONUSAR

Du kan tjana foljande bonusar baserat pa din deltagarniva:



TABELL 1.A

BRAND AFFILIATES BRAND REPRESENTATIVES BRAND PARTNERS OCH BRAND DIRECTORS

Retailing Bonus Q
Selling Bonus o
Affiliate Referring Bonus o

Building Bonus

Leading Bonus

O & 0 o
O 0 &0 0 o

2 Se notering 1 pa sida 16 for Frankrike och Italien.

2. BONUSAR | PLANEN

2.1 SELLING BONUS OCH RETAILING BONUS (DAGLIGEN)

A. Beskrivning av Selling Bonus

Du far en Selling Bonus nar dina direktkunder koper berattigade produkter via Nu Skin- system. Denna bonus varierar mellan 4 % och 20
% av produktens nettoférséljningspris beroende pa din totala férséljningsvolym till direktkunder under manaden.

Har ar nagra nyckelbegrepp som du bor forsta:
Nettoforsaljningspris: Det pris som betalas fér produkterna, exklusive detaljhandelspaslag, skatt och frakt.

Forsaljningsvolym: Ett icke-valutabaserat varde for varje produkt som anvénds for att kvantifiera produktforsaljningen och vilket
aggregeras for att méta kvalificeringen till olika prestationsriktmarken samt for att faststélla bonusprocenten.

Direktkund: En medlem eller detaljkund till vilken en Brand Affiliate séljer produkter direkt via Nu Skin-system samt kunder som kdper
produkter direkt fran en Brand Affiliate genom kvalificerade Drop Ship-bestéllningar, om sadana finns tillgdngliga. En medlem &r
direktkund till den Brand Affiliate som registrerade kunden. Om den registrerande Brand Affiliate forlorar sin status som Brand Affiliate
kommer alla medlemmar som tidigare har registrerats av denna Brand Affiliate att bli direktkunder hos den Brand Affiliate som star
narmast 6ver dem. Nar en detaljkund kdper produkter via Nu Skin-system krediteras den Brand Affiliate som salde produkten till
kunden. En Brand Affiliate betraktas inte som en direktkund.



Nu Skin-system: Alla processer, applikationer eller annan digital egendom inom Nu Skins digitala ekosystem som Nu Skin anvander for
kop eller forsaljning av Nu Skin-produkter, inklusive Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite, Personal Offer Tool samt alla
andra plattformar som Nu Skin tillhandahaller.

Forsaljningsvolym till direktkunder (DC-SV): Summan av alla produktforséljningsvolymer fran inkép av dina direktkunder.

B. Berakning av forsaljningsbonus

i. Vad du gor: Salj produkter till dina direktkunder.

ii. Vad du far: Tjana 4 % till 20 % av nettoforsaljningspriset pa din férsaljningsvolym till direktkunder. Din procentuella
forsaljningsbonus bestdms av din férsaljningsvolym till direktkunder under den aktuella manaden. Din séljbonus kan uppga till 20 %
enligt tabell 2.A:

TABELL 2.A
VAD DU GOR VAD DU FAR
Salj produkter 4-20 % Selling Bonus
till dina direktkunder Betalas utifran nettoférsaljningspriset for din totala manatliga produktférsaljning till dina direktkunder
0-499 DC-SV 4%
500-2 499 DC-SV 8%
2 500-9 999 DC-SV 12 %
10 000+ DC-SV 20 %

C. Beskrivning av Retailing Bon

Var Retailing Bonus kompenserar dig baserat pa kop fran dina detaljkunder. Nar du séljer produkter till detaljkunder

via Nu Skin-system for mer an medlemspriset far du en Retailing Bonus utover din férséljningsbonus.

D. Berakning av Retailing Bonus

i. Vad du gor: Salj produkter dver medlemspriset till dina detaljkunder.



ii. Vad du far: Din Retailing Bonus ér skillnaden mellan (1) det pris som dina detaljkunder betalar efter eventuella rabatter (exklusive
fraktkostnader, skatter och andra kampanjrabatter eller personliga rabatter) nér de koper produkter direkt frdan Nu Skin och (2)
medlemspriset.

E. Daglig berakning

Varje dag beréknar vi din Retailing Bonus samt en Selling Bonus pa 4 % for din produktférsaljning och bokfor den pa ditt Nu Skin
Bonus-konto. Ytterligare Selling Bonus som du kvalificerar dig fér kommer att berdknas och registreras pa ditt Nu Skin Bonus- konto i
slutet av varje definierad veckoperiod. Alla vantande betalningar kommer automatiskt att skickas till din bank vid slutférandet av varje
veckovisa provisionsberakning (med forbehall for marknadsspecifika krav), savida inte du uttryckligen véljer att fa din Retailing Bonus
och Selling Bonus utbetalad manadsvis. For att valja bort den veckovisa bonusutbetalningen och endast fa betalt en gang per manad
ska du logga in pa ditt Nu Skin Bonus-konto och &@ndra instéllningarna under fliken Provisioner.

F. Vem kan delta

Endast solventa och seriosa Brand Affiliates kvalificerar for att fa en Selling Bonus eller Retailing Bonus.

2.2 AFFILIATE REFERRING BONUS (VECKOVIS)

A. Beskrivning av Affiliate Referring Bonus

Du tjanar Affiliate Referring Bonus, som varierar fran 4 % till 24 % av forsaljningen av dina personligt registrerade Affiliates, i takt med
att du okar din forséljningsvolym till direktkunder och hjélper dina Brand Affiliates att utveckla sina forsaljningsvolymer till direktkunder.

Hér ar en nyckelterm som ar viktig att forsta:

Forsaljning av personligt registrerad Affiliate: Produktforsaljningen som gors av dina personligen registrerade Brand Affiliates, som
berdknas genom att summera nettoforsaljningspriset for produkterna som séljs till deras direktkunder.

B. Berdkning av Affiliate Referring Bonus

i. Vad du gor: Uppna en forséljningsvolym varje manad pa minst 250 direktkunder och hjélpa dina personligt registrerade Brand
Affiliates att utveckla sina egna forsaljningsvolymer till direktkunder.

ii. Vad du far: Tjana mellan 4 % och 24 % pa forséljningen av personligt registrerade Affiliates. | takt med att du 6kar din egen
manatliga forséljningsvolym till direktkunder far du en stérre procentandel av férséljningen fran dina personligt registrerade
Affiliates, enligt tabell 2.B:

TABELL 2.B
VAD DU GOR VAD DU FAR
Salj produkter 4-24 % Affiliate Referring Bonus Betalas baserat pa forséljningen av personligt

till dina direktkunder registrerade Affiliates



250-499 DC-SV 4%

500-2 499 DC-SV 12 %
2 500-9999 DC-SV 16 %
10 000+ DC-SV 24 %

C. Berdkning av veckovis utbetalning

Du kommer att tjdna en Affiliate Referring Bonus for all forséljning av personligen registrerade Affiliates som nyligen har genomférts
och fram till slutet av varje veckoperiod. Ytterligare Affiliate Referring Bonus som du darefter kvalificerar dig for kommer att berdknas
och bokforas pa ditt Nu Skin Bonus-konto i slutet av den veckoperiod da de nya procentsatserna tjanades in. Din Affiliate Referring
Bonus registreras vanligtvis pa ditt Nu Skin Bonus-konto inom en arbetsdag efter veckoperiodens slut och dverfors automatiskt till din
bank (med forbehall for marknadsspecifika krav), savida inte du uttryckligen véljer att fa din Affiliate Referring Bonus utbetald
manadsvis. For att vélja bort den veckovisa bonusutbetalningen och endast fa betalt en gdng per manad ska du logga in pa ditt Nu

Skin Bonus-konto och &dndra instéllningarna under fliken Provisioner.

D. Vem kan delta

Endast Brand Affiliates ar kvalificerade att fa en Affiliate Referring Bonus. Affiliate Referring Bonus betalas inte ut for Brand Affiliate-
kop. Affiliate Referring Bonus- kvalificeringen &r inte beroende av en Brand Affiliates-titel. Det vill sdga att om din personligen
registrerade Brand Affiliate blir en Brand Representative sa kommer deras forsaljningsvolym till direktkunder fortfarande attinga i

berdkningen av forsaljningen av dina personligen registrerade Affiliates.

2.3 BUILDING BONUS (MANATLIG)

A. Beskrivning

Na&r du kvalificerar dig som Brand Representative (se avsnitt 3) kan du, utover din Selling Bonus, Retailing Bonus och Affiliate Referring
Bonus, dven tjana en Building Bonus pa mellan 5 % och 10 % av det provisionsberattigade forsaljningsvardet av de produktkop som
gors av kunder och Brand Affiliates i din grupp. Building Bonus ger dig en manatlig kompensation for att du 6kar forséljningen inom din
grupp, tillhandahaller kundservice till din grupp och hjalper andra Brand Affiliates att marknadsfora produkter till sina egna kunder.

Har &ar nagra nyckelbegrepp som du bor forsta:

Provisionsberéttigat forsaljningsvarde (CSV): Ett valutabaserat varde som anges for varje produkt och som anvands for att berdkna
Building Bonus och Leading Bonus.



Grupp: Din grupp bestar av (1) dig, (2) alla dina medlemmar, detaljkunder och Brand Affiliates samt (3) alla medlemmar, detaljkunder
och Brand Affiliates som tillhor dina Brand Affiliates, och sa vidare. Din grupp kommer att omfatta grupper som tillhér dina Brand
Affiliates och vilka befinner sig i Brand Representative-kvalificeringen. Nar dina Brand Affiliates fullgér Brand Representative-
kvalificeringen lamnar de din grupp och de (samt deras grupper) blir en del av ditt team.

Bruttoférsaljningsvolym : Summan av forsaljningsvolymen fran alla produktinkép inom din grupp.

B. Berdkning av Building Bonus

i. Vad du gor: Som en Brand Representative maste du uppna en bruttoforséljningsvolym pa minst 2 000 (inklusive 250 av din egen
forsaljningsvolym till direktkunder) under en manad genom att salja produkter till dina kunder och hjélpa dina Brand Affiliates att
gora detsamma.

ii. Vad du far: En Building Bonus &r en procentandel av det provisionsberéttigade forsaljningsvéardet for din bruttoférsaljningsvolym.
Den borjar pa 5 % och stiger till 10 % baserat pa bruttoforsaljningsvolymen enligt tabell 2.C:

TABELL 2.C
VAD DU GOR VAD DU FAR
Bli Brand Representative och 6ka din totala bruttoforséljningsvolym, som 5-10 % Building Bonus Betalas utifran din grupps
maste inkludera 250 av manatliga
din egen forsaljningsvolym till direktkunder provisionsberéattigade forsaljningsvarde
2 000-2 999 bruttoforsaljningsvolym 5%
3 000+ bruttofdrsaljningsvolym 10 %

C. Manadsutbetalning

Vi berdknar din Building Bonus efter varje manadsslut. En Building Bonus registreras i allménhet pa ditt Nu Skin Bonus-konto inom den
forsta veckan i varje manad och en 6verforing till din bank initieras automatiskt (med forbehall for marknadsspecifika krav).

D. Vem kan delta

Endast solventa och seriosa Brand Representatives ar kvalificerade att fa en Building Bonus. Om du anvander Flex-poang for att
behalla din status som Brand Representative, eller om du forlorar din status som Brand Representative, ar du inte kvalificerad for en
Building Bonus den manaden. Se avsnitt 3.2 och 3.3.

2.4 LEADING BONUS (MANATLIG)



A. Beskrivning

Nér du kvalificerar dig som Brand Partner eller Brand Director kan du, utéver att fa en Selling Bonus, Affiliate Referring Bonus och
Building Bonus, tjana en Leading Bonus pa 5 % av det provisionsberattigade forséaljningsvardet som genereras av ditt teams
forsaljningsvolym. Leading Bonus baseras pa forséljningsvolym och betalas delvis for att hjalpa dina Brand Affiliates att kvalificera sig
som Brand Representatives samt for att motivera, leda och utbilda de Brand Representatives som du direkt leder i ditt team, vilka
bendamns som dina G1 Brand Representatives (dvs. cheferna for dina Leadership Teams). | takt med att dina G1 Brand Representatives
utvecklas till Brand Partners och Brand Directors forandras din roll, och du kommer nu att leda ett team som inkluderar Brand
Representatives fran andra generationer (t.ex. G2, G3 osv.) som sjélva arbetar

med att utveckla sina grupper och ¢ka produktférsaljningen. Leading Bonus ger dig manatlig kompensation for att utveckla
forséljningen inom ditt team, ge kundservice till ditt team och hjélpa andra Brand Affiliates att marknadsfora produkter till sina kunder.

Hér ar nagra nyckelbegrepp som du bor forsta:

Team: Ditt team bestar av alla generationer av Brand Representatives och deras grupper, vilka faststalls utifran din titel (se tabell 2.D).
Ditt team omfattar inte dig eller din grupp.

Titel: Titlar uppnas som Brand Representative baserat pa dina Leadership Teams och deras forséljningsvolymer. Din titel definierar
antalet generationer pa vilka du kan tjana in en Leading Bonus.

Leadership Team: Dina Leadership Teams bestar av dina G1-G6 Brand Representatives, med start vid var och en av dina G1 Brand
Representatives. Alla dina Leadership Teams &r distinkta och leds av dina individuella G1 Brand Representatives.

Leadership Team Sales Volume (LTSV): Summan av all férsaljningsvolym fran ett visst Leadership Team.

B. Berdkning av Leading Bonus

i. Vad du gor: Kvalificera dig som Brand Partner eller Brand Director, bibehalla rollen som Brand Representative och uppna en
bruttoforsaljningsvolym pa minst 3 000 under en manad.

ii. Vad du far: Las upp mojligheten att tjdna 5 % av det provisionsberattigade férséljningsvardet av den totala forsaljningsvolymen
for ditt team. | tabell 2.D anges kraven for titlar samt de generationer déar respektive titel kan fa en Leading Bonus:

TABELL 2.D

VAD DU GOR VAD DU FAR
Uppréatthall din status som Brand Representative, 5 % Leading Bonus Betalas utifran ditt teams
. g . L manatliga
uppna en bruttoforsaljningsvolym pa 3 000 varje manad och utveckla
Leadership Teams provisionsberéttigade forsaljningsvarde
LEADERSHIP TEAMS TITEL BETALDA

GENERATIONER



1 Gold Partner 5% pa din G1

2 Lapis Partner 5% pa din G1-G2

3 Ruby Partner 5% pa din G1-G3*

Inklusive 1 med > 5 000 LTSV

4 Emerald Director 5 % pa din G1-G4*

Inklusive 1 med > 10 000 LTSV

5 Diamond Director 5% pa din G1-G5*
Inklusive 1 med > 10 000 LTSV

1 med =20 000 LTSV

6 Blue Diamond 5% pa dina G1-G6*
Director**
Inklusive 1 med > 10 000 LTSV
1 med =20 000 LTSV+

1 med = 30 000 LTSV

*Behdrighetskrav finns i Nu Skins policyer och procedurer.

**Blue Diamond Directors och Presidential Directors kan kvalificera sig for en Business Builder-position eller en Presidential Director

Business Builder-position. Se tillagg D.

C. Manadsutbetalning

| slutet av varje manad beréknar vi din Leading Bonus. En Leading Bonus registreras i allmanhet pa ditt Nu Skin Bonus-konto inom den
forsta veckan i varje manad och en 6verforing till din bank initieras automatiskt (med forbehall fér marknadsspecifika krav).

D. Vem kan delta

Endast bibehallna Brand Representatives ar kvalificerade att tjdna in en Leading Bonus. Om du anvénder Flex-poéng for att behalla din
status som Brand Representative, eller om du forlorar din status som Brand Representative, ar du inte kvalificerad for en Building

Bonus den manaden. Se dven avsnitt 3.2 och 3.3.



3. STATUS SOM BRAND REPRESENTATIVE

3.1 KVALIFICERA SIG TILL BRAND REPRESENTATIVE

A. Kvalificeringskrav for Brand Representative

For att kvalificera dig som Brand Representative maste du skicka in en avsiktsforklaring och uppna en bruttoférséljningsvolym pa 2
000 (inklusive 500 av din egen forsaljningsvolym till direktkunder) under Brand Representative-kvalificeringsperioden. Du kan fullgéra
Brand Representative-kvalificeringen sa snabbt du vill (pa sa lite som en vecka eller max tvda manader). Men om du véljer att kvalificera
dig under en tvamanadersperiod maste du uppna en bruttoforséljningsvolym pa minst 1 000 (inklusive 250 av férsaljningsvolymen till
dina egna direktkunder) varje manad.

Du hittar formularet for avsiktsforklaringen genom att logga in pa ditt konto pa nuskin.com.

B. Brand Representative-kvalificeringsperiod

Din Brand Representative-kvalificeringsperiod borjar den manad da du skickar in din avsiktsforklaring. Du har fram till slutet av féljande
manad pa dig att fullgéra Brand Representative-kvalificeringen.

EXEMPEL: Om du skickar in din avsiktsforklaring den 25 februari for att kvalificera dig som Brand Representative sa kommer din Brand
Representative-kvalificeringsperiod att borja i februari. Din Brand Representative-kvalificeringsperiod avslutas da den forsta av foljande
infaller:

i. det datum da du avancerar till att bli en Brand Representative efter att ha uppfyllt Brand Representative-kvalificeringskraven (se
avsnitt 3.1A);

ii. slutet av den forsta manaden av din Brand Representative- kvalificeringsperiod i det fall du inte uppfyller den minsta
forsaljningsvolymen som krévs for den forsta manaden av Brand Representative-kvalificeringen (en bruttoférsaljningsvolym pa 1
000, inklusive 250 av din egen forsaljningsvolym till direktkunder). Om du inte uppfyllde minimikraven i februari enligt exemplet
ovan sa avslutas din Brand Representative- kvalificeringsperiod den sista dagen i februari; eller

iii. i slutet av den andra kalendermanaden efter att du har skickat in din avsiktsforklaring men misslyckats med att uppfylla Brand
Representative- kvalificeringskraven under den andra manaden. Om du uppfyllde minimikraven i februari enligt exemplet ovan, men

inte under mars manad, sa avslutas din Brand Representative-kvalificeringsperiod den sista dagen i mars.

C. Fullgorande av Brand Representative-kvalificeringskraven och avancemang

Na&r du fullgor Brand Representative-kvalificeringskraven sa blir du en Brand Representative den forsta dagen i den foljande
veckoperioden (den 8:e, 15:e eller 22:a i manaden eller den 1:a i ndsta manad) och du ar berattigad att darefter borja tjana en Building
Bonus pa nyligen fullgjord bruttoforsaljningsvolym. Se tabell 2.C. Du kan ocksa bérja tjéna in en Leading Bonus for all berattigad
forsaljningsvolym fran kop av ditt team efter datumet for ditt Brand Representative-avancemang.

Nér Brand Affiliates i din grupp avancerar till Brand Representatives kan ditt team och efterféljande avancemang paverkas pa féljande
satt:



i. Om nagon fran din grupp ocksa ar Brand Representative-kvalificerad sa kommer de bara att bli en del av ditt team om du: (1)
fullgor din forsta Brand Representative- kvalificeringsmanad under samma manad eller tidigare &n den manad da de fullgor sina
egna Brand Representative-kvalificeringskrav; och (2) slutfor Brand Representative- kvalificeringen inom Brand Representative-
kvalificeringsperioden. Se tilldgg A.

ii. Om en Brand Affiliate i din grupp fullgér Brand Representative-kvalificeringen fore de tidsramar som angetts ovan placeras de i
teamet for ndsta Brand Representative ovanfor dig och du kommer inte att tjana nagon Building Bonus eller Leading Bonus fran
deras forsaljningsaktivitet. Du kan dock fortfarande tjana en Affiliate Referring Bonus fran deras forsaljningsaktivitet. Se tillagg A.

D. Underlatenhet att uppfylla Brand Representative-kvalificeringskraven

Om du inte uppfyller Brand Representative-kvalificeringskraven inom Brand Representative-kvalificeringsperioden kommer din Brand
Representative-kvalificering att avslutas. Om du vill férsoka att kvalificera dig som Brand Representative igen maste du skicka in en ny
avsiktsforklaring och borja om Brand Representative-kvalificeringen.

3.2 STATUS SOM BRAND REPRESENTATIVE

A. Uppratthall, behall eller forlora din status som Brand Representative

Kraven for att bibehalla statusen bérjar galla den forsta hela manaden efter att du har fullgjort Brand Representative-
kvalificeringskraven. Se tillagg A. Din status som Brand Representative uppratthalls baserat pa ditt séljresultat varje manad.

i. Om du uppnar en bruttoférsaljningsvolym pa minst 2 000 (inklusive 250 av din egen forséljningsvolym till direktkunder) under en
manad behaller du din status som Brand Representative for den manaden. Om du fullgér en bruttoforséaljningsvolym pa 2 000 pa en
manad, men inte en forsaljningsvolym till direktkunder pa 250, sa behaller du inte din status som Brand Representative for den
manaden och borjar ndsta manad utan status som Brand Representative.

ii. Om du inte uppnar en bruttoférsaljningsvolym pa 2 000, men anda uppnar en forsaljningsvolym pa minst 500 (inklusive 250 av
din egen forsaljningsvolym till direktkunder) under en manad och har tillrackligt med Flex-poédng (beskrivs i avsnitt 3.3 nedan)
tillgangliga for att kompensera for skillnaden i saknad bruttoforsaljningsvolym (t.ex. en forséljningsvolym pa 500 plus 1 500 Flex-
poédng), sd kommer dina Flex-podng att tillampas for att bibehalla din status som Brand Representative for den manaden. Flex-
poéng kan inte anvandas for att uppfylla kravet pa en forsaljningsvolym pa 250 till direktkunder. N&r Flex-poang anvands for att
uppratthalla din status som Brand Representative &r du inte beréttigad till att tjdna in en Building Bonus eller en Leading Bonus den

manaden.

iii. Om du inte uppfyller bibehallandekraven kommer du att forlora din status som Brand Representative och bli Brand Affiliate fran
och med den forsta dagen i ndsta manad. Om du forlorar din status som Brand Representative ar du inte berattigad till att tjana in
en Building Bonus eller en Leading Bonus och du férlorar ditt forséljningsnatverk, vilket kommer att flyttas upp en generation och

bli en del av forséljningsnéatverken for den Brand Representative ovanfor dig. Du kan aterfa ditt forsaljningsnatverk genom Restart.

Se tillagg C.

Du far inte uppratthalla din status eller titel genom att skapa falska konton, kopa ytterligare produkter eller anvdnda nagon annan form

av manipulation som bryter mot andemeningen och avsikten med denna plan eller Nu Skins policyer och procedurer.

3.3 FLEX-POANG

A. Beskrivning



Flex-podng é&r ett substitut for bruttoforsaljningsvolym som anvands for att behalla din status som Brand Representative om du inte
fullgor en bruttoforséljningsvolym pa minst 2 000 under en méanad. Flex-poang kan inte anvandas for att uppfylla kravet pa en
forsaljningsvolym pa 250 till direktkunder och du far inte anvdnda mer an 1 500 Flex-poédng per manad. Flex-poéng ger ingen
forsaljningsvolym eller nagot provisionsberattigat forséaljningsvarde och du kan inte tjdna nagon bonus péa dem. Flex- poédng har inget
pengavarde och kan inte véxlas in mot kontanter. Flex-poang har inget forfallodatum och det finns ingen grans for hur manga Flex-
poang du kan samla in. Du kommer dock att forlora alla dina Flex-poéng om du forlorar din status som Brand Representative. Nar Flex-
podng anvands for att uppratthalla din status som Brand Representative ar du inte berattigad till att tjana in en Building Bonus eller en
Leading Bonus den manaden.

B. Tilldelning av Flex-podng

Du tilldelas Flex-podng som ny Brand Representative och varje efterfoljande ar under den manad da du firar din befordran till Brand
Representative. | borjan av dina tre forsta hela manader som ny Brand Representative tilldelas du 1 500 Flex-poédng under din forsta
manad, 1 000 under din andra manad och 500 under din tredje manad for totalt 3 000 Flex-podng. Under varje foljande ar far du 1 500
nya Flex-poang under manaden da din arsdag som Brand Representative infaller. Dina Flex-podng visas i ditt konto pa nuskin.com.

Om du forlorar din status som Brand Representative, men fullgér Brand Representative- kvalificeringen pa nytt (inklusive genom
Restart), tilldelas du 1 000 Flex-poédng under din forsta hela manad och 500 under din andra manad efter det datum du blev Brand
Representative.

4. YTTERLIGARE VILLKOR

4.1 BONUSAR

A. Berattigande till bonusar

For att vara berattigad till bonusar (exklusive Retailing Bonus) maste du ha produktférsaljning till fem olika direktkunder eller
oregistrerade kunder varje manad3. Du maste omgdaende informera foretaget om du inte uppfyller detta krav. Foretaget kommer &dven

att utfora slumpmaéssiga kontroller for att se om Brand Affiliates uppfyller detta krav.

B. Berdkning av bonus

Bonusar beraknas dagligen, veckovis och manatligen (sdsom bestamt av Nu Skin) och registreras pa ditt Nu Skin Bonus-konto.

Se notering 1 pa sida 16 for Frankrike och Italien.

C. Bonusar och valutaomrakning

Nar vi beraknar dina bonusar omréaknas det provisionsberattigade forsaljningsvardet och nettoforséljningspriset av
produktférsaljningar i olika marknader till din lokala valuta med hjalp av forra manadens genomsnittliga valutakurs.

EXEMPEL: For att berakna bonusar for forséljning under mars manad anvander féretaget sig av den genomsnittliga valutakursen i
februari.



D. Version for hemmamarknaden

Den har versionen av planen géller endast for Brand Affiliates som har ett ID som hor till marknaden fér Europa och Afrika. Planen ger
dig mojlighet att tjana bonusar pa all forséljning pa den globala marknaden, forutom dér utrikes inblandning ej &r tillaten (kontakta din
Account Manager for information om de specifika marknaderna). Om du har ett Brand Affiliate-ID som tillhér Europa och Afrika
omfattas din réatt till bonusar och riktmarkena av villkoren i denna version av planen, aven om medlemmar i din grupp eller ditt team har
Brand Affiliate-ID:n fran andra marknader.

EXEMPEL: Om du ar Brand Representative med ett Brand Affiliate-ID for Europa och Afrika och du registrerar en medlem i Australien
som koper produkter via den australiska webbplatsen fér nuskin.com sa kommer dessa produktkop, i det fall personen (a) registrerar
sig som din direktkund och (b) ar med i din grupp nér de kdper produkter pa den australiska marknaden, att ha den forsaljningsvolym,
det provisionsberattigade forsaljningsvardet och nettoforsaljningspriset som har angetts for den australiska marknaden. Det
australiska provisionsberattigade forsaljningsvéardet och nettoforsaljningspriset kommer att raknas om till den lokala valutan pa din
hemmamarknad vid forsaljningstillfallet. Ditt lokala Nu Skin-kontor kan ge dig information om forsaljningsvolym, provisionsberattigat
forséljningsvarde, prissattning samt annan forsaljningsrelaterad information som géller fér respektive produkt pa de olika
marknaderna.

Denna plan géller inte for vara verksamheter i Kina, Vietnam eller Indien, som drivs enligt andra affarsmodeller.

E. Aterkrava utbetald bonus

Foretaget har rétt att aterkrava bonusar som har betalats till dig enlighet med vara policyer och procedurer, inklusive aterkravande av
bonusar som har betalats fér produkter som senare returnerades. Tidpunkten och metoden for aterbetalningen beror pa bonusen och
nar produkterna returnerades. Se tilldgg B. En sammanfattning av var returpolicy finns pa nuskin.com.

F. Befordran till Brand Representative samt andra titlar

Befordran till Brand Representative sker veckovis. Andra titelandringar sker endast under den manatliga bonusberédkningen och visas i
ditt Brand Affiliate-konto senast den 5:e den foljande ménaden. Se tillagg A.

G. Produktrabatter och prissattning

Vi kan komma att justera publicerade forsaljningspriser, forsaljningsvolymer, provisionsberattigade forsaljningsvarden och
medlemspriser. Se din lokala marknads prissé&ttning och rabatterbjudanden och hur de paverkar prisséattning, bonus, férsaljningsvolym,
provisionsberattigat forséljningsvarde och annan kompensation per sald produkt.

H. Andra forséljningsformaner

Nér du séljer Nu Skin-produkter utanfér Nu Skin-system kan du ta ut en detaljvinst:

i. Detaljvinsten &r lika med (1) det pris du saljer en produkt for minus (2) dina kostnader (ditt inkdpspris, skatter, frakt,
affarskostnader osv.). Du behaller all detaljvinst som du tjanar in utanfér Nu Skin-system.4

ii. Du kan ocksa tjana in beloningsresor5 och andra icke-kontanta beléningar och kompensationer fran andra kortsiktiga
forsaljningsbeloningar som inte omfattas av kompensationsplanen.



4.2 AVSLUTNING AV BRAND AFFILIATE-KONTON

A. Forlust av Brand Affiliate-formaner

Vid uppségning av ditt Brand Affiliate-konto forlorar du alla Brand Affiliate-férmaner, inklusive men inte begrénsat till atkomst till ditt
Brand Affiliate-konto, din grupp, ditt team, ditt forséljningsnéatverk och din forsaljningsvolym som har genererats av antingen din grupp
eller ditt team samt bonusar.

B. Flytt av Brand Affiliate-konto

Foretaget har réatt att, sa lange som det ar rimligen nodvéandigt, fordréja varje flytt av ett Brand Affiliate-konto eller en del av dess grupp
eller forsaljningsnatverk hogre upp i ett forsaljningsnatverk eller till ett annat forsaljningsnatverk.

4.3 OVRIGT MATERIAL OCH OVERSATTNINGAR

Om det finns skillnader mellan de villkor som anges i denna plan och villkoren i marknadsforingsmaterial eller annat relaterat innehall
sa har denna plan foretrade. Om det finns skillnader mellan 6verséttningen av planen och den engelska versionen sa géller den
engelska versionen, savida inte detta forbjuds enligt tillamplig lag.

4.4 UNDANTAG

A. Godkannande av undantag fran planen

Foretaget kan enligt eget gottfinnande &ndra eller undanta krav, villkor och férhallanden i denna plan (sa kallade "undantag fran plan”).
Foretaget kan godkéanna undantag till (1) ett individuell Brand Affiliate-konto eller (2) valfritt antal konton, inklusive baserat pa team
eller marknad. Beviljandet av ett undantag fran planen for ett Brand Affiliate-konto, ett team eller en marknad forpliktar inte foretaget
att bevilja ett undantag fran planen till ndgot annat Brand Affiliate-konto, team eller marknad. Varje vasentligt undantag fran planen
kréaver uttryckligt skriftligt medgivande fran en behérig tjansteman i foretaget och foretaget har ingen skyldighet att skriftligt eller pa
annat satt meddela andra Brand Affiliates, inklusive den Brand Affiliate som star 6ver en annan Brand Affiliate, om undantaget fran
planen.

B. Avslut av undantag fran plan

Foretaget kan nar som helst och av vilken anledning som helst avsluta tidigare beviljade undantag fran planen, oavsett hur lange
undantaget har varit i kraft. Om ett undantag fran planen har beviljats fér en specifik Brand Affiliate sa &r detta undantag personligt for
denna Brand Affiliate och féretaget. Undantag fran planen upphér att gélla vid en 6verforing av Brand Affiliate-kontot, oavsett typ av
overforing (t.ex. forsaljning, dverlatelse, 6verforing, testamente, genom lag eller pa annat sétt), och alla undantag blir ogiltiga.

4 Se notering 1 pa sida 16 for Frankrike och Italien.

51 EMEA kvalificerade sig 0,2 % av genomsnittliga aktiva Brand Affiliates under 2023 for en beloningsresa.



4.5 TERMINOLOGI

Villkoren i denna plan kan skilja sig fran tidigare villkor och kan komma att dndras.

4.6 RESERVATION FOR ANDRINGAR

Foretaget kan @ndra denna plan nar som helst efter eget gottfinnande. Om féretaget andrar denna plan sa kommer du att meddelas
om det 30 dagar innan andringen trader i kraft.

4.7 EFTERLEVNAD

For att vara berattigad till bonusar maste du félja de krav som finns i planen, i ditt Brand Affiliate-avtal och i Nu Skins policyer och
procedurer.

4.8 VECKOVISA OCH MANATLIGA PERIODER

Nar vi pratar om “manad/manatlig” menar vi en kalendermanad. Nar vi hanvisar till "vecka”, "veckovis” eller "veckoperiod” menar vi en
period pa sju dagar som startar den 1:a, 8:e, 15:e eller 22:a i varje manad, forutsatt att den fjarde veckan i manaden ingar i helhet i
samma manad. Bonusberakningar gérs pa Mountain Standard Time eller Mountain Daylight Savings Time i Provo, Utah, USA
(Coordinated Universal Time

[UTC-7]).
NOTERING 1:
FRANKRIKE: "VDI Mandataire” far inte sélja direkt till oregistrerade kunder.

ITALIEN: Incaricati far endast, direkt eller indirekt, samla in bestallningar i slutkonsumentens hem a féretagets vagnar. Som Brand
Affiliate (Incaricato) kan du endast kdpa produkter till dig sjélv och ditt hushéll. Ovriga bestallningar frén oregistrerade kunder maste ga
genom foretaget.

ORDLISTA

Affiliate Referring Bonus: En bonus som intjanas veckovis som Brand Affiliate baserat pa din personligt registrerade Affiliate-
forsaljning. Se avsnitt 2.2.

Affarsutvecklande aktiviteter: Alla aktiviteter som pa nagot séatt gynnar, framjar, hjalper eller stodjer affarsutvecklingen, forsaljningen
eller sponsringen, inklusive men inte begréansat till att sélja produkter eller tjanster; marknadsfora affarsmojligheter; framtrada for
foretagets rakning eller for en av dess representanter; tillata att ditt namn anvénds for att marknadsféra foretaget, dess produkter,
tjanster eller mojligheter; sponsra eller rekrytera for foretagets rakning; agera som styrelseledamot, tjansteman, representant eller
distributor for foretaget; eller ha ett dgarintresse eller ndgot annat vinstintresse, oavsett om intresset ar direkt eller indirekt.

Avsiktsforklaring: Ett dokument som du skickar in via Nu Skin-system for att meddela foretaget om din avsikt att kvalificera dig som
Brand Representative.

Bibehalla (dven Behalla och Uppratthalla): Kravet pa att uppna en bruttoférsaljningsvolym pa minst 2 000 (inklusive 250 av din egen
forsaljningsvolym till direktkunder) under en manad for att bibehalla din status som Brand Representative och vara beréttigad till en
Building Bonus eller Leading Bonus. For att bibehalla din status som Brand Representative kan Flex-podng anvandas som substitut for
utebliven bruttofdrsaljningsvolym, men inte for kravet géallande férsaljningsvolymen till direktkunder. Om du anvander Flex-poang for att



uppratthalla din status som Brand Representative ar du dock inte berattigad till att tjana in en Building Bonus eller en Leading Bonus
den manaden. Se avsnitt 3.2 och tillagg A.

Bonus: Forséljningskompensation som betalas ut genom denna plan, inklusive Selling Bonus, Retailing Bonus, Affiliate Referring
Bonus, Building Bonus och Leading Bonus. Bonusar inkluderar inte den detaljvinst som du tjanar pa produkter du képer och saljer direkt
till icke-registrerade kunder eller nagon annan bel6ning i form av kontanter och icke-kontanter (se notering 1 pa sida 16 for Frankrike
och Italien).

Brand Affiliate: En person som registrerar sig hos Nu Skin som Brand Affiliate och som kan kopa produkter till medlemspriset, sélja
produkter och registrera kunder och Brand Affiliates. Termen Brand Affiliate anvands ocksa som generell referens for alla Brand
Affiliates och Brand Representatives. Till exempel kan en Brand Partner eller en Brand Director kallas for Brand Affiliates generellti de
fall man talar om samtliga Brand Affiliates. Brand Affiliates ar inte kunder.

Brand Affiliate-avtal: Ett avtal mellan dig och Nu Skin som anger villkoren som ror din relation med Nu Skin.

Brand Affiliate-konto: Det konto som skapas nér du registrerar dig som Brand Affiliate hos Nu Skin. N&r du skapar ett Brand Affiliate-
konto tilldelas du ett Brand Affiliate ID-nummer.

Brand Director: En kategori av Brand Representatives med titlar som Emerald Director, Diamond Director, Blue Diamond Director och
Presidential Director.

Brand Partner: En kategori av Brand Representatives med titlar som Gold Partner, Lapis Partner och Ruby Partner.

Brand Representative: En Brand Affiliate som framgangsrikt har fullgjort Brand Representative-kvalificeringen och som inte har forlorat
sin status som Brand Representative. Termen Brand Representative kan ocksa anvandas som en allman referens for alla titlar fran
Brand Representative och uppat. Till exempel kan en Ruby Partner eller Diamond Director kallas for en Brand Representative generellt i
de fall man talar om samtliga Brand Representatives.

Brand Representative-avanceringsdatum: Den forsta dagen i veckoperioden efter att du har fullgjort Brand Representative-
kvalificeringen. Om du kvalificerar dig som Brand Representative under vecka 1, 2 eller 3 i en manad sa kommer ditt Brand
Representative-avanceringsdatum att vara den 8:e, 15:e eller 22:a i den manaden. Om du kvalificerar dig som Brand Representative
under vecka 4 i en manad sa kommer ditt Brand Representative- avanceringsdatum att vara den forsta dagen i foljande manad. Se
tillagg A.

Brand Representative-kvalificering: Processen for att bli Brand Representative. Se avsnitt 3.1.

Brand Representative-kvalificeringskrav: Under din Brand Representative- kvalificeringsperiod maste du lamna in en avsiktsforklaring
och uppna en bruttoférsaljningsvolym pa 2 000 (inklusive 500 av din egen férsaljningsvolym till direktkunder). Se avsnitt 3.1.

Brand Representative-kvalificeringsperiod: En period som boérjar den manad da du skickar in din avsiktsforklaring. Du har fram till
slutet av foljande manad pa dig att fullgéra Brand Representative- kvalificeringen. Se avsnitt 3.1.

Bruttoférsaljningsvolym: Summan av forséljningsvolymen fran alla produktinkop inom din grupp.

Building Bonus: En bonus som du tjanar manadsvis som Brand Representative baserat pa det provisionsberattigade forsaljningsvardet
for produkter som har kdpts via Nu Skin-system av Brand Affiliates och kunder i din grupp. Se avsnitt 2.3.

Business Builder Position (BBP): En position som &r placerad pa din G1. Din BBP tilldelas dig efter den forsta manaden du uppnar titeln
Blue Diamond Director. Se tillagg D.

Detaljkunder: Alla kunder som koper produkter via Nu Skin-system och som inte &r medlemmar eller Brand Affiliates. Bonusarna pa en
detaljkunds produktkop betalas till den Brand Affiliate som har identifierats som séljaren vid tidpunkten for den specifika
produktbestallningen. | denna plan inbegripes inte oregistrerade kunder i definitionen av detaljkunder. Detaljkunder deltar inte i denna
plan och kan inte sélja produkter vidare eller registrera andra kunder eller Brand Affiliates.



Direkthandelsforetag: Ett foretag som ar medlem i direktforséljningsforeningen eller som pa ett annat satt anvander sig av en saljkar
bestaende av oberoende leveranttrer som séljer produkter och tjanster samt ersatter de oberoende leverantérerna genom en
kompensationsplan som bestar av en enkel niva eller flera nivaer for (1) deras egen férséljning, och/eller (2) férséljning fran andra
oberoende leverantorer som har anmaélt sig under de oberoende leverantdrerna for att distribuera samma produkter och tjanster.

Direktkund: En medlem eller detaljkund till vilken en Brand Affiliate séljer produkter direkt via Nu Skin-system samt kunder som kdper
produkter direkt fran en Brand Affiliate genom kvalificerade Drop Ship- bestéllningar, om sadana finns tillgdngliga. En medlem &r
direktkund till den Brand Affiliate som registrerade kunden. Om den registrerande Brand Affiliate forlorar sin status som Brand Affiliate
kommer alla medlemmar som tidigare har registrerats av denna Brand Affiliate att bli direktkunder hos den Brand Affiliate som star
narmast over dem. Nér en detaljkund képer produkter via Nu Skin-system krediteras den Brand Affiliate som salde produkten till
kunden. En Brand Affiliate betraktas inte som en direktkund.

Drop Ship-bestéllningar (beroende pa tillganglighet pa lokal marknad): Om tillgangligt ar en Drop Ship-bestallning en bestallning som
du gor pa ditt Brand Affiliate-konto, men som du anger som en forséljning till din kund. For att vara berattigad maste en Drop Ship-

bestallning betecknas som sadan samt séljas och skickas direkt till din kund.

Flex-poang: Flex-podng &r ett substitut for bruttoférsaljningsvolym som anvéands for att bibehalla din status som Brand Representative
om du inte fullgér en bruttoférsaljningsvolym pa minst 2 000 under en manad. Flex-poang kan inte anvandas for att uppfylla kravet pa
en forsaljningsvolym pa 250 till direktkunder. Flex-podng ger ingen forsaljningsvolym eller ndgot provisionsberattigat forsaljningsvéarde
och du kan inte tjdna ndgon bonus pa dem. Flex-poéng har inget pengavarde och kan inte vaxlas in mot kontanter. Flex-poéng har inget
forfallodatum och det finns ingen gréns for hur manga Flex-poédng du kan samla in. Du kommer dock att forlora alla dina Flex- poédng
om du forlorar din status som Brand Representative. Se avsnitt 3.3.

Foretag eller vi: Nu Skin.

Forsaljning av personligt registrerad Affiliate: Produktforséaljningen som gors av dina personligen registrerade Brand Affiliates, som

berdknas genom att summera nettoforsaljningspriset for produkterna som séljs till deras direktkunder.

Forsaljningsnéatverk: Ditt forsaljningsnétverk bestar av din grupp, ditt team och grupperna och teamen som tillhor de Brand
Representatives som ar understallda ditt team.

Forsaljningsvolym (SV): Ett icke- valutabaserat varde for varje produkt som anvands for att kvantifiera produktforsaljningen och vilket
aggregeras for att mata kvalificeringen till olika prestationsriktmarken samt for att faststélla bonusprocenten. Forsaljningsvolym kan
justeras fran tid till annan och nar féretaget finner det nédvandigt. Forsaljningsvolym skiljer sig fran provisionsberattigat
forsaljningsvarde och nettoforsaljningspris. Du kan hitta information om forséljningsvolym och annan saljrelaterad information for
varje produkt genom att logga in pa ditt nuskin.com-konto.

Forsaljningsvolym till direktkunder (DC-SV): Summan av alla produktférséljningsvolymer fran inkdp av dina direktkunder.

Generationer: Brand Representative- nivaerna i ditt team. Varje Brand Representative som du direkt leder. Och den forsta Brand
Representative under dig i ditt team &r din G1 Brand Representative. De Brand Representatives som befinner sig pa néasta niva under
dem &r dina G2 Brand Representatives, och sa vidare. Brand Affiliates som inte har uppnatt status som Brand Representative utgor inte
en generation utan ingar i sin egen Brand Representative-grupp. Till exempel &r de Brand Affiliates (som inte har uppnéatt Brand
Representative-status) i din G1 Brand Representative inte en del av din G2. Istéllet &r de en del av din G1 Brand Representative-grupp.

Grupp: Din grupp bestar av (1) dig, (2) alla dina medlemmar, detaljkunder och Brand Affiliates samt (3) alla medlemmar, detaljkunder
och Brand Affiliates som tillh6r dina Brand Affiliates, och sa vidare. Din grupp kommer att omfatta grupper som tillhér dina Brand
Affiliates och vilka befinner sig i Brand Representative- kvalificeringen. En Brand Affiliate som fullgér Brand Representative-
kvalificeringen kommer att Iamna din grupp och de (samt deras grupper) blir en del av ditt team.

Kompensationsplan (dven plan): Denna kompensationsplan (inklusive @ndringar som kan inférlivas i framtiden) anger villkoren for den
forsaljningskompensation som du kan tjana som en Brand Affiliate som deltar i planen.



Kund: Person som kdper produkter men inte deltar i denna plan och som inte kan sélja produkter vidare eller registrera andra kunder
eller Brand Affiliates. Brand Affiliates ar inte kunder.

Leadership Team Sales Volume (LTSV): Summan av all férsaljningsvolym fran ett visst Leadership Team. Se avsnitt 2.4.

Leadership Team: Dina Leadership Teams bestar av dina G1-G6 Brand Representatives, med start vid var och en av dina G1 Brand
Representatives. Alla dina Leadership Teams ar distinkta och leds av dina individuella G1 Brand Representatives. Se avsnitt 2.4.

Leading Bonus: En bonus som tjanas manadsvis om du &r Brand Partner eller Brand Director, baserat pa det provisionsberattigade
forsaljningsvardet av den forsaljningsvolym som genereras av ditt team. Se avsnitt 2.4.

Medlem: En kund som registrerar sig via Nu Skin-system, baserat pa en inbjudan fran en Brand Affiliate, for att kopa Nu Skin-produkter
till medlemspris. Medlemmar kan varken registrera kunder eller Brand Affiliates, sélja Nu Skin- produkter vidare eller delta i denna plan.

Medlemspris: Listpriset for produkter for bade medlemmar och Brand Affiliates, exklusive skatt och frakt. Medlemspriset bestdms av
den lokala marknaden och kan tillfalligtvis andras for kampanjer och beloningar.

Nettoforsaljningspris: Det pris som betalas fér produkterna, exklusive detaljhandelspaslag, skatt och frakt.

Nu Skin Bonus-konto: Ett digitalt konto som finns i Nu Skins digitala verktyg (t.ex. Nu Skin Stela-appen och nuskin.com) och som
aterspeglar en Brand Affiliates bonusar, utbetalningar och provisionsjusteringar. Ett Nu Skin Bonus-konto skapas till dig automatiskt
nar du blir Brand Affiliate. Det genereras ingen ranta pa Nu Skin Bonus- konton. Serviceavgifter kan tas ut av det mottagande finansiella
institutet och Nu Skin. Nu Skin 6verfor automatiskt och kostnadsfritt ditt aterstdende saldo pa Nu Skin Bonus-kontot vid slutet av varje
veckovisa eller manatliga betalningsperiod. Det finns marknadsspecifika krav for automatiserade 6verféringar fran Nu Skin.

Nu Skin Stela: En mobilapp som ger dig information om ditt Brand Affiliate-konto, inklusive dina produktkop, delar av ditt
forsaljningsnatverk, bonusar, malinstéllningar, rapporter, erkdnnande och mycket mer. Du kan ladda ner Nu Skin Stela i din appbutik.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. och dess dotterbolag (exklusive Rhyz, Inc. och dess dotterbolag).

Nu Skin-system: Alla processer, appar och annan digital egendom inom Nu Skins digitala ekosystem som Nu Skin har skapat for kop
eller forsaljning av Nu Skin- produkter, inklusive Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite, Personal Offer Tool samt alla andra
plattformar Nu Skin tillhandahaller.

Oregistrerade kunder: Personer som koper produkter fran en Brand Affiliate utanfér Nu Skin-system (oavsett om den oregistrerade
kunden tidigare har képt produkter direkt fran Nu Skin). Oregistrerade kunder deltar inte i denna plan och kan inte salja produkter vidare
eller registrera kunder.

Person: En enskild individ eller en foretagsenhet. En "foretagsenhet” ar foretagsenheter sdsom aktiebolag, handelsbolag,
kommanditbolag, trust eller nagon annan form av affarsorganisation som lagligen bildats enligt lagarna i den jurisdiktion dar de
grundades.

Personligen registrera (dven personligen registrerad): Handlingen att registrera en person hos Nu Skin. Nér du till exempel registrerar
en Brand Affiliate, medlem eller detaljkund hos Nu Skin blir de din personligen registrerade Brand Affiliate, din personligen registrerade
medlem respektive din personligen registrerade detaljkund.

Policyer och procedurer: Ett dokument som &r en del av avtalet mellan dig och Nu Skin och som anger vissa policyer och procedurer
som ror din verksamhet.

Presidential Director Business Builder Position (Presidential Director BBP): En position som placeras pa G1 i din BBP. Din Presidential
Director BBP tilldelas dig efter den forsta manaden som Presidential Director. Se tilldgg D.

Produkter: Alla varor och tjanster som erbjuds av Nu Skin.

Provisionsberattigat forsaljningsvarde (CSV): Ett valutavarde satt per produkt som anvénds for att berdkna Building Bonus och
Leading Bonus. Provisionsberattigat forsaljningsvarde dndras fran tid till annan beroende pa en rad faktorer, sdsom prisférandringar,



valutarorelser, rabatter osv. Provisionsberéttigat forséljningsvarde skiljer sig fran forséaljningsvolym och ar valdigt séllan detsamma
som forsaljningsvolymen for en produkt. Vissa produkter kan ha noll i provisionsberattigat forséaljningsvarde. Du kan hitta information
om det provisionsberattigade forséljningsvardet och annan saljrelaterad information for varje produkt genom att logga in pa ditt
nuskin.com-konto. Provisionsberéttigat forséaljningsvarde véxlas till din hemmamarknads valuta nér du séljer produkter pa flera
marknader.

Restart: Den process som ger tidigare Gold Partners och hdgre titlar majligheten att aterta sitt forséljningsnatverk (som om de inte

hade forlorat sin status som Brand Representative). Se tillagg C.

Retailing Bonus: Skillnaden mellan (1) priset som din detaljkund betalat (exklusive frakt och skatter) nar de kdper produkter direkt fran
Nu Skin och (2) medlemspriset. Se avsnitt 2.1.

Selling Bonus: Den bonus som tjanas in pa produktférsaljning till dina direktkunder. Se avsnitt 2.1.

Team: Ditt team bestar av alla generationer av Brand Representatives och deras grupper, vilka faststalls utifran din titel (se tabell 2.D).

Ditt team omfattar inte dig eller din grupp.

Titel: Titlar uppnas som Brand Representative baserat pa dina Leadership Teams och deras forsaljningsvolymer. Din titel definierar
antalet generationer pa vilka du kan tjana in en Leading Bonus.

Se tabell 2.D.

TILLAGG A

YTTERLIGARE INFORMATION OM KVALIFICERING

Foljande anger ytterligare information om Brand Representative-kvalificering, inklusive viktiga datum, upprétthallande, bonusar och
mer.

1. UPPRATTHALLANDE NAR DU HAR BLIVIT BRAND REPRESENTATIVE

Om ditt Brand Representative-avanceringsdatum &r den forsta dagen i en manad maste du uppfylla bibehallandekraven fran och med
den méanaden. Om ditt Brand Representative-avanceringsdatum &r efter den forsta dagen i en manad maste du uppfylla
bibehallandekraven fran och med nédsta manad.

EXEMPEL: Om du fullgér Brand Representative-kvalificeringen den 4:e veckan i maj ar ditt Brand Representative-avanceringsdatum den
1 juni och du méaste uppfylla bibehéallandekraven under juni manad. Om du fullgér Brand Representative- kvalificeringen den forsta
veckan i juni ar ditt Brand Representative-avanceringsdatum den 8 juni och du maste uppfylla bibehallandekraven under juli manad.

2. BONUS EFTER DU HAR BLIVIT BRAND REPRESENTATIVE

A. Building Bonus

Du kan tjana en Building Bonus baserad pa din grupps forséljning som gors pa eller efter ditt Brand Representative-avanceringsdatum.
Om du fullgor Brand Representative- kvalificeringen under den forsta veckan i manaden &r ditt Brand Representative-

avanceringsdatum den 8:e och du kan bérja tjana en Building Bonus baserad pa produktférsaljning fran och med den 8:e. Du kommer
inte att tjdna en Building Bonus for produktforsaljningen under den forsta veckan i den manaden. Om du fullgér Brand Representative-



kvalificeringen under vecka fyra i en manad &r ditt Brand Representative- avanceringsdatum den 1:a i ndsta manad och du kan borja
tjana en Building Bonus pa produktforséljningen fran och med den 1:a under denna féljande manad.

Efter ditt Brand Representative-avanceringsdatum kommer din efterféljande bruttoférsaljningsvolym inte langre att bidra till
bruttofdrsaljningsvolymen for nasta Brand Representative ovanfor dig. Istéllet kommer din bruttoforséljningsvolym att bidra till deras

teamforséljningsvolym och Leading Bonus.

EXEMPEL: Om du fullgér Brand Representative-kvalificeringen under den tredje veckan i maj ar ditt Brand Representative-
avanceringsdatum den 22 maj. Din bruttoférsaljningsvolym till och med den 21 maj kommer att raknas in i bruttoférsaljningsvolymen
for nasta Brand Representative ovanfor dig, men din bruttoforsaljningsvolym for produktférsaljningen fran och med den 22 maj till och
med slutet av maj kommer istéllet att bidra till deras teamforséaljningsvolym och Leading Bonus. Om du fullgér Brand Representative-
kvalificeringen under den fjarde veckan i maj ar ditt Brand Representative-avanceringsdatum den 1 juni och din bruttoforsaljningsvolym
i maj kommer att raknas in i bruttoforsaljningsvolymen for ndsta Brand Representative ovanfor dig fér maj. Fran och med den 1 juni
kommer din bruttoférséaljningsvolym att bidra till teamforsaljningsvolymen och Leading Bonus for nasta Brand Representative ovanfor
dig.

B. Leading Bonus

Du ar berattigad till att tjana en Leading Bonus efter ditt Brand Representative- avanceringsdatum om du uppfyller de gallande Leading
Bonus-kraven.

EXEMPEL: Om du fullgor Brand Representative-kvalificeringen under forsta veckan i maj ar ditt Brand Representative-
avanceringsdatum den 8 maj och du kan bérja tjdna en Leading Bonus for maj om du uppnar en bruttoforsaljningsvolym pa 3 000
mellan ditt Brand Representative-avanceringsdatum och slutet av manaden samt uppnér kraven fér Brand Partner eller hogre titel i
slutet av manaden. Om du fullgor Brand Representative- kvalificeringen under den fjarde veckan i maj &r ditt Brand Representative-
avanceringsdatum den 1 juni och du kan borja tjdna en Leading Bonus i juni om du uppfyller motsvarande Leading Bonus-krav under
juni manad.

TILLAGG B

ANDRINGAR OCH ATERKRAV AV BONUSAR

Foretaget har ratt att justera bonusar som betalas till dig enligt beskrivningen i policyer och procedurer, inklusive justeringar baserade
pa retur av produkter av dig eller andra som tillhorde din grupp eller ditt team vid koptillfallet. Berakning och aterkrav for

bonusjusteringar fran returnerade produkter beror pa bonustypen och néar produkterna returnerades.

1. BERAKNING AV BONUSJUSTERING

Din bonus justeras utifran produktreturer pa foljande vis:

A. Retailing Bonus

Nar dina direktkunder returnerar produkter kommer foretaget att aterkrava den Retailing Bonus som du fick fér dessa produkter.

B. Selling Bonus och Affiliate Referring Bonus



Nar dina direktkunder, eller direktkunder som tillhor dina personligt registrerade Brand Affiliates, returnerar produkter kommer féretaget
att aterkréva den Selling Bonus och Affiliate Referring Bonus som du mottog for dessa produkter.

Om dina direktkunder returnerar produkter under samma manad som de kdptes kommer din forsaljningsvolym till direktkunder att
minskas med summan som motsvarar den returnerade férsaljningsvolymen. De procentandelar av din Selling Bonus och Affiliate
Referring Bonus som betalas ut under de efterfoljande veckorna kan minska pa grund av den inverkan returerna har pa din
forsaljningsvolym till direktkunder.

Om en produktretur fran kdpta produkter under en tidigare manad gor att din forsaljningsvolym till direktkunder inte nar bonustroskeln
som du uppnadde under den géllande manaden, sd kommer foretaget att debitera din forséljningsvolym till direktkunder med det
belopp som kréavs for att nd den bonustroskel som du betalades for. Denna debitering kommer att ske manaden efter att produkterna
returnerades.

EXEMPEL: Om du uppnédde en forsaljningsvolym pa 750 till direktkunder i januari och fick en Selling Bonus pa 8 % och en Affiliate
Referring Bonus pa 12 %, men 400 av forsaljningsvolymen for din produktforsaljning under januari returnerades i mars, sa har du ett
negativt saldo pa 150 for forsaljningsvolymen till direktkunder i borjan av april. Du kvalificerar dig darmed inte for en Selling Bonus pa 8
% och en Affiliate Referring Bonus pd 12 % i april, sévida inte du uppnar en forsaljningsvolym pa 650 till direktkunder i april som
kompenserar det negativa saldot och tar dig till bonusnivan 500.

C. Building Bonus

Nar ndgon som ingick i din grupp vid tidpunkten for kdpet returnerar produkter kommer foretaget att aterkrava all Building Bonus som
du mottog for dessa produkter.

Om négon i din grupp returnerar produkter under samma manad som de kdptes kommer din bruttoférséljningsvolym att minskas med
den returnerade forsaljningsvolymen.

Om en produktretur fran kdpta produkter under en tidigare manad gor att din bruttoforsaljningsvolym inte nar bonustréskeln som du
uppnadde under den géllande manaden, sa kommer foretaget att debitera Iamplig bruttoforséljningsvolym manaden efter det att
produkten returnerades.

EXEMPEL: Om du uppnadde en bruttoforsaljningsvolym pa 3 300 i januari och fick en Selling Bonus pa 10 %, men 600 av
forsaljningsvolymen for produktférséljningen under januari returnerades i mars, sa har du ett negativt saldo pa 300 for
bruttoforsaljningsvolymen i borjan av april. Du kvalificerar dig ddrmed inte for en Building Bonus pa 5 % i april, sdvida inte du uppnar en
bruttoforsaljningsvolym pa 2 300 i april som kompenserar det negativa saldot pa 300 och tar dig till bonusnivan pa 2 000.

D. Leading Bonus

Né&r nagon som ingick i ditt team da kopet genomfordes returnerar produkter kommer foretaget att ta tillbaka all Leading Bonus som
du mottog for dessa produkter.

TILLAGG C

RESTART

Restart &r en process som ger tidigare Gold Partners eller hogre titlar mojligheten att aterta sitt forsaljningsnatverk (som om de inte
hade forlorat sin status som Brand Representative). Foljande ger ytterligare information om hur du anvénder Restart samt dess
férmaner och villkor.



1. ANVANDNING AV RESTART

Om du var Gold Partner eller hade en hogre titel och forlorade din status som Brand Representative och vill pabérja Restart-processen
maste du gora foljande:

i. Skicka in en ny avsiktsforklaring som visar att du har for avsikt att kvalificera dig som en Brand Representative; och

ii. Fullgora Brand Representative-kvalificeringen pa nytt. Den nya Brand Representative-kvalificeringen maste fullgéras inom tre pa
varandra foljande manader fran det datum da du forlorade din status som Brand Representative.

Om du inte avslutar Restart inom denna treméanadersperiod kommer du att permanent forlora chansen att aterfa ditt
forsaljningsnatverk.

EXEMPEL: Om du forlorar din status som Brand Representative fran och med den 1 mars har du fram till den 4:e veckan i maj pa dig att
fullgoéra Brand Representative- kvalificeringen och bli Brand Representative med start den 1 juni for att aterfa ditt forsaljningsnatverk.

2. FORDELAR MED RESTART

Nar du fullgor Restart inom tidsbegransningen hander foljande:

e Du blir Brand Representative igen.

Du blir berattigad till Building Bonus och Leading Bonus.

Du far tillbaka ditt forsaljningsnatverk (som om du aldrig hade forlorat din status som Brand Representative).

Du far 1 000 Flex-poédng under den forsta manaden och 500 under den andra manaden efter fullgjord Restart.

3. FORLORA STATUS FOR EN ANDRA GANG
Om du foérlorar din status som Brand Representative for en andra gang ar du inte beréttigad till Restart och mister permanent ditt
forsaljningsnatverk (det flyttas upp en generation till den Brand Representative som &r ovanfér dig). Aven om Restart inte langre &r

tillgangligt kan du nar som helst paborja Brand Representative-kvalificeringen igen och bygga upp ett nytt forsaljningsnatverk. Om du
blir en ny Gold Partner eller far en hogre titel &r du aterigen berattigad att anvanda Restart for att aterta ditt nya forsaljningsnéatverk.

TILLAGG D

BUILDER-POSITIONER SOM BLUE DIAMOND OCH PRESIDENTIAL DIRECTOR

Nar du bygger upp och leder ditt team har du mojlighet att bli Blue Diamond Director eller Presidential Director. Foljande diagram visar
hur det gar till:

VAD DU GOR VAD DU FAR



Uppratthall din status som Brand Representative, 5 % Leading Bonus Betalas utifran ditt teams manatliga

uppna en bruttoforséljningsvolym pa 3 000 varje manad och provisionsberéttigade forsaljningsvérde
utveckla Leadership Teams

LEADERSHIP TEAMS TITEL BETALDA GENERATIONER
6 Blue Diamond 5 % fran dina G1-G6 Las upp din BBP
Director

Inklusive 1 med > 10 000 LTSV
1 med > 20 000 LTSV+

1 med = 30 000 LTSV

6 Presidential 5% pa din G1-G6. Las upp din
Director Presidential Director BBP

Inklusive 1 med > 10 000 LTSV
1 med > 20 000 LTSV+
1 med > 30000 LTSV +

1 med > 40 000 LTSV

Den férsta manaden som du far betalt som Blue Diamond Director far du en Business Builder Position (BBP) pa din G1. Den forsta
manaden som du far betalt som Presidential Director far du en Presidential Director Business Builder Position (Presidential Director
BBP) pa G1 i din BBP (dvs. G2 i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto). Under varje manad som du &r kvalificerad for att fa betalt som
Blue Diamond Director kommer din BBP att uppta en generation i forsaljningsnatverket. Under varje manad som du &r kvalificerad for
att fa betalt som Presidential Director kommer din BBP och Presidential Director BBP att respektive uppta en generation (G1 respektive
G2) i forsaljningsnatverket.

A. Automatiskt genererat

BBP och Presidential Director BBP skapas automatiskt under bonusberékningen for den manad du uppfyller ovanstdende krav. Du
behaller BBP och Presidential Director BBP, savida inte du forlorar din status som Brand Representative och misslyckas med att
fullgora Restart.

1. FORHALLANDET MELLAN EN BBP, EN PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP OCH DITT URSPRUNGLIGA BRAND

AFFILIATE-KONTO

I enlighet med ditt Brand Affiliate-avtal behandlas din BBP och Presidential Director BBP som en del av ditt Brand Affiliate-konto och far
inte séljas eller dverforas separat.



A. Leadership Teams

Din BBP och Presidential Director BBP kommer inte att betraktas som Leadership Teams for ditt Brand Affiliate-konto. G1 Brand
Representatives under din BBP och Presidential Director BBP fungerar som Leadership Teams och kan komprimeras for att uppfylla
titelkraven enligt nedan. Vid faststéllandet av Leadership Team Sales Volume for dig och de Brand Representatives som star narmast
over dig under en manad forblir din BBP och Presidential Director BBP i G1 respektive G2 (sdvida inte du har forlorat din status som
Brand Representative).

Forsaljning av personligt registrerad Affiliate Berattigad forsaljningsvolym till direktkunder fran ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto,
din BBP och din Presidential Director BBP kommer att summeras for att faststélla procentandelarna for din Selling Bonus och Affiliate
Referring Bonus.

Forsaljningsvolymen till direktkunder fran dina personligen registrerade Brand Affiliates som hanvisats genom ditt ursprungliga Brand
Affiliate-konto, din BBP och din Presidential Director BBP kommer att summeras och motsvarande nettoforséljningspris betalas ut med
den berattigade procentsatsen for Affiliate Referring Bonus enligt totalen av forséljningsvolymen till direktkunder.

Kop som gors av direktkunder under din BBP och Presidential Director BBP réknas inte som personligen registrerad Affiliate-forsaljning
i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto.

Kop som gors av direktkunder under ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto, din BBP och din Presidential Director BBP kommer att

raknas som personligen registrerad Affiliate- forsaljning for den Brand Affiliate som hénvisade dig.

B. Bruttoforsaljningsvolym

Du, din BBP och din Presidential Director BBP har sina egna grupper, respektive. For att bibehalla din status som Brand Representative
och faststalla ditt berattigande till Building Bonus och Leading Bonus kommer bruttoférsaljningsvolymen fran ditt ursprungliga Brand
Affiliate-konto, din BBP och din Presidential Director BBP att kombineras.

C. BBP- och Presidential Director BBP-bonusar baserade pa din ursprungliga Brand Affiliate-kontotitel och Brand

Representative BBP-status

For en manad da ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto ar beréttigat att erhalla betalning som en Blue Diamond Director eller
Presidential Director kommer bonusarna pa din BBP att berdknas som om det géller en Blue Diamond Director. F6r varje manad som
ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto inte uppfyller alla krav for att kvalificera dig att fa betalt som en Blue Diamond Director kommer
din BBP att kombineras med ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto. Alla BBP-férséljningsnéatverk flyttas upp en generation i ditt
forsaljningsnatverk samt i forsaljningsnatverken for de Brand Representatives som befinner sig ovanfor dig under den gallande
manaden.

Presidential Director BBP

For en méanad da ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto uppfyller alla krav for att kvalificera dig att fa betalt som en Presidential
Director kommer dina Presidential Director BBP-bonusar att berdknas som om det géller en Blue Diamond Director. For varje manad
som ditt Brand Affiliate-konto inte uppfyller alla krav for att kvalificera dig att fa betalt som en Presidential Director, men daremot
kvalificerar dig att fa betalt som en Blue Diamond Director, kommer din Presidential Director BBP att kombineras med din BBP. Alla
forsaljningsnatverk i din Presidential Director BBP flyttas upp en generation i ditt forsaljningsnatverk samt i forsaljningsnatverken for
de Brand Representatives som befinner sig ovanfor dig under den géllande manaden.



For varje manad som ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto inte kvalificerar dig att fa betalt som en Blue Diamond Director kommer din
BBP och din Presidential Director BBP att kombineras med ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto. Alla forsaljningsnatverk i din BBP
flyttas upp en generation och din Presidential Director BBP flyttas upp tva generationer i ditt forséljningsnatverk samt i
forsaljningsnéatverken for de Brand Representatives som befinner sig ovanfoér dig.

Foljande exempel visar hur din Leading Bonus berédknas utifran ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto, din BBP och din Presidential
Director BBP: Vi utgar fran att ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto, din BBP och din Presidential Director BBP tillsammans har en

bruttoforsaljningsvolym pa minst 3 000 poang och att du &r beréattigad till att fa en Leading Bonus pa 5 %.
Blue Diamond Director

Ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto och din BBP kan tjana 5 % vardera pa sina respektive G1 till G6. Det innebaér att du i praktiken kan
tjana 10 % pa G1-G5i din BBP.

Presidential Director

Ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto, din BBP och din Presidential Director BBP kan vardera tjdna 5 % pa sina respektive G1 till G6.
Detta innebar att du i praktiken kan tjana 10 % pa G1 till G5 i din BBP och pa G5 i din Presidential Director BBP samt 15 % pa G1 till G4 i
din Presidential Director BBP.

D. Flytt mellan ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto, BBP och Presidential Director BBP

i. Leadership Teams kan inte flyttas fran ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto till en BBP eller Presidential Director BBP, forutom
enligt vad som anges nedan.

ii. Automatisk flytt av foretaget:

a. Leadership Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto

For att kvalificera dig for att fa betalt som en Presidential Director for en viss provisionsperiod maste du ha minst sex Leadership
Teams, inklusive ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 10 000, ett med en Leadership Team Sales Volume pa over 20
000, ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 30 000 och ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 40 000.

¢ Dessa sex Leadership Teams, som &r ett minimikrav, maste vara direkt understéllda ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto.

e Tre av fyra Leadership Teams med en Leadership Team Sales Volume pa éver 10 000, 20 000, 30 000 och 40 000 respektive
maste vara direkt understallda ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto. Den fjarde kan vara understalld antingen ditt ursprungliga
Brand Affiliate-konto eller din BBP.

b. Flytt till ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto

Om du har féarre n sex Leadership Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto kommer féretaget automatiskt att flytta Leadership
Teams fran din BBP och Presidential Director BBP till ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto for att se till att det finns minst sex
Leadership Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto. Denna flytt av Leadership Teams fran din BBP eller Presidential Director
BBP till ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto kommer att fortga tills det kravda antalet Leadership Teams har uppnatts, enligt vad som

anges nedan.

Om ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto inte kvalificerar dig att f& betalt som en Blue Diamond Director (dvs. har sex Leadership
Teams, inklusive ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 10 000, ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 20 000



och ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 30 000) kommer de Leadership Teams som finns i din BBP och Presidential
Director BBP att utvarderas och det eller de Leadership Teams som har lagsta méjliga Leadership Team Sales Volume for att fylla
bristen pa Leadership Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto flyttas till ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto for den
provisionsperiod som beaktas.

Om du saknar ett av de fyra Leadership Teams med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 10 000, ett med en Leadership Team
Sales Volume pa 6ver 20 000, ett med en Leadership Team Sales Volume pa 6ver 30 000 och ett med en Leadership Team Sales
Volume pa 6ver 40 000 i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto och din BBP sa kommer Leadership Teams i din Presidential Director
BBP att utvarderas och det Leadership Team som har lagsta majliga Leadership Team Sales Volume for att fylla bristen pa Leadership
Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto eller i din BBP flyttas till din BBP for den provisionsperiod som beaktas.

c. Flytt tillbaka till din BBP eller Presidential Director BBP

Om ett Leadership Team fran din BBP eller Presidential Director BBP flyttades automatiskt fran din BBP eller Presidential Director BBP
pa grund av att du hade farre an sex Leadership Teams i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto kan du begara att flytta tillbaka dessa
Leadership Teams till din BBP eller Presidential Director BBP efter att du har fyllt upp med nddvandiga Leadership Teams i ditt
ursprungliga Brand Affiliate-konto. Din begdran maste goras skriftligen till din Account Manager inom sex manader efter den manad da
den automatiska flytten genomférdes.

EXEMPEL: Om ett Leadership Team fran din BBP eller Presidential Director BBP flyttades automatiskt till ditt ursprungliga Brand
Affiliate-konto i borjan av februari, baserat pa dina forsaljningsresultat i januari, sa I6per sexmanadersperioden fran februari till och
med juli. Om du i augusti (baserat pa din férsaljningsutveckling i juli) &nnu inte (1) har ersatt det eller de Leadership Teams som
kravdes i ditt ursprungliga Brand Affiliate- konto och (2) inte begért att dessa Leadership Teams ska flyttas tillbaka till din BBP eller
Presidential Director BBP, s& kommer dessa Leadership Teams att stanna permanent i ditt ursprungliga Brand Affiliate-konto.

For att se till att befintliga Blue Diamond- och Presidential Director-konton, fran och med lanseringen av denna plan, har en smidig
overgang forbehaller sig Nu Skin ratten att avsta fran dessa BBP-och Presidential BBP-krav under en lamplig tidsperiod.



