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Nu Skin Enterprises, Inc. (junto a sus afiliados, la "Compafiia") es una empresa global de venta directa que opera actualmente en casi
50 paises y vende sus productos a través de una red de Afiliados de Marca Independientes. En el afio 2023, la compafiia operé en 5
mercados en la regién Latinoamérica.[1]

El propésito de este documento es proporcionarle informacion precisa y honesta sobre las comisiones que la Compafiia paga a sus
Afiliados de Marca. El cuadro que encontrara mas abajo describe con informacion detallada las compensaciones pagadas a los
Afiliado de Marca registrados en los mercados de Latinoamérica en el 2023.[2]

Para generar una compensacién como Afiliado de Marca es necesaria una cantidad considerable de compromiso, tiempo y esfuerzo.
Esto no es un programa para hacerse rico rapidamente, y el éxito econémico no esta garantizado.

Compensaciones a los Afiliados de Marca en Latinoamérica en 2023 (todas las
cantidades figuran en USD)
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Marca Activos

Afiliado de Marca Activo S
Obteniendo un Pago 45 14.50% n/a
(No Representante de Marca)

Representante de Marca S 213 1.04% n/a
Calificado

Representante de Marca $ 408 4.19% 56.03%
Socio Oro S 652 1.34% 17.97%
Socio Lapis $ 991 1.06% 14.13%
Socio Rubi $ 1,909 0.35% 4.63%

Director Esmeralda S 3,667 0.34% 4.51%



Director Diamante S 6,868 0.12% 1.58%
Director Diamante Azul $ 19,260 0.09% 1.16%
El promedio de Afiliados de Marcal4] activos cada mes en Latinoamérica fue de 21,968. Mensualmente, un promedio de

aproximadamente 5,055 Afiliados de Marca, o el 23.0% de los Afiliados de Marca activos en

Latinoamérica obtuvieron un pago de compensacion por ventas.

[1] Argentina, Chile, Colombia, México, Peru.

[2] La tabla solo incluye Afiliados de Marca que califican para recibir compensacién por ventas. Los Afiliados de Marca que solo
compran productos para uso personal no califican para recibir compensacion por ventas y, por lo tanto, no estan incluidos en la tabla.

[3] Tenga en cuenta que estas cifras no representan las ganancias de un Afiliado de marca, ya que no consideran los gastos incurridos
por un Afiliado de marca en la promocién de su negocio y no incluyen el margen de beneficio minorista. Los gastos comunes pueden
incluir, entre otros, viajes, materiales de oficina, tarifas de licencia, primas de seguro y tarifas legales o contables.

[4] Un Afiliado de Marca "activo" se define como cualquier Afiliado de Marca que realizé una compra personal, patrocind otra cuenta o
recibié un Bono Compartido durante el periodo de tres meses mas reciente en cuestion.



